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Resumen: La dinamica cambiante del capitalismo, en funcion del desarrollo de las fuerzas
productivas, implica transformaciones en la forma de estructuracion del proceso general de
produccion capitalista. Estas transformaciones tienen su base en la concrecion de
revoluciones tecnoldgicas que se suceden histéricamente. EI cambio de una revolucion
tecnoldgica hacia otra implica una reconfiguracion del patron industrial (industrias
dinamicas y conformadoras de las directrices productivas) y la forma de organizacién del
proceso productivo. Esos cambios se enmarcan dentro de la unidad orgéanica global
capitalista, en donde existen diferencias entre los paises centrales y periféricos. La
reconfiguracién productiva adyacente a la consolidacion de las Tecnologias de la
Informacion y la Comunicacion (TICs) ha implicado un retroceso en los escalamientos

productivos y logros sociales en la economia mexicana.

Resume: The changing dynamics of capitalism, depending on the development of
productive forces, implies transformations in the way the general process of capitalist
production is structured. These transformations have their basis in the realization of
technological revolutions that occur historically. The change from one technological
revolution to another implies a reconfiguration of the industrial pattern (dynamic industries
that shape production guidelines) and the way the production process is organized. These
changes are framed within the capitalist global organic unity, where there are differences
between the central and peripheral countries. The productive reconfiguration adjacent to the
consolidation of Information and Communication Technologies (ICTs) has implied a
setback in productive escalations and social achievements in the Mexican economy.

Palabras clave: Plusvalor relativo, eje nucleo industrial y tecnologico, tasa de ganancia,
capitalismo mexicano.
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INTRODUCCION

La dindmica capitalista, estructurada en torno a capitalismos nacionales, y donde se genera
la estructura centro-periferia de la economia mundial (Amin, 1973), tiene varios
componentes en la disputa por la hegemonia. Uno de los componentes mas importantes es
el econdémico, el cual tiene como base la capacidad de despliegue y comando de los
procesos productivos, como via de apropiacion de plusvalor. El elemento clave dentro de
los procesos productivos es el dominio del conocimiento (ciencia y tecnologia). Lo anterior
se refleja en el terreno de la competencia capitalista en la busqueda de ganancias
extraordinarias y de transferencias positivas de plusvalor, desde la perspectiva de la
empresa y el capitalismo nacional respectivamente. La expresion en términos efectivos del
control préactico del conocimiento y su aprovechamiento en el terreno econémico es el
dominio de las industrias de frontera, las cuales demandan la mayor movilizacion de

bloques de conocimiento para el despliegue del proceso productivo.

La trayectoria histdrica del capitalismo tiene como base tanto la lucha de clases
como el desarrollo de las fuerzas productivas técnicas. Este segundo rasgo se concreta en
revoluciones tecnoldgicas, de las cuales en la trayectoria histérica capitalista se han
concretado cinco (Pérez, 2004). La actual revolucion tecnoldgica, basada en la
informatizacion, ha provocado cambios sustanciales en el modo en que se estructuran
geoespacialmente los procesos productivos, asi como las formas en que se concretan las
transferencias de plusvalor. El rasgo fundamental y novedoso de la actual revolucién
tecnoldgica es la fragmentacion de los procesos productivos en diferentes segmentos, que
son relocalizados en diferentes paises; y son controlados en tiempo real y de manera
hegemonica por los capitales lideres de las cadenas de produccién globales. Lo anterior ha
provocado el rompimiento de la division internacional del trabajo concretada en el periodo
de posguerra, en donde la estructura productiva estaba determinada por el tipo de valores de
uso que cada pais producia, de manera integral, lo cual se relaciona con los requerimientos
especificos de conocimiento de la fuerza de trabajo (cualificacion) y el refinamiento
tecnologico del capital fijo (Gereffi, 2001).

Con la reestructuracion de los procesos de produccion, en torno a la figura de las

cadenas de valor, se ha creado un espejismo en cuanto al grado de modernizacion de las



economias periférico-dependientes cuando se observa el tipo de valores de uso con los que

participa en el mercado mundial.

En el caso de México, sus principales exportaciones son productos manufacturados
de alto contenido tecnolégico. Sin embargo, enfocando el fendmeno desde la perspectiva de
las cadenas de valor, las cuales rompen con la integracion vertical de los procesos
productivos, se explica como México es insertado en los eslabones de retaguardia de los
procesos productivos globales. Lo cual implica que el mayor contenido de valor agregado y
de movilizacién de bloques de conocimiento, de las mercancias de exportacion de la
economia mexicana, ya estad integrado en las mismas antes de llegar al territorio para la

ejecucion de las actividades de ensamble.

La actual revolucion tecnolégica comenzé su instalacion en la década de 1970 con
la introduccion del microprocesador en los procesos productivos (Pérez, 2004). El
desarrollo de la industria microelectronica estuvo estrechamente acompafiado de la
industria del software (The Economist, 2008). Los resultados de esta vinculacion fueron,
entre otros, el desarrollo de las telecomunicaciones y del internet comercial (Campbell-
Kelly y Garcia, 2007).

El eje nucleo tecnoldgico de la actual revolucién tecnoldgica estuvo conformado en
su comienzo por las Tecnologias de la Informacion y la Comunicacion (TICs). Como
sefiald Castells (1999), a principios de la década del 2000 la industria biotecnoldgica
mantenia un retraso en su desarrollo respecto a las TICs. Sin embargo, a partir de la
segunda década de este siglo, el capitalismo global se encuentra en una nueva etapa
historica en donde se superpone un mayor desarrollo de las TICs y un desarrollo mas
profundo de las actividades biotecnoldgicas que se expresa en su mayor incorporacion en
los procesos productivos de frontera. Lo anterior desde el mundo académico ha dado lugar
a la consideracion del eje tecnologico contemporaneo como el eje “TICs-Biotecnologia”
(Casalet, 2017), que expresa la mayor centralidad de la biotecnologia, asi como la

retroalimentacion e interdependencia entre los sectores.

Las industrias de frontera en el capitalismo contemporaneo se caracterizan por la

estructuracion de sus procesos de produccion en cadenas de valor (cuando se trata de



valores de uso tangibles) o una division global del trabajo (cuando se trata de servicios,
como en el caso de la industria de software). Cual sea la forma en que se estructuran
geoespacialmente los procesos productivos de las industrias que conforman el eje nucleo
tecnoldgico actual, hay una constatacion respecto a la permanencia de una brecha
productiva entre los paises centrales y los periféricos, en donde el vinculo entre las dos
regiones del sistema-mundo son las cadenas de valor, que a su vez son el vehiculo, de méas

reciente gestacion, por el cual se realizan las transferencias de plusvalor (Statorsa, 2010a).

México se encuentra dentro de la region periférico-dependiente del sistema-mundo
capitalista. Lo anterior significa que en el mercado mundial México es un pais que en
términos netos cede plusvalor, lo cual se explica por su posicion en las cadenas de valor.
Dentro del patron industrial actual, México, de manera general, se situa en los eslabones de
retaguardia, lo que lo coloca como fuente de fuerza de trabajo cualificada a bajo costo. Este
patron general de reproduccion del capital se constata no solo en el sector manufacturero

clasico, como la industria automotriz, sino también en las industrias de vanguardia:

e Dentro de la industria de software, México se dedica a la realizacion de las
actividades de menor valor agregado y donde no existe un proceso estructural de
realizacion de actividades de investigacion como via hacia un escalamiento
productivo.

e En la industria de semiconductores, México esta casi ausente de manera plena
respecto a la dinamica de acumulacion; y, en lo poco que esta incorporado, es en
los eslabones de retaguardia de la cadena de valor, sin una participacion en las
actividades mas intensivas en conocimiento y en consecucién de valor agregado.

e En laindustria biotecnoldgica México tiene un nimero importante de empresas, sin
embargo, éstas no se caracterizan por realizar actividades de investigacion. Las
actividades en el pais se encuentran limitadas al mercado local y, de manera

mayoritaria, a la biotecnologia farmacéutica en el mercado de biosimilares.

La actividad productiva de México en las industrias del eje nucleo tecnologico
actual se especializa y limita, de manera general, a las actividades de baja movilizacion de
bloques de conocimiento y baja generacion de valor agregado, lo que determina a su vez los

bajos niveles de intensidad de conocimiento requeridos a la fuerza de trabajo, generacion de

3



valor agregado y remuneraciones. Ademas estas industrias son dominadas por el capital
transnacional. La adecuacién del capitalismo mexicano como enclave ensamblador-
exportador bloquea el aumento de encadenamientos productivos al interior de la estructura
productiva nacional y refleja la disociacién de la produccion interna con la esfera de

consumo interna.

Preguntas de investigacion
La presente investigacion tiene como eje las siguientes preguntas.

Pregunta general de investigacion

e ;Cuales son y como funcionan los elementos nucleo de la unidad productiva global
capitalista y cuél es la modalidad especifica de articulacion y desenvolvimiento del

capitalismo mexicano dentro de ellos?

Preguntas particulares (que desembocan cada una en un capitulo)

e (Cudl es la relacion entre el desarrollo de las fuerzas productivas técnicas y la
dindmica de acumulacién de capital; y su vinculacion con las condiciones de vida
de la clase trabajadora?

e ;Como se han vinculado histéricamente el desarrollo de las fuerzas productivas y el
comportamiento de la tasa de ganancia?

e ;Cudl es el eje nucleo industrial y tecnolégico contemporaneo; y cémo se
estructuran sus procesos de produccion globales?

e ;Cuadl es el nivel de desarrollo dentro del capitalismo mexicano del eje ndcleo
tecnoldgico actual y cémo se ha vinculado en el largo plazo México con el

desarrollo de las fuerzas productivas?

Hipotesis de trabajo

Dadas las preguntas de investigacion arriba sefialadas, el presente trabajo se guia por la

siguiente hipotesis de investigacion:

La incorporacién de México en la estructura productiva mundial a lo largo
de la trayectoria historica del capitalismo lo ha ubicado en la zona

periférica del sistema-mundo. La actual revolucién tecnoldgica ha

4



significado una actualizacion en la ubicacion periférica del capitalismo
mexicano dentro de la actividad productiva mundial, lo cual tiene
implicaciones adversas dentro del mundo del trabajo en México; y esta
forma de incorporacion productiva en las industrias del eje ndcleo
tecnoldgico actual no se disocia del patron general de reproduccion del

capital.

Objetivos

Dadas las preguntas de investigacion y la hipotesis antes precisadas, los objetivos

propuestos por esta investigacion son los siguientes.

Objetivo general:

Explicar la ldgica especifica de funcionamiento del proceso general de
produccion capitalista contemporaneo, que tiene como eje ndcleo
tecnolégico a las industrias de software, de semiconductores y de
biotecnologia. Contemplando las repercusiones de ese desenvolvimiento en
la unidad organica global capitalista sobre el despliegue especifico del

capitalismo mexicano.

Objetivos especificos:

Explicar la vinculacion del desarrollo de las fuerzas productivas técnicas y las
formas de organizacién del proceso productivo con la evolucion de las condiciones
materiales de la clase trabajadora.

Escudrifiar la evolucion de las fuerzas productivas en el largo plazo del desarrollo
capitalista y determinar las distintas fases de desarrollo del capital.

Conceptualizar el eje nucleo tecnolégico e industrial contemporaneo, la
estructuracion geoespacial de las cadenas de valor y/o division internacional del
trabajo de las industrias incorporadas en el eje nacleo tecnolégico actual.
Caracterizar la modalidad especifica de incorporacion de México dentro de la
unidad organica global capitalista de largo plazo; asi como en el eje nucleo

tecnoldgico actual y relacionarlo con el patrén general de reproduccién del capital.



Justificacion

El escudrifiamiento y estudio critico de la incorporacién y funcionalidad del capitalismo
mexicano dentro de la actividad de acumulacion global capitalista, con énfasis en las
industrias dinamicas e intensivas en conocimiento, es esencial, desde la perspectiva del
desarrollo, puesto que esta forma de abordar el problema nos ayuda a dilucidar por qué a
pesar de que México se muestra como actualizado en ciertas industrias y procesos de
producciéon sigue manteniendo niveles macroecondmicos caracteristicos de “pais
subdesarrollado” (como son pobreza, niveles salariales relativamente bajos, baja intensidad
de actividades de investigacion y desarrollo, déficit estructural en cuenta corriente, niveles
significativos de expulsion de fuerza de trabajo).

De igual manera, cuando se entiende que el modo de produccion capitalista
necesariamente es una unidad global y que, por lo tanto, temas como el desarrollo siempre
son relativos, un punto fundamental de la investigacion es la demostracion de como la
permanencia y evolucién de las brechas productivas entre México y los paises centrales
entra en sintonia directa con los niveles de desarrollo en los que se mantiene el capitalismo
mexicano. En consecuencia, son las decisiones respecto al despliegue productivo y
estrategias de valorizacion de los capitales de envergadura global, en amalgama con la
politica publica del Estado mexicano, lo que explica de manera fundamental el derrotero

productivo y macroecondmico que ha seguido el capitalismo mexicano.
Antecedentes

Los trabajos respecto a la incorporacion de México en la estructura productiva global actual
se han enfocado en las consecuencias macroecondmicas (De la Garza, 2007). Algunos
trabajos se encauzaron en el analisis del nivel de desarrollo productivo-tecnoldgico del pais,
enfocado desde la evolucién de la generacidn de valor agregado (Dabat y Ordofiez, 2009).
Otros trabajos hacen el diagnostico de la evolucién de un sector o rama productiva en
especifico (Casalet, 2017; Basave y Carrillo, 2017). Dentro de la bibliografia revisada no
existe un trabajo que tenga por objeto de estudio dar una vision de conjunto del
desenvolvimiento del capitalismo mexicano dentro del eje nucleo tecnoldgico actual, con

un sustrato empirico global y desde la perspectiva de la critica de la economia politica.



De igual manera, todos los trabajos dedicados al analisis de alguna cadena de valor
dentro de las industrias nucleo de la actual revolucion tecnoldgica centran su perspectiva de
analisis en la evaluacion del éxito en la concrecion de escalamientos productivos. Sin
embargo, dentro de estas investigaciones la cuestion del mundo del trabajo queda implicita,
suponiendo que con el logro de los encadenamientos productivos, y el respectivo aumento
en la generacion de valor agregado, las condiciones de trabajo y remuneraciones mejoraran
autométicamente. No son una discusion central de estas investigaciones los problemas del
reparto entre capital y trabajo, heterogeneidad salarial y la precariedad laboral en estos

sectores, resultado de su vinculacién con el patron general de reproduccion del capital.

Perspectiva tedrica

El enfoque tedrico para realizar la investigacion se basa en la critica de la economia politica
de Carlos Marx (en especial EI Capital y los Grundrisse), para el analisis del capitalismo en
su unidad orgénica global y en su trayectoria histérica. Lo que interesa destacar de El
capital es lo relacionado con la ley coercitiva de la competencia que impele a las empresas
hacia la generacion de innovaciones, que se transforman en revoluciones tecnoldgicas, que
fungen como dispositivo en la ralentizacién en la caida tendencial de la rentabilidad,;
ademas, estas innovaciones conducen a la consecucion de ganancias extraordinarias, la
puesta en marcha del mecanismo de extraccion de plusvalor relativo, la estabilizacion de la
relacién capital-trabajo, atenuando el proceso de enajenacion via el incremento de la
productividad y, dado lo anterior, la concrecion de avances respecto a la reproduccion
material del conjunto de la clase trabajadora. Dentro de los Grundrisse, lo fundamental para
esta investigacion es la idea respecto a cdmo dentro de la trayectoria histérica capitalista
existe una tendencia creciente, como proporcion de la inversion total, hacia las industrias
vinculadas con el capital fixe en detrimento de aquellas destinadas hacia el capital

circulant.!

! Respecto al cuestionamiento si los trabajos de Marx pueden ser de utilidad para la explicacién de la
dindmica de acumulacion contemporanea, la respuesta es un rotundo si. Shaikh (2016) demuestra lo anterior,
argumentando y sefialando que en la actualidad lo que permite el desenvolvimiento de la reproduccion
ampliada de capital es la primacia de los factores objetivos respecto a los subjetivos. Es decir, es la
competencia la que determina el desenvolvimiento del modo de produccion capitalista. Siendo lo anterior el
mentis de las ideas desarrolladas durante el siglo XX respecto al surgimiento de un capitalismo monopolista
(Baran y Swezzy, 1988). Respecto al ultimo concepto, puede consultarse el trabajo de Valier (1978) en cuanto
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Para la construccion de la vinculacion del desarrollo de las fuerzas productivas con
el desenvolvimiento capitalista de largo plazo (que pone en el centro el comportamiento de
la tasa de ganancia), este trabajo a hace pie en los trabajos de Maddison (1982; 2002), los
cuales nos permiten ver el comportamiento del incremento de la productividad en el largo
plazo, distinguiendo el comportamiento de la misma antes y después de la instauracion del
modo de produccion especificamente capitalista. Ademas los trabajos de este autor, nos
permiten la construccion conceptual de las fases de desarrollo por las que ha transitado la
valorizacion del capital en la unidad orgénica global capitalista. A su vez, el trabajo de
Roberts (2020) nos permite vincular las fases de desarrollo del capital con el

comportamiento de largo plazo de la rentabilidad del capital.

Para la conceptualizacion de las revoluciones tecnolégicas y la definicidn del actual
eje nucleo industrial y tecnoldgico este trabajo se basa fundamentalmente en los trabajos de
Pérez (2004), Castells (1999), Starosta (2010a) y Henderson (1989). Trabajos que permiten
la posterior operativizacion de esos conceptos mediante el uso de fuentes estadisticas y
bases de datos.

Para el analisis puntual del desenvolvimiento del capitalismo mexicano, este trabajo
hace presa del trabajo de Valenzuela (2020), el cual arroja luz sobre la vinculacion entre el
proceso de reproduccion ampliada de capital y el crecimiento econémico; y, de igual
manera, sobre el carécter inexorable del impulso significativo de estos procesos para la
consecucion de las metas sociales materiales fundamentales. Para la explicacion del
desenvolvimiento de la economia mexicana desde principios del siglo XX hasta la
actualidad, esta investigacion se basa en los trabajos de Solis (1973) y Villarreal (2005), los
cuales son fundamentales desde al aspecto empirico y la explicacion cualitativa de la
transformacion productiva y la manera de regulacion por parte del Estado. A su vez, los
trabajos de Marifia y Moseley (2001) y Guillén (2013) nos permiten un acercamiento a la
interpretacion del desenvolvimiento de la dinamica de acumulacion de capital desde la

perspectiva de la critica de la economia politica, destacando dentro del mismo la evolucion

a la malinterpretacion teorica respecto a Marx de los impulsores del mismo; asi como el trabajo de Dunn
(2017) en cuanto a la inconsistencia légica y la falta de respaldo empirico de los simpatizantes de esa idea.



y comportamiento de la relacién capital-trabajo y los cambios de la misma con el paso del

modelo acumulacion fordista hacia el patron de acumulacién neoliberal.

Estrategia metodoldgica

La estrategia metodoldgica para desarrollar la investigacion es un enfoque escalar que se
divide en tres partes, con un antecedente previo que permite la construcciéon del marco
tedrico-conceptual que permitira la interpretacion de la realidad y su exposicion a lo largo
del proyecto de investigacion (destacando los conceptos de plusvalor relativo, revoluciones

tecnoldgicas y la division global del trabajo).

La primera parte es un desarrollo historico y teorico sobre la evolucion de largo
plazo del desarrollo de las fuerzas productivas técnicas. Lo importante a destacar es la
constitucion de fases histdricas del capital determinadas por el nivel de desarrollo de las
fuerzas productivas. Lo cual, unido con el modo de regulacion por parte del Estado,
establece el comportamiento y evolucion de la relacion capital-trabajo asi como el nivel de

estabilidad de la tasa de ganancia.

En la segunda parte lo fundamental es la definicion del patrén industrial
contemporaneo y el estudio de la organizacién de los procesos productivos en la
biotecnoldgica, semiconductores y software. Los elementos a destacar son las
participaciones de los diferentes paises en la generacion de valor agregado y en ser origen
de los capitales participantes (dominantes, intermedios y de retaguardia) en los procesos

productivos.

En la tercera parte se ubica en especifico el estudio de la vinculacion de la
acumulacién del capital con el acercamiento relativo del capitalismo mexicano en los
procesos de valorizacion de las actividades productivas constituyentes de los patrones
industriales vigentes desde la posguerra hasta la actualidad. Relacionando esta vinculacion
con las consecuencias que esto tiene con la diversificacion de la matriz productiva nacional

y las condiciones de reproduccién material de la fuerza de trabajo.

En los capitulos 1 y 4 se aborda de manera directa lo que se ha denominado como el

problema econdémico del capitalismo. Esto es, lo concerniente al desenvolvimiento de la



relacién capital-trabajo. Mientras que en los capitulos 2 y 3 lo que se realiza es un estudio
historico y global de la estructura global de valorizacién del capital, en donde se recurre al
capitalismo nacional como unidad de andlisis. Sobre lo anterior, esta investigacion
concuerda con la idea de Bujarin (1984, p. 33), respecto a la utilizacion de las sociedades

nacionales como unidad de analisis:

La lucha de los Estados nacionales, que no es otra cosa que una lucha entre
grupos del mismo orden de la burguesia, no es algo que cae del cielo. No se
podria considerar esta colisién gigantesca como la de dos cuerpos en un
espacio inmaterial. Muy por el contrario, ella estd condicionada por el
medio particular en el cual viven y se desarrollan los “organismos
econdmicos nacionales”. Desde hace mucho tiempo €stos han dejado de ser
un todo cerrado, una economia aislada, a la manera de Fitche o de Tunin,
para formar parte de una esfera infinitamente mas basta: la economia
mundial. Del mismo modo que toda industria individual es una parte
componente de la economia nacional, asi también cada una de estas
“economias nacionales” estd integrada en el sistema de la economia
mundial. Por lo tanto, es necesario considerar la lucha de los cuerpos
econdmicos nacionales, ante todo, como una lucha entre las diversas partes
concurrentes de la economia mundial, de la misma manera que
consideramos la lucha entre empresas individuales como una manifestacion
de la vida social economica.
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(N
FUNDAMENTOS SOCIALES Y TECNIC}OS DEL CARACTER
ABSTRACTO DE LA PRODUCCION DE CAPITAL

Y luego, ya madura, descubri

que la palabra tiene una virtud:

Si es exacta es letal

como lo es un guante envenenado.

Rosario Castellanos

Introduccion

El propdsito de este capitulo es exponer las bases tedricas que constituyen el marco teorico-
conceptual que permitira la aprehension del desarrollo histérico-concreto capitalista a partir
del Capitulo 2. El objetivo es retomar aquellos conceptos emanados directamente de las
obras de Marx circuidas en torno a su desarrollo de la critica de la economia politica. Se
exhibe como la precision de los conceptos nos ayuda a tener un entendimiento claro de la

realidad contemporanea.

Se muestra como estos conceptos conservan su potencia explicativa para esclarecer
el comportamiento de la dinamica de acumulacion capitalista en el siglo XXI. Ademas, se
expone cOmo estos conceptos, no solo explican la realidad macroeconémica del capitalismo
contemporaneo, sino que permiten entender los elementos del desarrollo de las fuerzas
productivas, la reconfiguracion de los campos dinamicos de valorizacién, la actividad
productiva capitalista en sus vinculos internacionales y los cambios en la organizacion del

trabajo en sus diferentes escalas.

El capitulo se divide en cuatro apartados. En el primero se expone la ldgica de
acumulacién de capital y su vinculacion con el desarrollo de las fuerzas productivas, para el
despliegue del mecanismo de extraccion de plusvalor relativo. En el segundo apartado se
expone como el desarrollo de las fuerzas productivas se concreta en revoluciones
tecnoldgicas, que fungen como méaximo dispositivo de las tendencias contrarrestantes a la
caida secular de la rentabilidad. En el tercero se exponen los topicos concernientes a las
implicaciones que tiene el desenvolvimiento de largo plazo capitalista dentro del mundo del

trabajo. Por ultimo, en el cuarto apartado se desarrollan los temas relacionados con la
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dindmica capitalista de desarrollo de las condiciones generales de produccion y la
generacion de la divisién internacional del trabajo, con sus dos polos subyacentes: el central

y la periferia. Al final se realizan algunas conclusiones preliminares.
1.1.- Especificacion de la I6gica del capital

El desarrollo histérico de la humanidad encuentra la subordinacion de la dindmica social
(de produccidn, circulacion, distribucién y consumo) en la relacion del capital como una
determinacion histéricamente particular. Lo anterior implica una estructuracion del proceso
productivo social como el proceso general de produccion de capital (proceso inmediato mas
proceso de circulacién). La subordinacion de la produccion social en la relacion del capital
implica la generacion de agentes especificos que a nivel social la mantienen vigente y
dominante. Los dos agentes fundamentales son la clase social del capital personificado
(capitalistas) y la clase social de la capacidad viva de trabajo (los obreros libres o la clase

que vive de su trabajo).

En un principio, en el momento en que la relacion del capital se ensefiora de la
produccion social, cuando el trabajo es subordinado s6lo formalmente en el capital, la
diferencia del modo capitalista de produccién, respecto del modo precapitalista de
produccién, radica Unicamente en que en el primero se establece un proceso nuevo de
subordinacion exclusivamente econdmica, con lo cual se concreta el proceso de
empobrecimiento del obrero y el proceso de produccion como un proceso de enajenacion.
Todo lo anterior implica que existe un beneficio del agente de la produccion que ostenta la
propiedad de las condiciones objetivas (y de los medios de subsistencia) y que adquiere en
el mercado la capacidad viva de trabajo representada por el obrero (desposeido de esas

condiciones y que tiene que vender su fuerza de trabajo para reproducirse materialmente).

El beneficio que encuentra el propietario de las condiciones objetivas de la
produccidén se concreta en el excedente resultante del proceso inmediato de produccién: el
plusvalor. El origen de ese plusvalor reside en la apropiacion de trabajo ajeno objetivado
durante el proceso de trabajo. No obstante, el modo capitalista de produccion no encuentra
su impulso en la simple produccién de plusvalor, sino en la produccion de capital. Es decir,

en la dindmica incesante de valorizacion del valor. Lo anterior significa que el caracter de
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la produccién capitalista implica un impulso intrinseco hacia la reproduccion ampliada del

valor.
La reiteracion o renovacion del acto de vender para comprar encuentra su medida y
Su meta, como ese proceso mismo, en un objetivo final ubicado fuera de éste: el
consumo, la satisfaccion de determinadas necesidades. Por el contrario, en la
compra para la venta, el principio y el fin son la misma cosa, dinero, valor de
cambio, y ya por eso mismo el proceso resulta carente de término. Es verdad que D
se ha transformado en D + D, £ 100 en £ 100 + 10. Pero desde un punto de vista
puramente cualitativo, £ 110 son lo mismo que £ 100, o sea dinero. Y consideradas
cuantitativamente, £ 110 son una suma limitada de valor, como £ 100. Si se
gastaran las £ 110 como dinero, dejarian de desempefiar su papel. Cesarian de ser
capital. Sustraidas a la circulacion, se petrificarian bajo la forma de tesoro y no
rendirian ni un solo centavo por mas que estuviesen guardadas hasta el dia del
Juicio Final. Si se trata, por consiguiente, de valorizar el valor, existe la misma
necesidad de valorizar las £ 110 que las £ 100, ya que ambas sumas son expresiones
limitadas del valor de cambio, y por tanto una y otra tienen la misma vocacion de
aproximarse, mediante un incremento cuantitativo, a la riqueza absoluta. (Marx
1975a, p. 185; cursivas originales y negritas colocadas por RGM)

Dado lo anterior, en su forma originaria de representacion cosificada (el dinero), la
meta de ese capital en potencia (la valorizacion de la suma de valor que éste representa y
concluir en una suma acrecentada del mismo), aparece como su determinacion, impulso o
tendencia interna. Lo analogo sucede con el agente personificante del capital, el capitalista,
puesto que en €l la busqueda de valorizar el valor se presenta como finalidad o intencidn.
(Marx 1971, p. 4)

La Gnica manera de valorizar el valor es mediante la apropiacion de trabajo ajeno, es
decir, mediante la explotacion del obrero que vende por un espacio de tiempo su capacidad
viva de trabajo. Lo anterior provoca, durante la etapa de la subsuncién formal del trabajo en
el capital, que el proceso productivo empiece a diferenciarse respecto a su antecesor
precapitalista. Esa diferencia radica en los aspectos de escala (puesto que el capitalista
contrata a una cantidad relativamente mayor de obreros directos que quedan bajo su
comando, vigilancia y supervision, mientras que €l se desprende de las actividades del
trabajo directo); continuidad (puesto que el capitalista es el encargado de la actividad de
comercializacion del resultado del proceso de produccion inmediato y los obreros
encuentran en el capitalista un pagador permanente); y en la intencion consciente de

prolongar la jornada de trabajo hasta el punto social e histéricamente posible que se acerque

13



al horizonte 6ptimo de las 24 horas diarias. Todo lo anterior vincula de manera estrecha la
subsuncion formal del trabajo en el capital con el proceso de produccion de plusvalor

absoluto.

Una vez precisado lo anterior queda mostrado diafanamente que la produccion
capitalista tiene su inmanencia en la produccién-apropiacion de plusvalor, que sirve como
medio del proceso continuo y sistematico de la reproduccién ampliada del valor, es decir, la

acumulacion incesante de capital.

La produccion de plusvalia —que comprende la conservacion del valor adelantado
inicialmente- se presenta asi como el fin determinante, el interés impulsor y el
resultado final del proceso de produccion capitalista, como aquello en virtud de lo
cual el valor originario se transforma en capital. (Marx 1971, p. 5)

El motivo impulsor y el objetivo determinante del proceso capitalista de
produccién, ante todo, consiste en la mayor autovalorizacion posible del capital, es
decir, en la mayor produccion posible de plusvalor y por consiguiente la mayor
explotacién posible de la fuerza de trabajo por el capitalista. (Marx 1975b, p. 402)

A pesar de las diferencias significativas de la produccion capitalista, en su
modalidad de subsumir sélo formalmente el trabajo, respecto a la produccion precapitalista,
existe un rasgo comin fundamental. Este se especifica en que comparten la misma
condicidn tecnolégica y de organizacion del trabajo, sobre los cuales reposa el proceso de
produccion. Al desenvolverse el proceso historico social, en donde, por un lado, la clase
personificante del capital actia de manera atomizada y anarquica® y, por el otro, se

incrementa la conciencia de la clase obrera®, se estipulan legalmente limites a la jornada de

2 "Apropiarse de trabajo durante todas las 24 horas del dia es, por consiguiente, la tendencia inmanente de la
produccion capitalista." (Marx 1975a, p. 309)

® “En su movimiento practico, el capital, que tiene tan "buenas razones" para negar los sufrimientos de la
legion de obreros que lo rodea, se deja influir tan poco o tanto por la perspectiva de una futura degradacion de
la humanidad y en Gltimo término por una despaoblacién incontenible, como por la posible caida de la Tierra
sobre el Sol. No hay quien no sepa, en toda especulacion con acciones, que algun dia habra de desencadenarse
la tormenta, pero cada uno espera que se descargara sobre la cabeza del préjimo, después que €l mismo haya
recogido y puesto a buen recaudo la lluvia de oro. Aprés moi le déluge! [[exclamdown] [Después de mi el
diluviol], es la divisa de todo capitalista y de toda nacion de capitalistas. El capital, por consiguiente, no tiene
en cuenta la salud y la duracion de la vida del obrero, salvo cuando la sociedad lo obliga a tomarlas en
consideracién. Al reclamo contra la atrofia fisica y espiritual, contra la muerte prematura y el tormento del
trabajo excesivo, responde el capital: ¢Habria de atormentarnos ese tormento, cuando acrecienta nuestro
placer (la ganancia)? Pero en lineas generales esto tampoco depende de la buena o mala voluntad del
capitalista individual. La libre competencia impone las leyes inmanentes de la produccion capitalista, frente
al capitalista individual, como ley exterior coercitiva”. (Marx, 1975a, pp. 325-326; cursivas originales)

* “No bien la rebeldia, gradualmente més y mas enconada, de la clase obrera obligé al estado a reducir por la
fuerza la jornada laboral y a comenzar por imponer a la fabrica propiamente dicha una jornada normal de
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trabajo. Lo anterior provoca que la clase capitalista se enfoque de manera consciente a
encontrar mecanismos para incrementar la valorizacion dentro de las nuevas condiciones
que limitan la jornada laboral. A partir de este momento, y sobre la premisa de la
subsuncion formal del trabajo en el capital, se despliega el mecanismo general de
produccién de plusvalor relativo. El cual, no obstante, se concreta histéricamente en
mecanismos particulares que hegemonizan periodos determinados. ElI mecanismo de
produccion de plusvalor relativo tiene su vinculacion estrecha con la subsuncion real del
trabajo en el capital. Y, por lo tanto, la subsuncion real del trabajo en el capital, que
encuentra su concrecion plena en la industria de gran escala, constituye la base técnica de la

produccion especificamente capitalista.

Lo anterior no significa una desaparicién del mecanismo de produccién de plusvalor
absoluto sino su subordinacion al nuevo mecanismo hegemdnico: la produccion de
plusvalor relativo. El significado de lo anterior es que ante las nuevas circunstancias
historico-sociales que limitan de manera regular la jornada laboral, el capital tiene que
buscar un mecanismo que permita tendencialmente incrementar la valorizacion del capital
en el contexto de las nuevas condiciones juridico-politicas vigentes. No obstante, algun
capitalista 0 grupo de capitalistas que encuentran -en algun pais, circunstancia temporal
especial o rama particular de la produccion- la posibilidad de aplicar el mecanismo de

produccién de plusvalor absoluto, lo haran.

Al enfocar el analisis en el mecanismo predominante de generacion de plusvalor en
el modo de produccion especificamente capitalista, se tiene que explicar cudl es la forma
caracteristica propia mediante la cual se pueden redistribuir los espacios de tiempo dentro
de la jornada laboral, entre el concerniente al trabajo necesario y el correspondiente al
trabajo excedente, para incrementar de manera tendencial la proporcién de trabajo ajeno
apropiado. Lo anterior no se puede lograr sino mediante el abreviamiento del tiempo de
trabajo que el obrero ocupa para generar un cuanto de valor equivalente al que recibid

como medios de subsistencia. Este abreviamiento debe pararse sobre la base de una

trabajo, a partir, pues, de ese momento en que se excluia definitivamente la posibilidad de producir mas
plusvalor mediante la prolongacién de la jornada laboral, el capital se lanz6 con todo su poder y con
conciencia plena a producir plusvalor relativo mediante el desarrollo acelerado del sistema fundado en la
maquinaria®“. (Marx 1975b, p. 499; cursivas originales)
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dindmica de produccion continuada temporalmente y que, por lo tanto, no encuentra su
base en paroxismos extraordinarios. Dado lo anterior, la reduccién del tiempo de trabajo
necesario para la generacion de una suma de valor equivalente al salario obrero no puede
significar una simple reduccion de ese salario y, en consecuencia, de la canasta de

subsistencias que es su referente.’

La reduccion del tiempo de trabajo necesario solo se puede lograr mediante una
revolucién constante de las condiciones sociales y técnicas del modo de produccion, que se
concrete en un acrecentamiento de la fuerza productiva del trabajo. Misma fuerza
productiva acrecentada que debe hacer presa en las ramas industriales que participan
directamente en la produccion de los bienes de consumo obrero o en las ramas de
produccion que se vinculan indirectamente con las primeras (medios de produccion,
transporte, etc.).

Por tanto, el impulso inmanente y la tendencia constante del capital son los de

aumentar la fuerza productiva del trabajo para abaratar la mercancia y, mediante el
abaratamiento de la mercancia, abaratar al obrero mismo. (Marx 1975b, p. 388)

La puesta en marcha del modo de produccion especificamente capitalista, con su
carécter de cambio interno constante®, que acrecienta asiduamente la fuerza productiva del
trabajo, pone de manifiesto una de las principales contradicciones del capitalismo: la
contradiccion entre el desarrollo de las fuerzas productivas y su aplicacion capitalista.

Puesto que si bien la fuerza acrecentada del trabajo permite producir en un mismo espacio

® Existe un mecanismo especifico de abreviamiento del tiempo de trabajo necesario y, por ende, de
disminucion del salario sin un correlativo mantenimiento del nivel o cuanto de la canasta de subsistencias; el
cual estd, ademas, dentro de las leyes especificas de desenvolvimiento normal (es decir, sin que se esté
remunerando por debajo del valor a la fuerza de trabajo) del modo de produccion capitalista: la
desvalorizacion relativa de la fuerza de trabajo. Las condiciones en las que se concreta ese proceso de
desvalorizacion implican un desarrollo paulatino del modo de produccién material y de la organizacion
singular del trabajo, lo cual conlleva un proceso de objetivacion del conocimiento necesario para desplegar el
proceso productivo dentro de los instrumentos y que, en consecuencia, implican una descalificacion obrera y
acortamiento del tiempo necesario para el aprendizaje de la actividad laboral. (Marx 1975b, pp. 426-427)

® "La burguesia no puede existir sin revolucionar continuamente los instrumentos de produccién, por tanto las
relaciones de produccion, y por tanto todas las relaciones sociales. La conservacion inalterada del viejo modo
de produccién era, por el contrario, la primera condicién de existencia de todas las clases industriales
anteriores. El trastocamiento continuo de la produccién, la conmocién ininterrumpida de todas las condiciones
sociales, la inseguridad y el movimiento perennes distinguen la época burguesa de todas las precedentes.” (F.
Engels y K. Marx, "Manifest der Kommunistischen Partie”, Londres, 1848, p. 5, citado en Marx [1975b, pp.
592-593]). “La industria moderna nunca considera ni trata como definitiva la forma existente de un proceso
de produccién. Su base técnica, por consiguiente, es revolucionaria, mientras que todos los modos de
produccion anteriores eran esencialmente conservadores”. (Marx 1975b, p. 592)

16



de tiempo una cantidad mayor de mercancias que antes de la introduccion de una mejora
productiva, la intencion consciente capitalista no es hacia la reduccion de la jornada de
trabajo, sino su mantenimiento o ampliacién’. Por lo tanto, el desarrollo de la fuerza
productiva no sirve para desmarcar a la clase obrera del trabajo directo sino para una
explotacion mas eficiente de la misma.
Por ende, la economizacion de trabajo mediante el desarrollo de la fuerza
productiva del trabajo de ningin modo tiene por objeto, en la economia capitalista,
la reduccion de la jornada laboral. Se propone, tan soélo, reducir el tiempo de trabajo
necesario para la produccion de determinada cantidad de mercancias. El hecho de
que el obrero, habiéndose acrecentado la fuerza productiva de su trabajo, produzca
por ejemplo en una hora 10 veces mas mercancias que antes, 0 sea necesite para
cada pieza de mercancia 10 veces menos tiempo de trabajo que antes, en modo
alguno impide que se le haga trabajar 12 horas, como siempre, y que en las 12 horas
deba producir 1.200 piezas en vez de las 120 de antes. E incluso existe la

posibilidad de que simultaneamente se prolongue su jornada laboral, de tal modo
que en 14 horas produzca 1.400 piezas, etc. (Marx 1975b, pp. 389-390)

Existe una distancia objetiva entre el actuar especifico del capital, que tiene su base
en el accionar individual, y los resultados sociales que se producen en la sociedad
capitalista. Lo anterior es relevante de mencionar puesto que si bien el interés de cada uno
de los capitalistas es el disminuir la proporcion del valor generado durante la jornada
laboral que se destina como salario, ese resultado sélo se consigue de manera social, dadas
las condiciones del sistema mercantil capitalista como un proceso de produccion
indirectamente social (es decir, que la conexion de la produccién y el consumo esta
mediada por el intercambio de mercancias) y del caracter unilateral de la produccion vy el
caracter multilateral del consumo. El proceso que permite la sintesis entre la finalidad
individual de incremento de la rentabilidad y la condicion social de reduccion relativa del
salario es la produccion de plusvalor extraordinario, en su condicion de heraldo del

plusvalor relativo.

El concepto de plusvalor extraordinario pone de manifiesto tanto el caracter

anarquico de la produccion capitalista (Marx 1975b, p. 643) como el mecanismo mediante

’ Retomar los elementos de las notas 2 y 3 nos permite entender que la tendencia del capitalismo es la de la
mayor produccion de capital posible, lo cual se armoniza con el mayor espacio de tiempo posible en que el
capital puede explotar a la fuerza de trabajo (24 hrs.). Todas las estipulaciones del marco regulatorio, que
frenan las tendencias internas del capital, son imposiciones desde fuera, cuando la sociedad lo obliga a tomar
en consideracion elementos que se encuentran fuera de su logica de movimiento, es decir, la mayor
autovalorizacion del capital.
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el cual los procesos que surgen de manera individual adquieren posteriormente un alcance
social. La produccion capitalista no esta planeada a priori, lo que significa que es mediante
la competencia® y la concrecién del tiempo de trabajo socialmente necesario (ttsn) -es decir,
la magnitud de valor- como se regula la produccién social. La manera de conseguir una
magnitud mayor de valor, que redunde en una mayor tasa de plusvalor (motor interno del
capital), se pone en practica mediante la reduccion del tiempo de trabajo individual, por
debajo del tiempo medio, insumido en la produccion de un género especifico de mercancia.
Lo anterior provoca, como una de sus consecuencias, la escision entre el valor individual de
la mercancia, del productor con el método de produccion mas eficiente, respecto del valor
social de la misma. Esto implica un doble movimiento: el capitalista con el método
adelantado tiene que vender la mercancia por debajo del valor social de la misma pero por
encima de su valor individual, lo que significa que puede anexarse una cantidad mayor de
plusvalor. Ese plusvalor extra no fue creado por el productor adelantado sino que este
capitalista tiene la capacidad de apropiarse de mas valor puesto que gana una mayor cuota
de mercado desplazando a parte — 0 en parte- a sus competidores dada su oferta de la
mercancia a un precio menor que el socialmente vigente, dado que la mayor oferta en
términos de articulos de un género especifico de mercancias no afecta a la demanda, en
términos de valor, de las mismas; o dicho de otra manera, la porcion del conjunto de

trabajo social destinada a esa rama de la produccion se mantiene inalterada.

El proceso anterior es el que impele a los deméas productores de la misma rama a
eficientar sus propios procesos productivos, para lo cual tienen que introducir la misma
mejora del método de produccion que el del productor adelantado, o una similar. Una vez
que se socializa la mejora al proceso productivo, vuelve a coincidir el valor individual de la
mercancia con su valor social. Aniquilandose la ventaja productiva del capitalista
anteriormente adelantado y, por lo tanto, su capacidad de anexar mas plustrabajo respecto

al promedio de su rama®.

8 e, . . . . ’
“ ... la division social del trabajo contrapone a productores independientes de mercancias que no reconocen

mas autoridad que la de la competencia, la coercion que ejerce sobre ellos la presion de sus mutuos intereses,
asi como también en el reino animal la bellum omnium contra omnes [guerra de todos contra todos] mantiene,
en mayor o menor medida, las condiciones de existencia de todas las especies”. (Marx 1975b, pp. 433-434;
cursivas originales)

% No obstante, este proceso tiene un caracter dindmico, que trata de materializarse periédicamente.
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El capitalista que emplea el modo de produccion perfeccionado, pues, anexa al
plustrabajo una parte mayor de la jornada laboral que los demés capitalistas en la
misma industria. Hace individualmente lo que el capital hace en gran escala en
la produccion del plusvalor relativo. Pero por otra parte, aquel plusvalor
extraordinario desaparece no bien se generaliza el nuevo modo de produccion y se
extingue, con ello, la diferencia entre el valor individual de la mercancia producida
a mas bajo costo y su valor social. (Marx 1975b, p. 387; cursivas originales y
negritas colocadas por RGM)

Por lo tanto, la tendencia dentro de la competencia capitalista es hacia la
diferenciacion de los métodos de produccion, con la finalidad de adquirir ventajas
competitivas que redunden en la capacidad de obtener plusvalor extraordinario. Y es
mediante la también constante contratendencia a la socializacion de las revoluciones
técnicas y sociales de la produccion como el modo de produccién capitalista en su
conjunto incrementa la fuerza productiva social del trabajo, lo cual provoca tanto el
incremento del cumulo de mercancias generadas en un espacio de tiempo determinado,
como el abaratamiento de la canasta media de subsistencias del obrero y, con ello, el

abaratamiento del obrero mismo.

El capitalismo es un sistema en el que opera una revolucion constante de los
factores técnicos y sociales en los cuales se basa el proceso inmediato de produccion,
provocando un incremento tendencial de la productividad del trabajo y una reduccion del
valor individual de las mercancias. Concretandose la ley coactiva de la competencia.

La misma ley de la determinacion del valor por el tiempo de trabajo, que para el
capitalista que emplea el método nuevo se manifiesta en que tiene que vender su
mercancia por debajo de su valor social, impele a sus rivales, actuando como ley

coactiva de la competencia, a introducir el nuevo modo de produccion. (Marx
1975b, p. 387; cursivas originales)

1.2.- Constitucion de las revoluciones tecnolégicas como impulso del plusvalor relativo
y como mecanismo contrarrestante a la caida de la tasa de ganancia

A partir de la concrecion de la revolucion industrial inglesa, y la constitucion del sistema de
maquinaria, se plasmo la culminacion del proceso histérico por el cual el ser humano puede
manipular de manera consciente y controlar el ritmo de las fuerzas naturales. Lo anterior
significd el desprendimiento pleno de la fuerza motriz, utilizada en la produccion, de
fuerzas que naturalmente son inconstantes y de potencia limitada, como, por ejemplo, la

humana o la animal. A partir de ese desprendimiento y la fundacion de la produccion
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basada en la maquinaria se sientan las bases para la revolucion constante, y con base

cientifica, de las condiciones técnicas de la produccion.

Lo anterior trae consigo implicaciones de caracter fundamental en la forma social en
que se estructura el proceso inmediato de produccion y en la composicion del capital
adelantado. Existe una tendencia creciente hacia el desplazamiento del trabajo vivo por el
trabajo preteérito, es decir, la sustitucion de obreros por maquinaria. El caracter del proceso
productivo, crecientemente basado en la maquinaria, se especifica desde la perspectiva
relativa, puesto que la dindmica histérica del capitalismo no se direcciona hacia la
disminucion absoluta de la fuerza de trabajo empleada, sino de la proporcion del valor
transformado en capacidad viva de trabajo y la correspondiente en condiciones objetivas de
la produccion. Ese proceso representa un acrecentamiento de la fuerza productiva del
trabajo al tiempo que una disminucion de la fuerza de trabajo empleada por unidad de

capital adelantada.

Por lo tanto, el capitalismo exhibe una contradiccion inmanente, puesto que al
tiempo que potencia la capacidad de produccion de articulos o bienes, disminuye tanto el
tiempo insumido (ttsn) en la produccién de mercancias, asi como la proporcion relativa,
respecto a los medios de produccién, de obreros que son incorporados en el proceso
inmediato de produccidn capitalista, la Unica fuente capaz de formar nuevo valor, del cual

una porcién (creciente en el largo plazo) se convierte en plusvalor.

Ahora bien, resulta claro que la industria fundada en la maquinaria, por mucho que
extienda el plustrabajo a expensas del trabajo necesario gracias al acrecentamiento
de la fuerza productiva del trabajo, s6lo genera ese resultado mediante la reduccion
del nimero de obreros ocupados por un capital dado. A una parte antes variable del
capital, es decir, una parte que se convertia en fuerza viva de trabajo, la transforma
en maquinaria, por tanto en capital constante que no produce plusvalor alguno. Es
imposible, por ejemplo, extraer de dos obreros tanto plusvalor como de 24. Si cada
uno de los 24 obreros s6lo suministrara una hora de plustrabajo en 12 horas, en
conjunto suministrarian 24 horas de plustrabajo, mientras que el trabajo global de
los dos obreros sélo asciende a 24 horas. Como vemos, el empleo de la
maquinaria para la produccion de plusvalor implica una contradiccion
inmanente, puesto que de los dos factores del plusvalor suministrado por un
capital de magnitud dada, un factor, la tasa del plusvalor, s6lo aumenta en la
medida en que el otro factor, el nimero de obreros, se reduce. (Marx 1975b, p.
496; cursivas originales y negritas colocadas por RGM)
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La implicacion de largo plazo de esta contradiccion inmanente es la disminucién
acompasada de la porcion del capital adelantado que se convierte en trabajo vivo por
unidad de capital invertida. Lo anterior, es la explicacion de la tendencia a la baja de la tasa
de ganancia en el largo plazo, proceso que es intrinseco al desarrollo del capitalismo. Sobre
este escenario, y contexto, es en el que se deben entender las revoluciones tecnoldgicas:
como la maxima concrecion del acrecentamiento de la fuerza productiva del trabajo, que
permiten abrir brecha en la disposicion del capital para impulsar el mecanismo de
produccion de plusvalor relativo. No obstante, se tiene que observar el desarrollo de las
revoluciones tecnoldgicas como un mecanismo contrarrestante a la caida tendencial de la
tasa de ganancia. Lo que significa que en largo plazo las revoluciones tecnoldgicas no

permiten cambiar la tendencia secular del capitalismo.

Los mecanismos mediante los cuales las revoluciones tecnolégicas fungen como
dispositivo contrarrestante son, principalmente, dos. El primero se relaciona con el
incremento de la fuerza productiva del trabajo, que permite por espacios temporales
acotados que el incremento de la productividad sea mayor respecto al desplazamiento de
trabajo vivo por trabajo pretérito. Lo que permite que la ampliacion del espacio de la
jornada laboral que se convierte en plustrabajo sea mayor respecto al plusvalor que las
fuentes vivas de trabajo desplazadas de la produccidn han dejado de generar. Por otro lado,
las revoluciones tecnoldgicas permiten incrementar el grado de eficiencia de la produccion
de los componentes de las condiciones objetivas, como son los objetos de trabajo, medios
de trabajo y materiales auxiliares, etc. Esto representa una disminucion del gasto de
inversion que se convierte en capital constante y, por lo tanto, un impulso hacia la
convergencia, aunque acotado, del gasto en capital constante con el respectivo en capital
variable. Lo anterior funge como un impulso perecedero al alza de la tasa de ganancia o, en
el peor de los escenarios, para impedir su caida secular, dado que el proceso de incremento
en la participacion del capital constante, dentro del capital adelantado, en detrimento del
capital variable, es permanente; mientras que el efecto de abaratar el capital constante y de

incrementar la fuerza productiva solo acontece de manera transitoria.

El capitalismo es un modo de produccion en el cual los fundamentos sociales y

técnicos son revolucionados de manera constante. No obstante, el desarrollo secular de las
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fuerzas productivas tiene una forma de concrecion discontinua, es decir, que su desarrollo
se plasma en la forma de fases y no mediante un ritmo homogéneo e ininterrumpido. Lo
anterior provoca que sSe concreten regimenes de acumulacion diferenciados
cualitativamente en el desarrollo historico del capitalismo, vinculados directamente con las
posibilidades sociales y técnicas de organizacion del proceso inmediato de produccion que
cada revolucion tecnoldgica posibilita. Al igual que en el periodo histérico anterior a la
industria en gran escala fundada en el sistema de maquinaria (en donde se sucedieron
formas especificas y diferenciadas de organizacion del proceso inmediato de produccion,
como fueron la etapa fugaz de la cooperacion simple y la etapa de la division
manufacturera del trabajo), con posterioridad a la revoluciéon industrial, y hasta el
capitalismo del siglo XXI, se han configurado diferentes regimenes de acumulacién que
han sido permitidos y provocados por el desarrollo tendencial de las fuerzas productivas y
su concrecidn en revoluciones tecnologicas. Todo lo anterior, dado el desarrollo regular de
la produccion sobre una revolucién tecnoldgica especifica (en la que, dada la tendencia
permanente hacia la sustitucion de trabajo vivo por trabajo pretérito por unidad de capital
invertida), conlleva al incremento de la composicion orgéanica de capital y con ello a la
profundizacién de la contradiccion inmanente del capital.
Pero sabemos ya que con cada progreso del régimen maquinista la parte constante
del capital, esto es, la que se compone de maquinaria, materia prima, etc., aumenta,
mientras que disminuye la parte variable, invertida en fuerza de trabajo, y sabemos,
asimismo, que en ningun otro modo de produccién el perfeccionamiento es tan
constante, y por tanto es tan variable la composicion del capital global. Este
cambio constante, sin embargo, es interrumpido de manera también constante
por lapsos de reposo y por una expansion meramente cuantitativa sobre la base

técnica dada. (Marx 1975b, p. 548; cursivas originales y negritas colocadas por
RGM)

Existen dos procesos que se retroalimentan con las revoluciones tecnoldgicas, la
liberacién de capital’® y la diferenciacién de los medios de trabajo'’. La liberacion de
capital es un proceso que obedece a la logica intrinseca del capital y a los limites

estructurales con los que se encuentra (como la amplitud del mercado), o los que el propio

10«1 3 industria moderna, mediante la maquinaria, los procesos quimicos y otros procedimientos, revoluciona
constantemente, con el fundamento técnico de la produccion, las funciones de los obreros y las combinaciones
sociales del proceso laboral. Con ellas, revoluciona constantemente, asimismo, la division del trabajo en el
interior de la sociedad y arroja de manera incesante masas de capital y de obreros de un ramo de la
produccion a otro”. (Marx 1975b, p. 593; negritas colocadas por RGM)

" véase nota 6.
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capital produce (sustitucion de trabajo vivo por trabajo pretérito y la consecuente
disminucion del capital empleado para producir determinado cuanto de valores de uso). De
igual manera una tendencia dentro del modo de produccion capitalista es la diferenciacion
de los medios de trabajo que se emplean en cada ramo productivo. En el tiempo
hegemonizado por la manufactura esto se concreta en la diferenciacion de los instrumentos,
mientras que en la gran industria lo anterior se refleja en la diversificacion de la maquinaria
empleada en cada ramo productivo. Ambos procesos se retroalimentan con la consecucién
de las revoluciones tecnologicas. Los resultados generales de una revolucion tecnolégica
son tanto la liberacion de capital en cada ramo de la produccién donde hace presa, asi como
la tendencia a instalarse en otros, puesto que esas sumas de dinero tratan de permanecer
dentro de su funcion como capital, es decir, de acrecentamiento mediante la apropiacion de

trabajo ajeno.

El proceso anterior se concreta en la practica en la generacion de nuevas ramas de la
produccién. No obstante, esas nuevas industrias son proporcionalmente mas significativas
en su vinculacion con la produccién de bienes de capital que con la produccion de bienes de
consumo. Lo anterior es un reflejo, en la dimension del capital social, de lo que acontece en
el actuar del capital individual: la tendencia inquebrantable hacia el alza del trabajo
objetivado en detrimento del trabajo vivo. Proceso que significa un constante
acrecentamiento de las industrias del capital fixe y la consecuente disminucién relativa de

las industrias del capital circulant.

El desarrollo del capital fixe revela, desde otro punto de vista, el grado de
desarrollo alcanzado por la riqueza en general o del desarrollo del capital. El
objeto de la produccion orientada inmediatamente hacia el valor de uso, y por tanto
directamente hacia el valor de cambio, es el producto mismo, destinado para el
consumo. La parte de la produccion orientada hacia la produccion del capital fixe
no produce directamente objetos de disfrute, ni tampoco valores de cambio
inmediatos; por lo menos no produce valores de cambio realizables de manera
inmediata. Por lo tanto, que se emplee una parte cada vez mayor del tiempo de
produccion para producir medios de produccién, depende del grado de
productividad ya alcanzado, de que una parte del tiempo de produccién baste para
la produccion inmediata. Ello implica que la sociedad puede esperar; que una
gran parte de la riqueza ya creada puede desviarla tanto del disfrute inmediato
como de la produccion destinada al disfrute inmediato con vistas a emplearla
en un trabajo no directamente productivo (dentro del proceso mismo de
produccién). Esto requiere que se haya alcanzado ya un alto nivel de
productividad y una abundancia relativa, y precisamente tal nivel en relacion
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directa con la transformacion del capital circulant en capital fixe. (Marx 1972,
pp. 230-231; cursivas originales y negritas colocadas por RGM)

La caracteristica de una revolucién tecnoldgica es la concrecion de un conjunto de
industrias dinamicas que tienen su basamento, y la capacidad de producir de la manera méas
eficaz, en un insumo clave comun, que les permite desarrollar procesos productivos
novedosos tanto por la forma en que se configura el proceso laboral (en tanto a lo
respectivo del modo material de produccion como a la forma social de explotacion), como
por los nuevos valores de uso que son ofrecidos en los mercados, tanto de bienes de

consumo como de bienes intermedios y de capital.

En el despliegue y asentamiento de una revolucion tecnoldgica existen varios
elementos que constituyen la posibilidad factica para el desenvolvimiento de esa
revolucion. En primer lugar, se tiene que observar que existen dos vertientes en la
concrecion de una revolucion tecnolégica: la esfera de los bienes de produccion y la de los
bienes de consumo. La primera esfera a su vez tiene una division interna, entre los medios

de trabajo especificos de una industria particular y los medios de trabajo de alcance amplio.

Los bienes de produccion del primer subgrupo son aquellos que una empresa trata
de desarrollar en su intencion consciente de impulsar la eficiencia de sus procesos
productivos por encima de las condiciones medias socialmente vigentes y, por lo tanto,
poder generar las condiciones para la apropiacion de plusvalor extraordinario. Durante la
primera revolucion industrial, que a su vez constituy6 la primera revolucién tecnolégica
capitalista, fueron los telares automaticos de Arkwright los que permitieron temporalmente,
a las empresas que los incorporaban en su produccion, obtener ventajas productivas (Marx
1975, p. 517). El segundo subgrupo de medios de trabajo, constituyente de la revolucion
tecnoldgica, es aquel que tiene su esencia en la produccion de medios de trabajo que fungen
como el mecanismo motor del sistema de maquinaria, como es el caso de la segunda
maquina de vapor de Watt*2. La especificidad de estas concreciones del trabajo objetivado

es lo que las coloca en el centro de la revolucion tecnologica, dado el carécter de

2 «S¢lo con la segunda maquina de vapor de Watt, la denominada de efecto doble, se encontré un primer
motor que mediante el consumo de carbén y agua genera él mismo su fuerza motriz, un motor cuya potencia
energética esta por entero bajo el control humano, que es mévil y un medio de locomocion, urbano y no,
como la rueda hidraulica, rural; que permite concentrar la produccion en ciudades, en vez de dispersarla por el
campo, como hacia aquélla; universal en sus aplicaciones tecnologicas; relativamente poco condicionado, en
cuanto a su ubicacion geografica, por circunstancias locales”. (Marx 1975b, p. 459)
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socializacion o transcendencia mas alla del ramo particular de la produccion para el que
originalmente fueron desarrollados™. Lo anterior permite que las innovaciones técnicas se
difundan por el entramado general productivo (o parte importante de éste) y por lo tanto

afectando no sélo a un ramo de produccién o a un sector, como el industrial, sino haciendo

presa también en otros sectores (como el agricola'®).

La consecuencia de que la concrecion de las revoluciones tecnoldgicas sea por fases
del desarrollo del modo de produccion capitalista es que la materializacion de las mejoras
técnicas y sociales del proceso productivo se concentre en industrias especificas. En la fase
anterior a la gran industria, fue la industria algodonera la que concentrd los proyectos de
mejora productiva™. No obstante, el efecto de revolucionar el proceso productivo en un

ramo industrial tiene como corolario la reconfiguracion del entramado productivo general.

Trastocar el modo de produccién en una esfera de la industria implica trastocarlo en
las demas. Esto es valido ante todo para esos ramos industriales que estan aislados
por la divisién social del trabajo, de modo que cada uno de los mismos produce una
mercancia independiente, pero entrelazados sin embargo en cuanto fases de un
proceso global. Asi, por ejemplo, la hilanderia mecanica cred la necesidad de la
tejeduria mecanica, y entre ambas hicieron necesaria la revolucién quimiomecanica
en el blanqueado, el estampado y la tintoreria. Asi, también, la revolucion en la
hilanderia de algod6n provocé el invento de la gin [desmotadora] para separar de la
semilla las fibras algodonosas, posibilitando asi por vez primera que la produccion
de algodon se efectuara en la gran escala requerida en esta época. (Marx 1975b, p.
467)

B3 “E] gran genio de Watt se pone de manifiesto en la especificacion de la patente que obtuvo en abril de 1784,
y en la cual no describe su maquina de vapor como invento para fines especiales, sino como agente
general de la gran industria. Consigna alli aplicaciones de las cuales no pocas, como por ejemplo el martillo
de vapor, sélo se introdujeron méas de medio siglo después. Sin embargo, dudaba de la posibilidad de aplicar
la maquina de vapor a la navegacion oceanica. Sus sucesores, Boulton y Watt, presentaron en la exposicion
industrial de Londres, en 1851, la mas colosal maquina de vapor para Ocean steamers [transatlanticos de
vapor]”. (Marx 1975b, p. 459; cursivas originales y negritas colocadas por RGM)

“ “Es en la esfera de la agricultura donde la gran industria opera de la manera mas revolucionaria, ya que
liquida el baluarte de la vieja sociedad, el "campesino", sustituyéndolo por el asalariado. De esta suerte, las
necesidades sociales de trastocamiento y las antitesis del campo se nivelan con las de la ciudad. Los métodos
de explotacion mas rutinarios e irracionales se ven remplazados por la aplicacion consciente y tecnolégica de
la ciencia. El modo de produccion capitalista consuma el desgarramiento del lazo familiar originario entre la
agricultura y la manufactura, el cual envolvia la figura infantilmente rudimentaria de ambas. Pero, al propio
tiempo, crea los supuestos materiales de una sintesis nueva, superior, esto es, de la union entre la agricultura y
la industria sobre la base de sus figuras desarrolladas de manera antitética”. (Marx 1975b, p. 611)

' “Con anterioridad a la época de la gran industria, la manufactura lanera era la predominante en Inglaterra.
Fue en ella, por consiguiente, donde durante la primera mitad del siglo XVI11I se efectuaron la mayor parte de
los experimentos. Los ensayos hechos con lana de oveja redundaron en provecho del algodon, cuya
elaboracion mecanica requiere preparativos menos fatigosos, asi como mas adelante, y a la inversa, la
industria lanera mecanizada se desarroll6 sobre la base de la hilanderia y tejeduria mecanicas del algodén”.
(Marx 1975b, p. 462)
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Es el conjunto de las industrias que son creadas y/o revolucionadas en primer lugar,
que participan en la produccién de un género especifico de mercancia (ya sea como materia
prima, medios de trabajo, la produccién de ese medio de trabajo, material auxiliar, o la
produccién de ese material auxiliar, etc.), el que constituye el eje nucleo industrial y
tecnoldgico de una revolucién tecnoldgica; y de una fase especifica alcanzada por el
desarrollo del modo de produccion capitalista. Con el advenimiento ademas del despliegue
pleno de cada revolucion tecnolégica se concretan cambios en el entramado general
productivo, los campos de valorizacion méas dinamicos y los patrones de consumo. Es decir,
con el avance de la fuerza productiva del trabajo y su concrecion en valores de uso que son
resultado de procesos productivos méas refinados, o nuevos valores de uso, se define una
reconfiguracion de las necesidades sociales y de la distribucion del conjunto del trabajo

social.

1.3.- Desarrollo de las fuerzas productivas y reconfiguracién de los patrones de

empleo

El modo de produccién capitalista, con su caracteristica de no tener unas condiciones
sociales y técnicas consideradas como definitivas, va desarrollando el caracter técnico del
proceso productivo y con ello la forma de organizacion social del trabajo, en sus
dimensiones singular, particular y social. Lo anterior afecta a la clase que vive de su trabajo
puesto que provoca cambios en la estructura productiva social, la demanda de trabajo y los
patrones de empleo. En los comienzos de la hegemonia del mecanismo de produccion de
plusvalor relativo, es decir, antes de la concrecion de la industria de gran escala, la manera
privilegiada para buscar el incremento de la fuerza productiva del trabajo era mediante la
reconfiguracion de la organizacion laboral al interior del proceso productivo vy
complejizando la divisibn manufacturera del trabajo. Por lo tanto, parcializando
crecientemente las funciones del obrero individual (parcial y detallista) dentro del proceso
global de produccién. Afectando directamente el salario general de la fuerza de trabajo en
sus distintos niveles jerarquicos, pues disminuia el tiempo requerido para la preparacion del

obrero, es decir, los costos de aprendizaje.

No obstante, junto con la creciente especializacion de las funciones desplegadas por

la fuerza de trabajo al interior del proceso de produccién, ya en el momento hegemonizado
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por la industria manufacturera existia una diferenciacion de los instrumentos de trabajo, los
cuales, al adaptarse crecientemente a una funcion especial a ser ejecutada, implicaban una
absorcion de la capacidad productiva (conocimiento) que antes estaba resguarda dentro de
la capacidad viva de trabajo y sus habilidades productivas. De tal manera que tanto el
proceso de diferenciacion de los instrumentos de trabajo como la profundizacion de la
parcializacion de las actividades laborales implicaba un proceso de descalificacion obrera.
En el momento hegemonizado por la l6gica manufacturera esta descalificacion, sin
embargo, descansaba dentro de una jerarquia de empleos y escala de salarios dentro de la

division singular del trabajo.

Con el advenimiento de la industria de gran escala, la emancipacion de la
produccion del ritmo y la fuerza motriz de fuentes inestables, de potencia limitada y solo
parcialmente controlables, el proceso de enajenamiento del proceso productivo, es decir,
del saber del obrero respecto al despliegue del proceso laboral, se logra de manera cuasi-
plena. Se crea el esqueleto objetivo de la produccion y el obrero se convierte de manera
preponderante sélo en un auxiliar de las maquinas. Lo anterior provoca que se desintegre en
gran medida el sistema jerarquico de funciones y salarios propio del periodo

manufacturero.

Una vez instalado y desplegandose constantemente el modo especifico de
produccién de la industria de gran escala, al fendmeno anterior de desvalorizacion relativa
de la fuerza de trabajo, dado que se abrevia el tiempo 0 costo necesario para el aprendizaje
obrero, se agrega que, dado que el proceso productivo en lo general deja de depender de la
fuerza fisica de los obreros adultos, se amplia el campo de empleo potencial para el capital,
es decir, su campo de explotacion, al agregarse contingentes de mujeres, nifios y hombres
adultos sin calificacion alguna. Todo lo anterior es a su vez un impulso adicional al

descenso del salario.

La industria a gran escala, entonces, significd, al concentrar en la maquinaria el
conocimiento del proceso productivo, la simplificacidn de las funciones ejecutadas por los
obreros directos en el proceso laboral y con ello elevd el caracter abstracto de la produccion

capitalista.
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La gran industria rasgé el velo que ocultaba a los hombres su propio proceso social
de produccibn y que convertia los diversos ramos de la produccion,
espontaneamente particularizados, en enigmas unos respecto a otros, e incluso para
el iniciado en cada uno de esos ramos. El principio de la gran industria -- esto es, el
de disolver en si y para si a todo proceso de produccién en sus elementos
constitutivos y, ante todo, el hacerlo sin tener en cuenta para nada a la mano
humana-- cred la ciencia modernisima de la tecnologia. Las figuras petrificadas,
abigarradas y al parecer inconexas del proceso social de produccion, se resolvieron,
segun el efecto util perseguido, en aplicaciones planificadas de manera consciente y
sistematicamente particularizadas de las ciencias naturales. La tecnologia
descubrié asimismo esas pocas grandes formas fundamentales del movimiento
bajo las cuales transcurre necesariamente, pese a la gran variedad de los
instrumentos empleados, toda la actividad productiva del cuerpo humano,
exactamente al igual que la mecéanica no deja que la mayor complicacion de la
maquinaria le haga perder de vista la reiteracion constante de las potencias
mecanicas simples. (Marx 1975b, p. 592; cursivas originales y negritas colocadas
por RGM)

El impulso hacia el caracter abstracto de la actividad productiva desempefiada por el
obrero dentro del proceso de produccion conlleva tres grandes consecuencias: la
simplificacion del trabajo; la inestabilidad y movilidad de la fuerza de trabajo; y el
incremento de la superabundancia obrera (a las necesidades inmediatas del capital'®).
Simplificar la actividad laboral de la fuerza de trabajo se sostiene en dos elementos
subyacentes e interdependientes: el incremento del cardcter monotono del trabajo y la
descalificacion del obrero o la minimizacion de los requerimientos de aprendizaje para

desempefiar el trabajo’’. Esto significa que el obrero, al convertirse en auxiliar de la

'® El tratamiento de la sobrepoblacién en el desarrollo de la critica de la economia politica de Marx siempre es
desde una perspectiva relativa. ¢(Relativa a qué? A las necesidades inmediatas del proceso general de
produccion capitalista. Dado lo anterior, la sobrepoblacién, en la perspectiva de Marx, siempre es relativa no
absoluta.

' Es importante especificar varios términos desde ahora con el fin de evitar confusiones o vacios explicativos
en lo referente a las nociones de trabajo calificado y descalificado, trabajo medio simple y trabajo complejo.
Como el propio analisis nos indicara, la enajenacion del conocimiento productivo, poseido por el obrero,
implica una simplificacion de sus costos de aprendizaje. Incluso podemos entender que la l6gica pura del
capital provoca el descaecimiento intelectual general de la clase obrera en relacién con el proceso productivo
en el largo plazo. No obstante, como se indicé en la nota 7, las contratendencias que se le imponen al capital
desde fuera, sea por la lucha obrera o por estipulaciones estatales no directamente ligadas con la misma,
obligan al capital a tomar en consideracién elementos que su l6gica intrinseca no exige. Un elemento muy
relevante al respecto es lo concerniente a la educacion publica. El introducir el elemento de la educacion
publica ayuda a entender la vinculacién y coexistencia de las categorias de trabajo medio simple, trabajo
descalificado y nivel educativo medio. El concepto de trabajo medio simple denota una especificacion social e
histérica, por lo tanto, lo que en una fase histdrica determinada del capital se puede considerar trabajo
complejo, en una etapa sucesiva se convierte en trabajo medio simple. El trabajo medio simple en la
consideracion de Marx, y con un entendimiento de la mayor rigurosidad, al apelar al hombre comdn no
denota, en si y para si, a un hombre sin preparacion o educacién alguna, sino al hombre comin (general y
preponderante) sin calificacién especial. Por lo tanto, si en una sociedad determinada y por la disposicion
estatal de proveer educacidn publica, para evitar el descaecimiento general de las masas populares como se
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maquina, queda circunscrito al desempefio de pocos movimientos o tareas que se ejecutan
de manera rutinaria. Dado esto, el puesto de trabajo, antes exclusivo del obrero adulto,

ahora puede ser desempefiado por mujeres, adolescentes y, en algunos casos, nifios.

La simplificacion de la actividad obrera provoca un impulso en la condicién de
sustituibilidad de la fuerza de trabajo. Al ser de caracter —crecientemente- basica la rutina a
cargo del obrero y, por lo tanto, ser infimos los requerimientos de aprendizaje, el campo de
fuerza de trabajo potencialmente explotable por el capital se acrecienta. Con lo cual se
vuelve mas facil el despedir a un obrero y contratar otro. La consecuencia de esto es la
inestabilidad del obrero en el puesto de trabajo, dado que facilmente puede ser sustituido, y

la constante movilidad entre ramos de la produccion.

Por ultimo, los dos procesos anteriores exponen de manera explicita los mecanismos
actuantes que provocan el acrecentamiento de la superabundancia de trabajo, es decir, la
ampliacion del ejército industrial de reserva y la sobrepoblacion relativa (a los
requerimientos inmediatos del capital). Al ser factible la contratacion para un puesto de
trabajo no solo de adultos sino de adolescentes y mujeres, se expande el conjunto

poblacional potencialmente sujeto a su enmarcamiento como fuerza de trabajo.

Todos los elementos anteriores son procesos que -al lado de los mecanismos que
acrecientan la fuerza productiva del trabajo, impulsan el abaratamiento de la canasta media
subsistencias y dinamizan la generacion de plusvalor relativo; y en subordinacion a estos-
provocan la desvalorizacion de la fuerza de trabajo, es decir, la contraccion o, en el mejor
de los casos, el freno al crecimiento de las remuneraciones. Con lo cual aumenta la

autovalorizacién del capital, objetivo primordial de la sociedad burguesa.

muestra en la nota 19, provoca que lo com(n sea una poblacién con una preparacidn que, en otro pais o etapa
histérica, se asemeja al trabajo calificado susceptible de desplegar trabajo complejo, ese grado de preparacion
social media es lo que se considera trabajo medio simple. En consecuencia, las categorias de trabajo medio
simple y trabajo complejo, por lo tanto, las categorias de trabajo calificado y descalificado, son cambiantes en
el largo plazo del proceso historico capitalista. “Este [el trabajo abstractamente humano] es gasto de la fuerza
de trabajo simple que, término medio, todo hombre comdn, sin necesidad de un desarrollo especial, posee en
su organismo corporal. El caracter del trabajo medio simple varia, por cierto, segin los diversos paises y
épocas culturales, pero estd dado para una sociedad determinada”. (Marx 1975a, p. 54; cursivas y negritas
originales)
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A pesar del panorama general anterior existe una contratendencia, de orden
cualitativo més que cuantitativo, al mecanismo de descalificacion y reduccion de los
salarios. Un movimiento que acompafia al desenvolvimiento del capitalismo es la
generacion de nuevas funciones, por lo que los obreros de estas nuevas funciones son los
que escapan temporalmente a la expropiacion de sus conocimientos y con ello a la
reduccion del salario para el operario de esa funcion determinada. No obstante, es un
fendmeno que reviste una forma dialéctica en su dinamica puesto que al tiempo que se
puede codificar, y expropiar al obrero, alguna funcion productiva, con lo que deja de ser
compleja y se convierte en simple (transformando al obrero en alguien facilmente
sustituible); con el propio desarrollo de las fuerzas productivas y su concrecion en
revoluciones tecnoldgicas, nuevas funciones, antes inexistentes, se convierten en esenciales
dado su caracter de posicionarse en la frontera del conocimiento y ser tendientes a la

ruptura del conocimiento establecido.

Este grupo de obreros especializados, que representa una proporcion numéricamente
infima de la fuerza de trabajo, con alta calificacion, acompafia el desarrollo capitalista
desde antes de la concrecién de la industria a gran escala, manifestandose con fuerza ya
desde la etapa hegemonizada por la manufactura. Siendo, no obstante, la gran industria
capitalista el campo especifico de desenvolvimiento de esta porcion de la fuerza de trabajo.
Lo anterior, entonces, manifiesta el desvanecimiento de la estructura jerarquizada de
funciones propia de la division manufacturera del trabajo y el establecimiento de una

estructura de empleo con una division meramente tecnoldgica de funciones.

En la medida en que la division del trabajo reaparece en la fabrica automatica, se
trata, ante todo, de la distribucién de obreros entre las maquinas especializadas, asi
como de masas de obreros que sin embargo no llegan a formar grupos articulados
entre los diversos departamentos de la fabrica, en los que trabajan en maquinas del
mismo tipo, alineadas una al lado de la otra; entre ellos, pues, s6lo se da la
cooperacion simple. El grupo articulado de la manufactura es desplazado por la
conexién entre el obrero principal y unos pocos ayudantes. La division esencial
es la que existe entre los obreros que estdn ocupados efectivamente en las
maquinas-herramientas (a los que hay que afadir algunos obreros destinados a la
vigilancia o la alimentacion de la maquina motriz) y los simples peones (casi
exclusivamente nifios) de estos obreros mecénicos. Entre los peones se cuentan, en
mayor o menor grado, todos los "feeders" (que meramente alcanzan a las maquinas
el material de trabajo). Junto a estas clases principales figura un personal
numéricamente carente de importancia, ocupado en el control de toda la
maquinaria y en su reparacion constante, como ingenieros, mecéanicos,
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carpinteros, etcétera. Se trata de una clase superior de obreros, en parte
educada cientificamente, en parte de indole artesanal, al margen del circulo de
los obreros fabriles y solo agregada a ellos. Esta division del trabajo es
puramente tecnoldgica. (Marx 1975b, pp. 512-513; cursivas originales y negritas
colocadas por RGM).

La relacion del capital, con esta porcion de la capacidad viva de trabajo, reviste una
modalidad manufacturera mientras no le puede expropiar el conocimiento productivo que
porta. El significado de esta modalidad es que no hay sometimiento pleno a las necesidades
del capital como ocurre con el obrero directo, y de ahi su descalificacion integral. Esto
ultimo es lo que explica el por qué esta porcion de la fuerza de trabajo se posiciona en el
nucleo de la reproduccién de largo plazo del capitalismo y, en consecuencia, tanto puede
mantener salarios relativamente significativos como mantener una capacidad de
negociacion de mayor fuerza frente a la clase capitalista. No obstante, a través de la
competencia, el capital encuadra en un grado relevante también a esta porcién de los
obreros a la ley de valor, a la constitucién de una canasta especifica de subsistencias
(aunque superior a la del conjunto de obreros de poca o nula calificacion, que despliegan
trabajo medio simple), la determinacion de un salario y, por lo tanto, la generacion de un
espacio de plustrabajo suministrado por esta clase de trabajadores.

Con la hegemonia de la industria a gran escala se destruye la estructura jerarquica
de funciones y valores diferenciados de la fuerza de trabajo propia del periodo
manufacturero. Lo que sustituye a esa estructura es la division tecnoldgica del
conocimiento y la consolidacion, desde la perspectiva conceptual, de dos grandes grupos de
obreros: los obreros directos y los obreros de funciones especificamente intelectuales. No
obstante, desde la perspectiva cuantitativa la porcion de obreros intelectuales es
numéricamente carente de importancia, caso contrario de su importancia cualitativa sine
qua non para la reproduccion capitalista de largo plazo; y la dinamica competitiva
capitalista de busqueda de diferenciacion productiva y obtencion de plusvalor
extraordinario. Por lo tanto, dentro del periodo amplio de la gran industria lo que se
establece es una polarizacion salarial entre los salarios mas bajos de los obreros directos y

las remuneraciones relativamente mas altas de los obreros intelectuales.
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A su vez existe una distribucién diferenciada del conjunto de los obreros
intelectuales entre los diferentes ramos de la produccion, lo que se concreta en una
composicion heterogénea del empleo en cada ramo industrial. Lo que significa que la
intensidad intelectual entre los diferentes ramos de la produccion es desigual. La
consecuencia de esto es la capacidad diferenciada de absorcidon de plusvalor dentro del
proceso general de produccion capitalista, puesto que los ramos de la produccion con la
mayor intensidad intelectual en el empleo y/o una composicion organica de capital mas alta
consiguen precios de produccion mas altos que los ramos productivos con las condiciones
contrarias y medias. Dado lo anterior, el caracter especifico de cada ramo de la produccién
refleja su necesidad de fuerza de trabajo de mayor complejidad intelectual y su posicion
respecto al eje nucleo industrial y tecnoldgico, ya que son las industrias dindmicas de ese
eje las que concentran en mayor medida a los procesos de produccion, los medios de

trabajo y la fuerza de trabajo de condiciones de frontera técnica y competitiva.

La especializacion creciente del obrero en un solo empleo, aunque el ajetreo
coyuntural de la sociedad capitalista lo lleve a cambiar de actividad®, provoca que el
trabajador vea deterioradas sus capacidades intelectuales mas alla de lo requerido para
poder desemperiarse en los diferentes roles productivos basicos. Por lo tanto, para evitar la
devastacion intelectual de la gran masa popular el Estado, en su papel de regulador de la
actividad productiva capitalista de largo plazo, en donde en ocasiones tiene que afectar los
intereses inmediatos del capital, se plante6 ya desde el periodo manufacturero la instruccion
educativa publica como mecanismo regulador para el suministro constante de fuerza de
trabajo con posibilidad de desempefiarse en funciones intelectuales dentro de la actividad
productiva capitalista’®. Lo anterior se profundiza ya dentro de la gran industria, ante el

' Por lo tanto, una manera mas precisa de conceptualizarlo es que el obrero descalificado sélo se desenvuelve
en una sola capa de empleo. La capa de empleo méas simple desde la perspectiva intelectual y de destreza. Por
lo que esa capa es la que contiene mayor superabundancia obrera.

' La estipulacién de la politica educativa, no obstante, fue disputada por el capital en voz de sus
representantes en la esfera politica, puesto que esa politica reducia el horizonte temporal en que los obreros
podian ser explotados: “Para evitar el descaecimiento completo de las masas populares, resultante de la
divisién del trabajo, Adam Smith recomendaba la instruccién del pueblo por cuenta del estado, aunque en
dosis prudentemente homeopaticas. Germain Garnier, su traductor y comentarista francés, que bajo el Primer
Imperio se metamorfosed, como era natural, en senador, polemiza consecuentemente contra esa propuesta. La
instruccion popular infringiria las leyes primordiales de la division del trabajo; adoptarla equivaldria a
"proscribir todo nuestro sistema social". "Como todas las demas divisiones del trabajo, la que existe entre el
trabajo manual y el trabajo intelectual se vuelve mas intensa y acentuada a medida que la sociedad" (Garnier,
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acrecentamiento de la intensidad del trabajo, el mayor alcance poblacional, sexual y etario
del empleo capitalista asi como el mayor impacto de la jornada de trabajo respecto al
desarrollo de las capacidades intelectuales del individuo. Su constatacion fueron las leyes
fabriles vinculadas con metas educacionales como condicion para el empleo de nifios en
actividades productivas. (Marx 1975b, p. 481)

Lo anterior refleja que la politica educativa publica funciona como contratendencia
a la devastacion intelectual y descaecimiento general de las masas populares, pero que en el
largo plazo sirve a las propias necesidades del capital de encontrar un suministro estable de
obreros que se puedan desempefiar en roles laborales méas alla de los mas basicos y
rutinarios en su funcion de apéndices de las méaquinas-herramientas. El suministro de ese
tipo de fuerza de trabajo es condicion para el propio desenvolvimiento capitalista, que tiene
como base el desarrollo de las fuerzas productiva técnicas, puesto que los grandes
inventores 0 empresarios innovadores no desarrollan por si mismos las grandes
concreciones de frontera tecnoldgica que incorporan al proceso productivo, sino que es
necesario que en la sociedad se encuentren suficientes obreros con la capacidad para

desarrollar, implementar, reparar y controlar los nuevos medios o procesos de trabajo.

Las mules, las maquinas de vapor, etc., existieron antes que hubiera obreros cuya
Unica ocupacidn fuera fabricar maquinas de vapor, mules, etc., del mismo modo que
el hombre ha usado vestidos antes que hubiera sastres. No obstante, sélo fue posible
llevar a la practica los inventos de Vaucanson, Arkwright, Watt, etc., porque esos
inventores encontraron una considerable cantidad de habiles mecénicos, puestos a
su disposicion por el periodo manufacturero. (Marx 1975b, p. 464; cursivas
originales)

1.4.- Constitucion del capital en su especificidad global: La division internacional del
trabajo

La l6gica del capital tiene una tendencia a abarcar la totalidad de la dindmica social, los
frenos a ese impulso de colmar y hegemonizar el conjunto de las relaciones sociales son
aquellos en materia operativa que le impiden en una fase de desarrollo especifica expandir

mas las estructuras sociales que subordina. Asi, desde la gestacion del modo de produccion

acertadamente, emplea este término para designar al capital, a la propiedad de la tierra y a su estado) "se
vuelve mas opulenta. Como todas las otras, esta division es efecto de los progresos pasados y causa de los
progresos venideros ... ¢El gobierno debe entonces contrariar esa division del trabajo y retardarla en su curso
natural? ;Debe emplear una parte del ingreso publico en el intento de confundir y mezclar dos clases de
trabajo que tienden a dividirse y alejarse?". (Marx 1975b, pp. 441-442; cursivas originales)
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capitalista en Europa, el capital ha tenido un anclaje transatlantico y desde su comienzo
instrumentalizando a la periferia global como campo suministrador de insumos necesarios
para el despliegue continuo y en reproduccién ampliada del capital. De igual manera, la
periferia global proporciona en una medida significativa, pero relativamente menor, la
funcién de mercado o campo de realizacion para las mercancias elaboradas en los paises

nacleo del capitalismo global.

Ya desde la etapa manufacturera el sistema colonial era entendido como uno de los
elementos subyacentes para la dindmica ampliada del capital. Y es con la consolidacion de
la industria de gran escala como se acentlian sus funciones sine qua non que permiten el
desarrollo de la acumulacién de capital en los paises en los que ya habia hecho presa el
sistema de maquinaria y el acrecentamiento de la fuerza productiva del trabajo, con lo que

se consolida el mercado mundial.

Asi como los medios de comunicacién y de trasporte de una sociedad cuyo pivote,
si se nos permite emplear una expresion de Fourier eran la agricultura en pequefia
escala -- junto a su industria doméstica subsidiaria -- y las artesanias urbanas, no
podian satisfacer en modo alguno las necesidades productivas del periodo
manufacturero, con su division ampliada del trabajo social, su concentracion de
medios de trabajo y de obreros y sus mercados coloniales, motivo por el cual
fueron efectivamente revolucionados, asi también los medios de trasporte y de
comunicacion legados por el periodo manufacturero pronto se convirtieron en
trabas intolerables para la gran industria, con su celeridad febril en la produccién, su
escala gigantesca, su constante lanzamiento de masas de capital y obreros de una a
otra esfera productiva y sus flamantes conexiones con el mercado mundial.
(Marx 1975, p. 467; negritas colocadas por RGM)

El desarrollo de las fuerzas productivas técnicas y el acrecentamiento de la fuerza
productiva del trabajo tiene un proceso de retroalimentacion con el desarrollo de las
condiciones generales del proceso social de produccion, es decir, los medios de
comunicacion y de transporte. Es una relacion de retroalimentacion o de interdependencia
puesto que al liberarse capital de ciertos ramos de la produccion (dada la recomposicion de
valor del capital invertido, el incremento de la composicion organica de capital y la
saturacion del mercado para un género determinado de mercancias), esta porcién de valor
en busqueda de valorizarse tiene que encontrar un nuevo campo de inversion. Si ese campo
de inversion no es algun campo improductivo (ya sea en el ambito comercial, financiero o

de renta de la tierra), tratard de encontrar un nuevo campo de accién como es la creacion de
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infraestructura. La creacidn de nueva infraestructura al tiempo que sirve para la utilizacion
productiva de capital liberado en otras ramas, también funge como elemento que conecta
localizaciones productivas antes inconexas, incrementa el intercambio y la escala posible en

la que un capital, antes limitado por las circunstancias locales, puede desplegar inversion.

De igual manera, el desarrollo de las condiciones generales del proceso social de
produccion es un rasgo méas del desarrollo secular del capitalismo. Es un reflejo de la
proporcién del capital social empleado que tendencialmente va incrementado la
participacion del capital fixe y disminuyendo, en participacion proporcional del valor social
global, la del capital circulant. Lo anterior puesto que un reflejo del desarrollo de las
industrias del capital fixe es el incremento de la produccion de medios y vias de
comunicacion; a la vez que un reflejo del desarrollo histérico alcanzado por la fuerza

productiva del trabajo y del capitalismo en su unidad organica global.

Asi como la magnitud del plustrabajo relativo depende de la productividad del
trabajo necesario, la magnitud del tiempo de trabajo —tanto del vivo como del
objetivado— empleado en la produccion del capital fixe depende de la
productividad del tiempo de trabajo destinado a la producciéon directa de
productos. Condicién para ello es (desde este punto de vista) tanto una poblacion
excedente como una produccion excedente. Significa ello que el resultado del
tiempo empleado en la produccion inmediata debe ser, relativamente, demasiado
grande como para necesitarlo directamente en la reproduccion del capital empleado
en esas ramas de la industria. Cuanto menos resultados inmediatos produzca el
capital fixe, cuanto menos intervenga en el proceso inmediato de produccion, tanto
mayores deberéan ser esa poblacién excedente y esa produccion excedente relativas;
0 sea, mas para construir ferrocarriles, canales, alcantarillados, telégrafos, etc.,
gue para la maquinaria que participa directamente en el proceso inmediato de
produccion. (Marx 1972, p. 231, cursivas originales y negritas colocadas por RGM)

Queda concretada, por el avance de las fuerzas productivas técnicas y la
reconfiguracién de la estructura de acumulacién de capital, una division del trabajo que se
agrega a la singular, particular y social, esto es, la division internacional del trabajo.
Division internacional que especializa a los paises en la produccion de tipos particulares de
valores de uso, a su vez que fomenta el intercambio internacional de mercancias, con lo que
las cuentas de comercio internacional (exportaciones e importaciones) tienden a
incrementar respecto a la produccion total. Siendo este proceso la naturaleza evolutiva y
dindmica del desenvolvimiento productivo capitalista, el cual, no obstante, puede verse

frenado por factores muy relevantes pero de naturaleza extraecondémica.
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Por otro lado, la baratura de los productos hechos a maquina y los sistemas
revolucionados de trasporte y comunicacion son armas para la conquista de
mercados extranjeros. Al arruinar el producto artesanal de éstos, la industria
maquinizada los convierte forzadamente en campos de produccién de su
materia prima. Asi, por ejemplo, las Indias Orientales han sido constrefiidas a
producir algodon, lana, cafiamo, yute, afil, etc., para Gran Bretafia. La constante
conversion en "supernumerarios” de los obreros en los paises de gran industria
fomenta, como en un invernaculo, la emigracién hacia paises extranjeros y la
colonizacién de los mismos, transformandolos en semilleros de materias primas
para la metropoli, como se transformé por ejemplo a Australia en un centro de
produccién lanera. Se crea asi una nueva divisién internacional del trabajo,
adecuada a las principales sedes de la industria maquinizada, una division que
convierte a una parte del globo terrestre en campo de produccion agricola por
excelencia para la otra parte, convertida en campo de produccién industrial
por excelencia. (Marx 1975, pp. 549-550; negritas colocadas por RGM)

La migracion no s6lo se da desde los paises desarrollados hacia los paises de la
periferia sino en sentido contrario. Aungue, es muy importante sefialarlo, existe una
diferencia substancial respecto al tipo de migracién que se concreta. La migracion desde los
paises periféricos no estd conformada s6lo por la fuerza de trabajo poco calificada sino
también, y en una proporcion significativa, de obreros con calificacion y con capacidad de
enrolarse en actividades laborales complejas que movilizan bloques amplios de
conocimiento. Este ultimo factor también afecta la capacidad de los paises de la periferia
para implementar procesos de reconversion productiva, que buscan incorporar ramos
productivos con procesos de produccion de mayor complejidad tecnoldgica e intelectual y
que redundan en la constitucién de mayores precios de produccién y, con esto Gltimo, en la
capacidad de anexar plusvalor dentro de las relaciones de intercambio efectuadas en el

mercado mundial.

La vinculacion de la division internacional del trabajo con la heterogeneidad de la
composicion del capital a través de los diferentes ramos productivos nos permite visualizar
que, en la escala mundial del capitalismo, también existe una heterogeneidad en la
estructura, nivel de diversificacion y especializacion productiva de cada pais. Cada pais
reproduce la acumulacion del capital en base a una distribucion diferente del conjunto del
trabajo social, que se concreta en la especializacion de la produccién en valores de uso
diferenciados. La tecnologia de frontera, que incorpora primordialmente el avance de las
fuerzas productivas técnicas, y la intensidad intelectual del empleo, entre los diferentes

ramos productivos, favorece a los ramos industriales que conforman el eje nucleo industrial
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y tecnoldgico que le es propio a cada revolucion tecnoldgica. Es este propio eje el que
concentra su asentamiento o punto de generacion y posterior expansion en los paises

centrales de la unidad orgénica global capitalista.

La estructuracion especifica de la division internacional del trabajo, con sus
especializaciones tecnoldgicas y comerciales particulares a cada polo productivo dentro de
la mundialidad capitalista, produce ventajas y desventajas para impulsar la dindmica
ampliada de produccién de capital. Con la conformacion del mercado mundial y la
estructuracion de los precios de produccion mercantiles, unos paises se convierten en
acaparadores netos y otros en expulsores netos de trabajo objetivado, esto es, de valor. La
participacién en el mercado mundial para unos paises se convierte en posibilidad de
dinamizacion del ndcleo enddgeno de desarrollo capitalista, mientras que para otros esa
incorporacion en la dindmica de produccion e intercambio en escala mundial socava la

posibilidad de impulsar ese ndcleo enddgeno de desarrollo.

La condicién de obtener ventajas para la apropiacion de valor en el mercado
mundial o que éste represente una traba para el desarrollo endégeno, dado que su forma de
articulacion se traduce en un constante drenaje de valor, depende a su vez, en lo general, de
la distancia o cercania de la posicion de cada pais en particular de las industrias

constituyentes del eje nucleo industrial y tecnolégico.
Conclusiones

El modo de produccion capitalista es una organizacion social avocada a la produccion de
capital en la mayor escala posible, para lo cual tiene que apropiarse, de igual manera, en la
mayor proporcion posible de trabajo objetivado ajeno. La constitucion social especifica de
la sociedad burguesa provoca que el principal mecanismo de extraccion de plusvalor sea
aquel que es actuante dentro de limites establecidos a la jornada laboral. Por lo tanto, tiene
que impulsar el acrecentamiento de la fuerza productiva del trabajo para, sin disminuir su
composicion en valores de uso, reducir el tiempo de trabajo insumido en la produccion de
la canasta media de subsistencias. Ese acrecentamiento de la productividad tiene como su
causa fundamental y esta en funcion directa del desarrollo de las fuerzas productivas

técnicas, es decir, el refinamiento tecnoldgico progresivo del modo de produccion.
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La concrecion del avance de las fuerzas productivas tiene su materializacion en la
generacion de revoluciones tecnoldgicas que se suceden histéricamente y las cuales marcan
fases de desarrollo del capitalismo. La consolidacién de una revolucion tecnoldgica
provoca la reconfiguracion de la distribucion del conjunto de trabajo social, los campos de
valorizacion més dinamicos, asi como el mayor refinamiento tecnoldgico de la produccion
de los valores de uso existentes y la generacion de nuevos valores de uso. No obstante, el
desarrollo de largo plazo del capitalismo, aunado a la tecnificacion del proceso productivo,
implica el alza tendencial de la composicion orgéanica de capital de la economia en su
conjunto y, con ello, el impulso en el largo plazo a la baja de la tasa de ganancia. La
actuacion, en este contexto, de las revoluciones tecnoldgicas es la de contrarrestrar (s6lo)
temporalmente ese impulso declinante de la rentabilidad, pero sin impedir que de manera

secular haya una direccion al descenso de la generacion de plusvalor por unidad de capital.

La tecnificacion del proceso de produccién tiene consecuencias directas y
significativas sobre el conjunto de la clase obrera al modificarse los patrones de empleo y
los requerimientos de habilidades para poder desempefiarse dentro del proceso laboral. El
alza de la composicion organica de capital expulsa de manera constante a fuerza de trabajo
del campo laboral en razon de cada unidad de capital empleada. Ese fendmeno general de
desenvolvimiento del capital provoca que aumente de manera tendencial la masa popular
que queda al margen de las necesidades inmediatas del capital, por lo que crece tanto el
ejército industrial de reserva como la sobrepoblacion relativa. Siendo la consecuencia de lo
anterior la tendencia a la baja de las remuneraciones en proporcion a la totalidad del valor
formado en el proceso de produccion. Sin embargo, existe un subgrupo dentro de la
totalidad de la clase obrera que temporalmente escapa a esa tendencia. Es la fuerza de
trabajo calificada, a la cual no se le ha podido expropiar el conocimiento para el despliegue
del proceso productivo, la cual puede percibir salarios mas significativos y tiene un mayor
poder de negociacion con el capital. Ese grupo de fuerza de trabajo, capaz de desplegar
trabajo complejo, tiene poca significancia desde el punto de vista numérico pero una
relevancia fundamental desde el punto de vista cualitativo, puesto que son estos
trabajadores los que posibilitan al capital la revolucion del modo de produccién y aumentar

la generacidn de plusvalor relativo.
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La constitucion geoespacial de la acumulacion capitalista en la escala global
provoca que las estructuras de acumulacion nacionales diverjan unas de otras. Siendo los
paises que incorporan en mayor medida a -los segmentos superiores de- las industrias
dindmicas en cada fase historica de desarrollo capitalista, y constituyentes del eje nucleo
industrial y tecnoldgico, los que se benefician de los intercambios en el mercado mundial.
Convirtiéndose en acreedores netos de plusvalor. Sucediendo lo contrario con los paises

que en mayor medida se alejan del eje nucleo industrial y tecnolégico.
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(1)

EL DESENVOLVIMIENTO HISTORICO CAPITALISTA Y SU
VINCULO CON EL DESARROLLO DE LAS FUERZAS
PRODUCTIVAS

iLas contradicciones y antagonismos inseparables
del empleo capitalista de la maquinaria no
existen, ya que no provienen de la maquinaria
misma, sino de su utilizacién capitalista!

Karl Marx
Introduccion

El propdsito de este capitulo es el escudrifiamiento de la relacion entre el progreso técnico y
el comportamiento de la rentabilidad del sistema capitalista en su expresion global y su
curso histérico. EI marco historico que es objeto de estudio es el periodo que arranca desde
1820 (puesto que representa el despegue del sistema capitalista reposado en su esqueleto
objetivo de produccion) hasta la actualidad. Se intenta hacer frente no sélo a los puntos mas
abstractos del tema sino a sus expresiones concretas. Por lo que se atiende también el tema

del crecimiento econémico.

El objetivo es corroborar empiricamente el alcance de la(s) teoria(s) que se juzgan
relevantes en esta investigacion como referentes al tema. Por lo tanto, hay una toma de
postura propia del tema en cuestion. Dado que, como se vera en el desarrollo, no existe un
entrecruzamiento pleno entre la teoria y la evidencia empirica. La base teérica de la que se
parte es la critica de la economia politica, pero se agregan otros aportes debido a que la
exposicion tedrica de Marx no tiene la posibilidad de abordar el andlisis de los elementos
concretos mas alla de los que vivio Marx. No se debe entender, por lo dicho antes, que
Marx no puede explicar la actualidad sino que hay elementos concretos que exceden su
tiempo historico. Por lo que se recurre a autores actuales en su rol de suministradores de
elementos empiricos que sirven para su posterior reinterpretacion desde el marco categorial

marxista.

En el primer apartado se realiza una descripcidn histérica de la conexion entre el

capitalismo, como modo de produccion que revoluciona constantemente su base técnica,
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con el aceleramiento del desarrollo de las fuerzas productivas y el incremento de la fuerza
productiva del trabajo. Visto desde una perspectiva agregada (de naciones y clases
sociales), se observa cémo se ha incrementado el desarrollo social. En términos del

incremento del ingreso per capita y en el nivel promedio de vida.

El segundo apartado pone atencion en un elemento que en ocasiones queda velado
en la narrativa del desarrollo tecnolégico, que es la conexién con el ambito agricola. Siendo
éste una de las mejores expresiones de los elementos sine qua non sobre los que reposa

todo el desarrollo productivo capitalista.

El tercer apartado aborda el tema del desarrollo capitalista por fases. En donde se
hace un deslinde del concepto de etapas, pero, sobre todo, de las ideas de ciclos u ondas
largas regulares de comportamiento oscilatorio del modo capitalista de produccion,
mediante la realizacion de una discusion de esos conceptos. Para lograr lo anterior, se
incorporan tres elementos: el componente abstracto (expresado por la tasa de ganancia), el
componente aparente (representado por el PIB) y el componente motor material (las
revoluciones tecnologicas). Se discute si existe una conexién directa o inversa entre la tasa
de ganancia y el PIB; y si el progreso técnico es el inico componente eficaz histéricamente

para contrarrestar la tendencia de la rentabilidad a caer.

En el cuarto apartado finaliza la discusion de las conexiones entre los elementos
esenciales y aparentes que conforman la totalidad del objeto de estudio. A la vez que se
exponen los resultados de la interpretacion propia de esas conexiones, machihembrando los
elementos tedricos con los empiricos. Se exponen también las limitantes de ese ensamble,
sobre todo por la existencia de los factores extraeconémicos que afectan el

desenvolvimiento de la estructura productiva.

Al final se exponen las conclusiones generales que muestran la pertinencia de lo
investigado para fungir como base subyacente para el abordaje de topicos con un nivel de

abstraccion menor.
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2.1.- El aceleramiento del desarrollo de las fuerzas productivas y la acumulacion de

capital

Una vez explicado en el capitulo anterior el late motiv del capitalismo, que encuentra su
fundamento en la acumulacion de capital, expresandose en la blsqueda de la mé&xima
rentabilidad, y teniendo como base la extraccion de trabajo ajeno impago (plusvalor), ahora
nos enfocaremos en la descripcion de cémo esto sucedid en el largo plazo de la historia
mundial. Para lo cual, en el primer apartado de este capitulo, incluiremos brevemente la
etapa anterior al capitalismo, con el fin de observar cémo en este Ultimo sistema
econdémico-social acontece un impulso de gran calado al desarrollo de las fuerzas
productivas, expresado en el incremento de la productividad y, por lo tanto, en el ingreso

por persona, con las consecuencias sociales que eso implica.?’

El desarrollo de las fuerzas productivas y, con ello, el incremento tendencial de la
fuerza productiva del trabajo es un elemento que ha acompariado la historia completa de los
agrupamientos humanos (De Gortari, 1979). No obstante, lo importante a destacar aqui es
que ese desarrollo se ha acelerado de manera notable en los siglos mas proximos a nuestro
actual momento historico. En el primer milenio de la era actual el Producto Interno Bruto
(PIB) per cépita se mantuvo constante, no obstante, haciendo frente a una poblacion que se
multiplicé por 6 (Maddison 2002, p. 27), lo que sefiala que hubo un incremento de la masa

de produccion total debido preferentemente a elementos extensivos.

En el segundo milenio, el incremento de la produccion estuvo caracterizado por la
primacia de factores de naturaleza intensiva. Lo cual se demuestra porque si bien el PIB per
capita aumentd por 13, esto sucedié acompafiado de un proceso en donde la poblacion se
multiplicé por 22 (Maddison 2002, p. 27), lo cual revela que la productividad pudo superar

de manera destacada el aumento de la poblacion.

20 E| desarrollo historico siempre ha sido desigual entre naciones y clases sociales. No obstante, en este punto
de la investigacion se tratara el tema del desarrollo social de largo plazo desde una perspectiva de conjunto.
Mas adelante (en los dos capitulos siguientes), se profundizara en el andlisis para notar cémo la brecha de
desarrollo se ha ampliado tendencialmente entre los paises del centro y la periferia del sistema mundial
capitalista.

42



Existen dos puntos importantes a destacar. EI primero es el carcter tendencial del
incremento de las fuerzas productivas técnicas en el largo plazo como inexorable a la
actividad productiva social. No obstante, observando que, antes de la instauracion del modo
de produccion capitalista —y, especificamente, su esqueleto objetivo de produccion, vr. gr.
la industria de gran escala- el ascenso de la fuerza productiva fue a una velocidad lenta. No
es sino hasta siglo XIX con la difusion de los elementos objetivos de la revolucion

industrial®

que el incremento de la productividad se dinamiza. La demostracion de lo
anterior es que el producto por persona desde el afio 1000 de nuestra era hasta 1820 se
incrementd s6lo 50 por ciento. En cambio, es a partir de la ltima fecha y hasta finales del
siglo XX cuando observamos un crecimiento de la poblacion de casi 6 veces mientras que

la renta per cépita se multiplicé por 8.5 (Maddison 2002, p. 27).

Si existe un pardmetro de valoracion del desarrollo sin duda alguna es la esperanza
de vida. A diferencia de la poblacién, la cual también obedece a factores estructurales, no
obstante que se puede asociar en mayor medida a factores de caracter extensivo, en el caso
de la esperanza de vida ésta se asocia directamente al desarrollo del conocimiento social y
de las fuerzas productivas. Factores que permiten hacer frente a diversos retos para permitir
la prolongacién del promedio de la vida.?* Como la evidencia lo sugiere, a la vez que se
embona con la idea del progreso secular de las fuerzas productivas, con anterioridad a
1820, y desde una perspectiva de largo plazo, ya existe un aumento demografico que es
causado por el lento descenso de la mortalidad, que es acompafiado de una tasa
relativamente constante de fertilidad. Es después de 1820 cuando el descenso de la
mortalidad se vigoriza, lo cual es acompafiado de un descenso significativo de la fertilidad
(Maddison, 2002). Siendo, en consecuencia, la capacidad de prolongar el promedio de vida,
via el incremento del conocimiento social en las areas implicadas para ello, lo que explica
la explosion demografica y el avance social hacia estadios superiores de desarrollo desde

una perspectiva social agregada (Meier, 1966).

! En donde se despliega de manera significativa el proceso social de extraccion de plusvalor relativo.
Concepto analizado en el Capitulo 1.

22 Existen tres tipos de acontecimientos que a partir del siglo XIX disminuyen su recurrencia en el tiempo, asf
como el nivel de afectacion a la poblacion, reflejado en la disminucion de la misma: las crisis de hambre
(asociadas directamente a las bajas capacidades técnicas para almacenar y conservar cosechas), enfermedades
infecciosas (en donde destacan los dos episodios de la peste bubdnica, la cual, en cada episodio, disminuy6 a
la poblacion europea en un tercio) y las guerras (Maddison 2002, p. 31).
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2.2.- El componente agricola del progreso econémico e industrial-tecnolégico

Si bien el elemento clave en expandir la productividad, mejorar el ingreso promedio per
capita (con los beneficios sociales que eso implicd) y permitir el avance del desarrollo
social se situa primordialmente en las revoluciones técnicas incorporadas en los procesos de
produccién industrial, es decir, procesos que, ayudados por la mecénica, se pudieron
someter a las decisiones del ser humano en cuanto a ritmo y geolocalizacién®, lo anterior
tuvo como antecedente la revolucion técnica agricola, con el respectivo mejoramiento de la

productividad en esas actividades.?

Es importante, dentro de la explicacion econémica de largo plazo, destacar el
elemento agricola puesto que expresa de manera diafana el carécter bifacético que adquiere
la produccién de la rigqueza social, cuando ésta se enmarca en las relaciones sociales de
produccién mercantiles-capitalistas. Si bien, desde la perspectiva de la ganancia, las
actividades que en mayor medida capturan valor son aquellas que tendencialmente se
concentran progresivamente en las actividades intelectuales, que pueden resultar en
articulos (con produccion industrial necesaria) o servicios de gran refinacion y vanguardia
tecnoldgica®, desde la perspectiva técnica o material, todos los trabajos concretos y
articulos intermedios incorporados en una cadena de produccion mercantil son igualmente
necesarios para el resultado correcto y pleno de un valor de uso bajo una forma de

produccién histéricamente vigente®.

De esta manera, Bairoch (1967) expone como en los casos europeos (Inglaterra y
Francia) y en Estados Unidos a la revolucion industrial le antecedid, por mas de 50 afios,

una revolucion agricola que propulsé la productividad de esas actividades y brindé el

2% \/éase al respecto la nota al pie 12 del capitulo anterior, donde Marx aborda el tema.

2 Proceso que, posteriormente, implicé la reconfiguracion de la poblacion agricola en cuanto a la ldgica que
guiaba su produccion y las relaciones de clase que se conformaban (Mandel, 1977).

% Lo anterior se tiene que observar desde una perspectiva competitiva. Es decir, en donde el efecto de los
monopolios no es relevante. Puesto que, de otra manera, la industria de combustibles aparece como una esfera
de alta rentabilidad.

% Cf. De Alvornoz (1966). Respecto al papel que juega la agricultura, y su condicién sine qua non, en el
desarrollo econémico.
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suministro suficiente (materia prima) para el despegue de las actividades propias de la

accion capitalista basada en el sistema de méaquinas.”’
2.3.- Las fases de desarrollo capitalista y su discusion

Una vez expuestos los resultados més significativos en cuanto a la evolucion milenaria de
la actividad econdmica, en donde destaca la tendencia hacia el incremento de la fuerza
productiva social del trabajo, via el incremento del conocimiento productivo social y el
refinamiento de los instrumentos, no obstante, en donde ese incremento se dinamiza desde
que la actividad productiva se enmarca en la relacién del capital®®; a partir de este momento
se tiene que destacar que ese impulso novedoso dentro del capitalismo para la
productividad no se ha concretado en un proceso homogéneo de acumulacién de capital y
crecimiento econdmico, sino que ha propiciado la generacion de fases histéricas

particulares.

Desde una perspectiva tedrica que tiene por objetivo hacer presa de los conceptos
emanados de la critica de la economia politica, que son relevantes para la Litis en cuestion,
se tiene que hacer frente a dos tareas: 1) la descripcion de las formas mas préximas en que
aparece y se presenta el modo de produccion capitalista, no obstante su mistificacion,
puesto que aun asi son relevantes para la formulacidén de una explicacion plena de lo que

acontece”, y 2) el traspaso de esa esfera para la elaboracién de la radiografia interna del

%" Tomada con cautela (puesto que la produccién agricola moderna no se establece plenamente hasta que el
sistema mecanico, que emerge en la industria, hace presa en la agricultura), es muy contundente la frase que
Bairoch (1967, pp. 80-81) retoma de Mantoux: “... en el momento en que aparecié la gran industria, [ya]
estaba fundada la agricultura moderna. Soélo faltaba vencer las tltimas resistencias de la rutina”.

Una problematizacion adicional estd en Allen (2009), puesto que ahi el autor muestra que la sinergia de la
actividad manufacturera (tanto rural como urbana) fue una de las causas del incremento de la productividad
agricola.

%8 Sirva insistir en que la introduccién de mejoras técnicas en los procesos de produccién no es algo que
empieza a suceder con la instauracion como dominante del modo de produccion capitalista, sino que es algo
intrinseco al desarrollo social. La diferencia es que en los modos pre-mercantiles de produccién la
introduccién de mejoras técnicas sucede de una manera predominantemente inconsciente, puesto que no
existe una necesidad apremiante de incrementar la fuerza productiva del trabajo impulsada por la competencia
en un ambito de produccion indirectamente social. En cambio, es en el capitalismo en donde el refinamiento
del capital fijo, y del proceso productivo en su conjunto, adquiere un caracter apremiante y, por lo tanto,
consciente para el capitalista individual y para la masoneria capitalista en su conjunto. Al respecto véase en
el capitulo anterior la nota al pie 6, donde Marx recuerda que en los modos precapitalistas de produccion las
condiciones productivas vigentes se entendian como definitivas mientras que en el capitalismo ocurre lo
contrario.

2 Puesto que: “El dogmatismo vulgar se refugia en la distincion entre esencia (interioridad del fenémeno) y
apariencia (la exterioridad), y pasa a despreciar olimpicamente esta dimension. Olvida, nada menos, que si no
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modo de produccion. Dado lo anterior se tiene que funcionalizar una explicacion que
aborde tanto el tema del crecimiento econémico (en donde su proxy es el PIB) y el tema de
la acumulacion-rentabilidad capitalista (en donde su proxy es la medicion de la tasa de

ganancia a nivel social).

El ensamble funcional de estas dos esferas nos ayuda a comprender tanto el estado
especifico de la actividad de acumulacion capitalista y la manera en que se presenta de
forma més aparente mediante el crecimiento econémico®. Esto desemboca en la
descripcion de fases de desarrollo capitalista. Aqui es importante destacar que las fases de
desarrollo, bajos condiciones de organizacion social especificas para cada una, expresan
momentos en donde existe una forma predominante y especifica de dinamizacion de la
actividad productiva; sin que por lo mismo se entienda una dinamica oscilatoria, y regular,
de comportamiento del modo de producciédn capitalista, como es el caso de la(s) teoria(s) de

los ciclos largos.

¢Cuéles son las implicaciones de la teoria de los ciclos largos oscilatorios del
capitalismo? Sin hacer un analisis holistico del tema, haciendo pie sélo en los elementos
que interpelan el cuerpo argumentativo desarrollado en este capitulo, lo que podemos
destacar es que la implicacién de la teoria seria el entendimiento del capitalismo como un
modo de produccién sin una estructura interna que lo conduce hacia su obsolescencia, sino
un sistema que, estructuralmente, se puede estabilizar de forma indefinida (Arrizabalo,

2014). Es decir, quitandole el rasgo de modo de produccion historico especifico.

¢El no aceptar los ciclos largos es una postura politica? No. Sino una postura tanto
tedrica y empirica. Lo que se intenta aqui es rescatar la idea de Marx de la caida tendencial
de la tasa de ganancia en el largo plazo, en donde esa tendencia se impone a cualquier

efecto contrarrestante que pueda emerger en alguna coyuntura especifica. A la vez que,

se conecta la esencia con la apariencia, se transforma la primera en un ente metafisico inasible. Los fildsofos
latinoamericanos de “izquierda” (;?) son especialistas en estas taumaturgias. Y, de hecho, liquidan a la teoria
econdmica de Marx, de la cual no conocen 'ni un pepino’*“. (Valenzuela 2020, p. 1668; infra)

% Resulta importante sobre este punto lo expuesto por Herrera y Long (2021) en su investigacién sobre
China. En primer lugar, demuestran que el gran episodio de crecimiento econémico acelerado de China, en
donde desde 1976 solo ven 4 recesiones, ha estado acompafiado de una tendencia a la baja de la tasa de la
ganancia. Ademas, cuando pasan desde el andlisis de las recesiones en el PIB hacia la tasa de ganancia, les
permite ver que no han sido s6lo 4 episodios de recesién (como lo diria el andlisis basado en el PIB) sino 8,
observado esto desde el punto de vista del comportamiento de la tasa de ganancia.
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desde la perspectiva empirica, cuando se trasciende el analisis aparencial del crecimiento
economico, en los trabajos que emanan desde la critica de la economia politica existe un
amplio consenso en que la tendencia a caer de la tasa de ganancia, en los diferentes
capitalismos nacionales y en la unidad organica global del capital, es actuante (Shaikh
[1992]; Roberts [2020]; Carchedi y Roberts [2018]; Carchedi [2018]; Maito [2013]; Kliman
[2012]; Camara [2010]; Duménil y Lévy [2002]; Mosley [1991]; Herrera y Long [2021])%".

Vale la pena mencionar a dos autores marxistas, de los cuales incluso se rescatan en
esta investigacion algunos de sus aportes. No obstante, sus intervenciones respecto al tema
de las fases de desarrollo o los ciclos largos presentan problemas importantes. EI primero
de ellos es EImar Altvater (1982), el cual en su analisis respecto a las fases de desarrollo del
capitalismo (concepto que elije en contraposicion al de los ciclos largos) hace suya la idea
de Marx sobre la caida de la tasa de ganancia. Idea que el autor aleméan describe de manera
muy elegante (p. 6):

En su estructura, la rentabilidad es idéntica al calculo abstracto de la racionalidad,;
al invertir capital, se tiene en mente la ganancia como un resultado del proceso de
produccién y de la extraccion de valor. Sin embargo, el irracionalismo se encuentra
ya contenido aqui. Porque los generalizados deseos individuales de maxima
rentabilidad (la maxima tasa de ganancia) conducen, desde el punto de vista de la

sociedad, a tasas de ganancia decrecientes o bien, si queremos expresar esto en
términos mas generales, a un empeoramiento de la relacion insumo-producto.

Sin embargo, en el mismo trabajo (Altvater 1982, p. 17) el autor presenta un

diagrama® respecto al comportamiento de largo plazo de la tasa de ganancia, con el cual, al

parecer, se estrella todo su argumento respecto a la caida tendencial de la rentabilidad,

31 \/éase también el intenso trabajo de Deepankar Basu y su equipo que redundé en la base de datos
internacional que, entre otros datos, presenta lo correspondiente a la tasa de ganancia (en los niveles sectorial
nacional y mundial). Disponible en https://dbasu.shinyapps.io/World-Profitability/.

La evidencia empirica producida por los autores recién sefialados, mas la argumentacion tedrica elaborada en
el capitulo anterior, fungen como los dos pilares para rebatir las dudas de Mandel respecto a la posibilidad
empirica de corroborar la caida tendencial de la tasa de ganancia; y también sobre si Marx toc6 el tema de la
caida tendencial de la rentabilidad como algo secular al desarrollo capitalista o algo que empezaria a operar en
algiin momento distante del origen de la consolidacién como dominante del modo de produccion capitalista:
“El proposito de esta discusion no es entrar en la extensa polémica (sostenida durante tres cuartos de siglo o
mas) sobre la importancia de la <<ley de la tendencia a la caida de la tasa media de ganancia>> de Marx para
el desarrollo de la economia capitalista internacional en los siglos XIX y XX, dejando aparte el problema
mucho mas abstracto (aunque en absoluto carente de interés o importancia) de si esa <<ley tendencial>>
puede ser verificada empirica o histéricamente, o si Marx simplemente pretendia indicar que estimula
contratendencias (verificables [éstas si, segin Mandel, RGM]) aun cuando no pueda estimularlas
indefinidamente (la controversia sobre la llamada teoria del derrumbe)”. (Mandel 1986, pp. 8-9)

%2 Diagrama, puesto que no es una linea graficada que tenga como base informacion real.
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puesto que en ese diagrama a pesar de mostrar una muy ligera tendencia hacia la baja de la
rentabilidad, se muestra una gran recuperacion de la misma (no al nivel previo, pero casi).
Lo anterior se contrapone a la evidencia empirica, por ejemplo, expuesta por Maito (2013)
para el periodo de 1850 hasta entrado el siglo XXI o por Carchedi y Roberts (2018) para el
periodo posterior a la crisis de la década de 1970 (tema central en la exposicion de
Altvater).

El otro marxista relevante para el tema es Ernest Mandel (1986). En este caso, lo
que Ilama la atencidn es que a pesar de que en el titulo de uno de sus capitulos (capitulo 1)
estd especificamente sefialado el tema de la tasa de ganancia, en donde acomparia el
concepto con el tema de sus fluctuaciones, en la exposicion completa del tema no existe, en
absoluto, evidencia gréfica respecto al tema de la tasa de ganancia® sino simplemente el
autor belga presenta indicios o proxys, a veces bastante distantes®*, o en otras parciales y

acotados. Indicios que quedan, en rigurosidad demostrativa, muy por debajo del trabajo de

% Aunque en la metodologia aplicada por Mandel pudo hacer mella la no disponibilidad en ese tiempo de
metodologias o datos especificos de la rentabilidad, el tema de la tasa de ganancia esta velado en su analisis
como consecuencia del proxy que él eligié para acercarse al tema de la rentabilidad. Al final del capitulo se
profundizara un poco mas en el tema. Respecto a lo concerniente a la disponibilidad de datos plantea:
“;Pueden encontrarse pruebas empiricas de estas ondas larga (sic) en la tasa media de ganancia? Para
conseguirlo parece que faltan datos sobre los paises capitalistas industrializados en su conjunto, aunque se ha
realizado mucha investigacion sobre ciertos periodos, y especialmente sobre sectores especificos de ciertos
paises. Pero estos datos generalmente no cubren un periodo de tiempo lo suficientemente amplio como para
arrojar luz sobre nuestra explicacién de las ondas largas en el desarrollo econémico. En el caso de Japén,
Christian Sautter ha confeccionado un gréfico de la rentabilidad a largo plazo de la empresa privada japonesa
no agricola para el periodo 1908-1973, grafico que pone claramente de manifiesto las tendencias de largo
plazo” (Mandel 1986, p. 14). Comentando la evidencia a la que alude Mandel (1986, p. 15), podriamos estar
de acuerdo en que la grafica muestra la tendencia de largo plazo, pero esa tendencia demuestra lo contrario a
lo que se propone Mandel. Se presentan dos graficas, una para el periodo 1908-1938 y otra para el de 1954 a
1973 (el lector estd correcto al entender que el periodo 1939-1953 no esta presentado). La primera gréfica
comienza con un nivel de rentabilidad de mas de 30% en 1908, mostrando el peor nivel (cerca del 20%) en
1933. La segunda grafica muestra un periodo de recuperacion que va desde un poco mas del 5% en 1954 para
encontrar su punto maximo (al nivel de casi el 15%) a principios de la década de 1970. Es decir, el peor nivel
del primer periodo presentado (un poco mas de 20%) no vuelve a ser alcanzado por el mejor nivel del
segundo periodo (casi 15%). Lo anterior ¢no representa la constatacion de una caida tendencial de la tasa de
ganancia? Mandel utiliza la palabra “declive”, ;por la misma Mandel entiende una caida en forma de
pendiente fija, sin episodios de ralentizacion en la caida o incluso de magras alzas? Lo anterior implica una
contradiccion en la conexion que el autor realiza entre el crecimiento econémico y la rentabilidad, lo cual se
abordara hacia el final de este capitulo.

3% Uno de esos proxys es la tasa de interés. Puesto que segin Mandel (1986, p. 16): “... se puede suponer que,
al menos en su tendencia de largo plazo, los tipos de interés fluctian paralelamente a la tasa media de
ganancia... Aunque esta correlacion en si no supone una prueba definitiva para la interpretacion marxista de
las ondas largas como funcion de las fluctuaciones de la tasa media de ganancia, ciertamente refuerza nuestro
argumento”.
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los autores sefialados arriba®. En este sentido, esta investigacién comparte dos comentarios
de Maddison (1982) respecto al trabajo de Ernest Mandel sobre las fases de desarrollo
capitalista, que para Mandel constituyen ondas largas:
Mandel is mainly interested in theory and the empirical underpinning is very weak.
He claims that “economic historians are practically unanimous” in distinguishing
expansions and recessions in the periods he uses in his periodization, but the only
justification he gives for this is an article by Hans Rosenberg published in 1943,

which itself contained no empirical material and was written before quantitative
economic history began. (p. 81)

Cabe aclarar que Maddison esta criticando el trabajo de Mandel en EI capitalismo
Tardio, no el trabajo que tuvo como resultado Las ondas largas del desarrollo capitalista
(Mandel, 1986). Es muy interesante destacar ciertos aspectos de este ultimo libro de
Mandel.

1) El autor se jacta de la cuasi irrefutabilidad de la evidencia respecto a las ondas largas:

La existencia de las ondas largas en el desarrollo capitalista dificilmente puede
negarse a la luz de unas pruebas abrumadoras. (Mandel 1986, p. 1)

Si bien Maddison no auscultd esta version del trabajo de Mandel sobre las ondas
largas, parte de la bibliografia que utiliza Mandel para respaldarse en esta obra es de
autores que Maddison (1982) ya habia criticado, como Hans Rosenberg, Rostow, Gaston

Imbert y Jay Forrester.

2) Otro de los autores a los que, paraddjicamente, hace referencia Mandel para respaldarse

respecto al tema de las ondas largas es el propio Angus Maddison:

Angus Maddison ha presentado recientemente datos estadisticos que confirman la
existencia de ondas largas en el desarrollo capitalista... (Mandel 1986, pp. 4-5).

Cuando el propio Angus Maddison respecto al tema de las ondas largas declara:

My basic conclusion on long-wave analysis is that the case for believing that
there are regular long-term rhythmic movements in economic activity has not
been proven, although many fascinating hypotheses have been developed in
looking for them. Nevertheless, it is clear that major changes in growth momentum
have occurred since 1820, and some explanation is needed. In my view it can be

% pero ademas de ser indicios parciales, estos no estan enfocados en la direccién correcta para dilucidar lo
concerniente a la rentabilidad. Como el propio Mandel lo explicita (1986. p. 7) en su concepcion “... la
produccion industrial y las estadisticas de las exportaciones mundiales aparecen nitidamente como los dos
indicadores claves”.
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sought not in systematic long waves, but in specific disturbances of an ad hoc
character. Major system shocks change the momentum of capitalist development at
certain points. Sometimes they are more or less accidental in origin; sometimes they
occur because some inherently unstable situation can no longer be lived with but
has finally broken down (e.g., the Bretton Woods payments system). (Maddison
1982, p. 83; cursivas originales y negritas colocadas por RGM)*

A lo anterior el propio Maddison (1982, p. 85) agrega que:

Although 1 find no convincing evidence in the work of Kondratieff, Kuznets®, and
Schumpeter to support the notion of regular or systematic long waves in economic
life, there have nevertheless been significant changes in the momentum of capitalist
development.®

Sin embargo, de igual manera, en este trabajo hay acuerdo con Maddison (1982, p. 83)
cuando senala:
Although | disagree with Mandel’s that he has found empirical evidence for long
waves, his theoretical position has interesting elements of originality, and his

discussion of the intellectual history of this field is also more stimulating than many
others accounts.

2.3.1.- El declive tendencial de la tasa de ganancia

Complementando la idea anterior es necesario decir unas palabras respecto al otro extremo:
el capitalismo no exhibe, tampoco, una deriva constante hacia la caida de la tasa de
ganancia (como se muestra en la Grafica 2.2 al final de este capitulo). Sino que es una
tendencia ralentizada por el efecto propiciado por los mecanismos contrarrestantes a la
caida de la rentabilidad. Es precisamente aqui en donde radica la importancia del progreso
técnico®. Es decir, desde la critica de la economia politica se suscribe la necesidad del
entendimiento de las revoluciones tecnoldgicas, pero no como elementos causantes de un
proceso secular oscilatorio de la acumulacion capitalista y la tasa de ganancia. Sino el
progreso técnico es entendido como el principal elemento contrarrestante que permite la

ralentizacion en la caida de la tasa de ganancia. Todo lo anterior, expuesto en el Capitulo 1,

% o anterior como sefialamiento a la intencion general de Mandel respecto a la demostracién de las ondas
largas. A lo que se agrega que, desde la perspectiva marxista, y objetivo explicito en su trabajo, no hay
demostracion de la “fluctuacion” de la tasa de ganancia.

37 Aunque este es el autor sobre el que Maddison muestra mayor reconocimiento a su trabajo empirico.

% En estas lineas ya no se incluy6 a Mandel puesto que el mismo Maddison ya habia declarado que en su
trabajo no habia minima evidencia empirica (aclarando que de Mandel se tomaba su trabajo en El Capitalismo
Tardio).

%9 Véase en el Capitulo 1 la exposicion respecto a las revoluciones técnicas y su conexion con el plusvalor
extraordinario y relativo para el entendimiento tedrico de la emergencia y necesidad de la concrecion sucesiva
de revoluciones tecnoldgicas.
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se expresa a nivel social en el concepto de plusvalor relativo (la desvalorizacion de la

canasta de consumo obrera).

Es pertinente aclarar que para lograr lo anterior Marx expone que es necesaria la
revolucion de las condiciones técnicas y sociales de la produccion. Es importante hacer
hincapié en la frase, puesto que no todo es explicado por la revolucion técnica y el
refinamiento del capital fijo (maquinas, transportes, sistemas de energia, etc.), sino que la
puesta en marcha del mecanismo de extraccion de plusvalor relativo tiene una parte
alicuota de su explicacion en los cambios en la division del trabajo (en los ambitos social,
particular y singular de la misma). Empero, es necesario precisar la causalidad y, de ahi, la

centralidad del cambio técnico en la trayectoria historica del capitalismo.

No son los factores subjetivos los que amplian las posibilidades objetivas de
expandir la fuerza productiva del trabajo y la reorganizacién productiva, sino son los
factores objetivos los que permiten reestructurar el proceso productivo en su conjunto.*’
Esto es, los cambios técnicos introducidos en el proceso productivo inmediato y de
circulacion son los que permiten la implementacion de estrategias de reorganizacion
laboral. Sin embargo, los cambios en la organizaciéon de la divisién del trabajo en sus
diferentes niveles, no estan contenidos (en si mismos) en las mejoras técnicas, sino que, a
partir de su introduccion, cierto tipo de innovaciones organizacionales, y su impacto,

aunque restringido pero actuante, son posibilitadas.

Por lo tanto, siguiendo a Altvater (1982), el planteamiento desarrollado aqui se basa
en la descripcion de fases de desarrollo y no de ondas largas*. El entendimiento de las
diferentes fases de desarrollo capitalista permite entender cudl es el grado alcanzado por las
fuerzas productivas técnicas en cada fase. Y, arribando al contexto actual, permite

0 Vferbigracia, no fueron los procesos de globalizacién productiva (concretados en los procesos de
outsourcing y offshoring) los que permitieron la introduccién productiva de las Tecnologias de la Informacion
y la Comunicacion (TICs), sino fue la introduccion de las TICs lo que permiti6 el proceso estratégico de
mundializacién fragmentizada de los procesos productivos.

* Hasta aqui se ha argumentado la inoperancia de la adaptacion de la perspectiva de las “ondas largas™ dentro
de la critica de la economia politica. Puesto que el primer enfoque nunca traspaso el &mbito aparencial del
crecimiento econdmico. Pero para una critica que cuestiona la mera existencia de las ondas largas o ciclos
largos del tipo descrito por Kondratieff (y para el sefialamiento de las graves fallas metodolégicas del autor
ruso) véanse los trabajos de Maddison (1982), Garvy (1943) y Lewis (1983).
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aproximarnos al entendimiento respecto a cudl es el eje nucleo industrial y tecnoldgico que

en la etapa contemporéanea permite controlar la dinamica de acumulacion global.

Al analizar la literatura relacionada con las fases de desarrollo capitalista hay dos
ambitos que requieren un foco predominante de atencion. En primer lugar, respecto a la
periodizacion de las fases, si bien existe cierto grado de convergencia en cuanto a los
periodos no hay consenso respecto a puntos especificos de fin y comienzo de cada una. En
segundo lugar, los elementos que son considerados, limitdndonos al aspecto econémico,
son diversos. Los cuales van desde las industrias predominantes (lo que se asocia
directamente con la revolucion tecnologica vigente en cada etapa historica), la forma de
organizacion del trabajo, el ritmo de crecimiento econdémico, el grado de competencia
capitalista y el modo de regulacién econémica general del capitalismo. En donde todos
estos elementos son considerados, o ignorados, divergentemente en las distintas
investigaciones. Lo gue significa que estas investigaciones no necesariamente comparten la
misma perspectiva tedrica y, en consecuencia, metodoldgica; y, por lo tanto, presentan
resultados que no necesariamente son coincidentes in toto. No obstante, de esos resultados

emanados de fuentes diversas si se pueden obtener rasgos generales no excluyentes entre si.
2.3.2.- Fases capitalistas

La exposicion de las fases capitalistas se hara en dos pasos. En el primero se abordara la
idea de cada fase desde la perspectiva mas general que describe a la misma. En el segundo
momento se hara la vinculacion de cada etapa con la estructura especifica de las fuerzas
productivas técnicas que le es contingente. Sin embargo, como se vera, un ajuste propio de

esta investigacién sera necesario para la adecuada vinculacion de las dos esferas.
2.3.2.1.- La vision macro

Angus Maddison es el autor que ofrece la panoramica mas holistica respecto al desarrollo

economico milenario; y, en consecuencia, serd utilizada en esta investigacion su

42
I

descripcion de las fases de desarrollo en general™. No obstante, los trabajos del autor distan

2 Ademés de la diferencia ya aclarada respecto al por qué separarse de la idea de ondas o ciclos largos,
también es necesario mencionar que la incorporacion del trabajo de Maddison ayuda, de igual manera, al
distanciamiento respecto de la idea de etapas. La idea de etapas si bien no constrifie a la idea de regularidad,
si implicaria la idea de un determinismo respecto al curso histérico de la evolucion econémica del capital. Por
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de machihembrarse de manera plena con el marco categorial de la critica de la economia
politica. Empero, es menester mencionar algunas coincidencias significativas —casuales o
no- con autores que emanan directamente desde la critica de la economia politica. Es el
caso de ciertas semejanzas en cuanto a la periodizacion de Maddison (1982) y su similitud
con Altvater (1982); y en cierta medida con Mandel (1986). Es muy interesante, por un
lado, que Maddison entienda la época capitalista propiamente dicha a partir de 1820 y que
Altvater ponga ese afio como la transicion, siguiendo la seccién cuarta del Tomo | de El
Capital de Marx, entre la manufactura y la industria de gran escala. Es decir, hay una
coincidencia en que a partir de 1820 comienza el modo de produccion especificamente
capitalista. Algo similar sucede en el caso de Mandel, puesto que éste Gltimo se cuestiona
si antes de 1820, se pueden rastrear ondas largas. Dado que, segun el autor, antes de la
segunda década del siglo XIX el desarrollo capitalista internacional estaba muy en ciernes.

Restringido su suficiente desarrollo solo para Inglaterra.

Por otro lado, es importante mencionar la concurrencia en periodizar de manera
desigual, en términos de longitud temporal, las fases capitalistas posteriores a 1820.% Es asi
el caso de lo que podemos denominar la primera fase del capitalismo industrial en donde
los dos autores le dan un alcance temporal mas extenso que a los periodos posteriores; y, a
su vez, también es significativo de mencionar que esta primera fase capitalista la marquen

temporalmente exactamente igual, desde 1820 hasta 1910.%

Antes de entrar a la descripcion de cada fase y, a la vez, como introduccion al
conjunto de ellas es util mencionar que, si bien no existe un determinismo en la trayectoria
secular de evolucion econdmica del capitalismo en su unidad orgénica global, si se pueden
mencionar algunos rasgos historicos generales de evolucién del sistema capitalista en el

siglo y medio que se diseccionara en 4 fases. Rasgos generales que obedecen al desarrollo

lo tanto, la idea de fases de desarrollo de igual manera nos ayuda a desmarcarnos de cualquier implicacién de
ese tipo, que se derivan, por ejemplo, del trabajo de Rostow (1983) o, indirectamente, del trabajo de Kuznets
(1967). No obstante, también es necesario aclarar que al explicitar que este trabajo se desmarca de las ideas
deterministas respecto al futuro de la organizacion productiva de la sociedad burguesa, esto no implica que el
desarrollo ulterior del capitalismo tenga la posibilidad de direccionarse hacia cualquier derrotero imaginable.
No es asi puesto que la restriccion al desarrollo capitalista es su contradiccién inmanente (véase en el Capitulo
1 el desarrollo de este concepto) y su resultado en la baja tendencial de la rentabilidad. Como conclusidn,
sirvan las palabras del profesor Xabier Arrizabalo: “La economia no puede predecir lo que va a ocurrir, pero
bien estudiada Si nos puede decir lo que NO puede acontecer”.

*% Lo que, ademés, rompe con la idea de regularidad temporal.

* Periodizacion que suavemente le cuestiona Mandel (1986, p. 5) a Maddison.
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paulatino de las fuerzas productivas®™ y, otros, a cuestiones generales de regulacién
econodmica no determinados per se por la evolucién secular de la estructura productiva. En
este sentido los rasgos generales son: a) la estructura cambiante del empleo que, desde el
comienzo del periodo (1820), lo centrifuga desde el sector primario en donde estaba
predominantemente concentrado y, a comienzos de la cuarta fase (1979), lo centripeta
predominantemente en el sector de servicios (Maddison, 1982); b) el grado de
concentracion del capital, lo que va consolidando la competencia capitalista de
caracteristicas oligopélicas*®, ¢) una mayor interdependencia internacional en materia
comercial y productiva, como consecuencia de la necesidad de colocacion de capital (que
va resultando superfluo para el ambito nacional) y conquista de nuevos mercados exteriores
(Marsh, 1957). Respecto a esferas no directamente productivas o tocantes a la regulacion de
la actividad productiva se pueden mencionar: d) la creciente participacion del Estado en
materia de regulacion econdémica y como proporcion en el PIB (Lindert, 2011) (en donde su
gasto por fases puede diferir de manera pronunciada entre el gasto de inversion o gasto
social) y e) la consolidacion de sistemas internacionales de pagos (Maddison 1982, p. 84).

1820-1913.- Primera fase del capitalismo industrial */

Esta fase esta caracterizada por el crecimiento de las actividades industriales, no obstante,
en donde el conjunto del trabajo social ain estaba mayoritariamente concentrado en las
actividades primarias. Durante el lapso de esta fase se empiezan a concretar los derechos
laborales (primero respecto a la jornada laboral y, después, los salarios minimos). No
existe, en términos relativos a fases posteriores, gran actividad de asociacion obrera. EI PIB
crece a una tasa anual promedio de alrededor de 2.5% y el PIB per cépita de 1.2%. Mientras
que las exportaciones crecen al 4% y la formacion de capital fijo (como proxy de la

acumulacién de capital, es decir, la reproduccion ampliada) a 2.9%. La mayor amplitud de

Y, desde una perspectiva més general, con lo que Marx entiende por la ley general de acumulacién
capitalista.

“® En esta investigacion, si bien se reconoce el hecho de una tendencia a la paulatina mayor concentracion del
capital y una estructura productiva oligopélica, no se participa de la idea del capitalismo monopolista que
desconoce la funcidn crucial, para la existencia del modo de produccidn capitalista, que opera la competencia.
Respecto al funcionamiento del capitalismo de competencia oligopdlica véase Carchedi (1991).

*" Para la descripcion de las primeras 3 fases se tomaran algunos de los rasgos esenciales adelantados por
Maddison (1982, pp. 85-95), a los cuales se les agregaran algunos otros que se consideran relevantes para esta
investigacion. Los datos al margen del trabajo de Maddison se indicaran en cada ocasién. Ademas se aclara
que los nombres de las fases han sido colocados en este trabajo.
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la volatilidad econémica, reflejada en el PIB*® fue de -6.4%; mientras que este dato para el
caso de las exportaciones es de alrededor del -20%. El crecimiento de la inflacion promedio
anual para el periodo fue de apenas 0.2%. Lo anterior sin duda relacionado con el anclaje
del sistema de pagos internacionales al patron oro. La movilidad del capital es alta y la
libertad para el comercio internacional también, pero declinante al final del periodo, en

donde empieza a surgir pronunciadamente la imposicion de aranceles.

1913-1950 Fase intermedia del capitalismo industrial (periodo entre guerras e inicio de la
posguerra)

Esta etapa esta caracterizada por la gran saturacion de los mercados, disputa internacional
por la hegemonia con las irrupciones de Estados Unidos y Alemania alcanzando a
Inglaterra en desarrollo tecnoldgico y niveles de productividad, una caida pronunciada de la
tasa de ganancia y la busqueda de valorizar gran cantidad de capital superfluo. Incremento
de la desigualdad y grandes disputas sociales en occidente, apoyadas por la consolidacion
de una sociedad con intencion alternativa al capitalismo (la URSS). Hay una ralentizacion
en el crecimiento promedio anual del PIB (1.9%), aunque el crecimiento del PIB per cépita
permanece igual (1.2%). Caen tanto las tasas de expansion de las exportaciones (a s6lo 1 %,
dado que se incrementan los sistemas proteccionistas a nivel internacional tanto en lo
respectivo al comercio como a las inversiones) y de formacion de capital fijo (1.7%). La
volatilidad econémica se expande tanto para el PIB, al nivel de -11.9%, como para el
comercio internacional (-36.5%). La tasa media de desempleo se incrementa a 7.3% (lo que
alimenta desde mediados del periodo planes para amortiguar la protesta social tales como el
New Deal de Roosevelt). Y el periodo, en general, estd caracterizado por la deflacion
(disminucion anual promedio de -0.7%). También es un periodo que, impulsado por la
venta de activos desvalorizados a raiz de la crisis del 29 y la posterior depresion, impulsa el

proceso de centralizacion del capital.
1950-1973.- El esplendor del capitalismo industrial (la difusion mas amplia del fordismo)

El afio de inicio de esta etapa lo marca la recuperacion del PIB del capitalismo occidental

respecto a sus niveles de preguerra. Es la etapa de mayor dinamismo econdémico sin

*® Que suma la caida del PIB (o maxima desaceleracion en caso de que el PIB no se contraiga) més la tasa de
crecimiento del afio previo.
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precedentes. La consideracion de esta investigacion es que, factores exogenos a la
estructura, ayudaron a la dinamizacion y estabilidad de esa estructura productiva. La
existencia de una sociedad con un proyecto alternativo al capitalismo ayud6 a que se
lograran ciertas concesiones a la clase obrera (mayores facilidades conquistadas por la clase
obrera para su organizacion y el pacto social del Estado con ella, reflejado en las politicas
publicas orientadas al pleno empleo [Duménil y Lévy, 2011]), lo cual ayudd a que el
reparto capital-trabajo no se acelerara en favor del capital al nivel de periodos anteriores y
posteriores, es decir, el incremento de la tasa de plusvalor estuvo ralentizado; lo que se
presentd como una mayor participacion del trabajo en las ganancias de productividad
(Bivens y Mishel, 2015). La consecuencia de lo anterior fue una mayor capacidad de
reproduccion continua del capital. Con una relativa mayor estabilidad que en periodos
anteriores. Las tasas de crecimiento del PIB (4.9%) y del PIB per cépita (3.8%) no tienen
parangon. Las cuales fueron arrastradas por el ritmo, también sin precedentes, de formacion
de capital fijo 5.5%. A pesar de que al inicio de este periodo existieron grandes controles y
restricciones a la movilidad internacional de capital y mercancias, estos se fueron
suavizando conforme el periodo avanzaba (dada la creciente internacionalizacion del
capital, a consecuencia de la competencia entre las empresas transnacionales
estadounidenses y las de las regiones y paises que ya sobrepasaban su recuperacion
econdmica de la guerra, como Europa y Japon [Hymer, 1972]). La tasa de crecimiento de
las exportaciones también exhibio un ritmo descollante de 8.6%. En cuanto a la volatilidad
del crecimiento (+0.4%), ésta presentd la caracteristica, Unica en la historia del capitalismo,
de que el peor escenario fue el de la desaceleracion, sin llegar a episodios de depresion®.
La volatilidad de las exportaciones se redujo por primera vez a un digito (-7%) y la tasa de
desempleo, dado el aceleramiento de la reproduccion econdmica, fue también la mas baja
promediando 3%. Sin embargo, y como consecuencia del desmarque parcial de las divisas
de un patron metélico, la tasa anual media de incremento de los precios se elevo a 10 veces

la del periodo anterior, pasando de 0.4% a 4.1%.

* Lo que aplica para el conjunto de paises analizados por Maddison, no para los casos individuales.
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1973-20?7?.- Auge de la reconfiguracién productiva neoliberal

El periodo comienza con el inicio de la recuperacion econdémica posterior a la crisis de
inicios de la década de 1970, la cual se expresé tanto en el incremento de los precios del
petroleo como en el desmarque del dolar respecto del oro. No obstante, lo que subyace a
estas formas de apariencia fue una caida en la rentabilidad, asociada tanto a la ralentizacion
del crecimiento de la productividad en los principales paises de occidente (Baumol,
Blackman y Wolff, 1989), asi como a la saturacion de mercados y a las mayores conquistas
economicas de la clase trabajadora, via su mayor capacidad de organizacion y poder de
negociacion frente al capital (Aglietta, 1988; Fajnzylber, 1983). Todo lo anterior generd un
proceso de desmantelamiento del poder de negociacion obrera via los procesos de
relocalizacion de inversiones (Harvey, 1998; Grunwald y Flamm, 1991) y ataque directo a
las organizaciones obreras en los paises capitalistas avanzados (Organizacion Internacional
del Trabajo, 1990)°. Este proceso de combate a las reivindicaciones obreras se ha
conceptualizado por algunos pensadores como el proceso de ajuste permanente (Arrizabalo,
2014). Este proceso entonces permitié>! tanto el aumento, aunque magro, de la rentabilidad
mediante procesos tanto de extraccion de plusvalor relativo (via el incremento de la
composicion organica de capital por medio de nuevas tecnologias e incremento, aunque
débil, de la productividad [Mckinsey Global Institute, 2018]), como una mayor
participacion de procesos de extraccion de plusvalor absoluto via los mecanismos de
desvalorizacion de la fuerza de trabajo lo que, en términos relativos, se ha expresado en los
procesos de internacionalizacion-fragmentacién productiva del capital con la concrecion de

las cadenas de valor, que permiten remunerar a la fuerza de trabajo con salarios

%0 \/gase a Pierre Salama (1975), quien debate el argumento teérico que empieza a consolidarse en esta época
respecto a que es el gran poder de negociacion obrera lo que obstaculiza la capacidad de crecimiento
econémico y, de ahi, la justificacion del desmantelamiento sindical como cimiento para el despegue del
crecimiento equilibrado: "Un razonamiento parecido [al neoclasico para justificar la abolicion de los
sindicatos] es el que hacen hoy los politicos y economistas burgueses, bajo la proteccion, claro esta, de la
Ciencia con C mayuscula. En lugar del equilibrio, se habla del crecimiento equilibrado y se transponen las
conclusiones de uno a otro, lo que da el razonamiento siguiente: si ustedes reclaman mucho, el pastel no
podra crecer muy rapido (crecimiento no equilibrado, luego entonces, no 6ptimo); por el contrario, si ustedes
son prudentes, modestos en sus reivindicaciones, el pastel crecerd mas rapido y ustedes aprovecharan.
Conclusién: acallen ustedes sus reivindicaciones y s6lo obtendran ganancias... de ser muy golosos, solo
obtendran perdidas... ;de quién es la culpa? (p. 72)”.

51 En pasado el verbo, puesto que, al parecer, a partir de los afios noventa, la tasa de ganancia alcanzé su
punto méaximo de recuperacion, el cual no se ha vuelto a alcanzar en las dos décadas del siglo XXI (Carchedi
y Roberts, 2018).
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relativamente mas bajos que los normales en los paises de origen de las empresas
trasnacionales (Carchedi y Roberts, 2018; Arrizabalo 2014). Pero, también, una
desvalorizacion de la fuerza de trabajo via directa, mediante la reduccién de los salarios
nominales con los procesos de ajuste estructural por delante (Arrizabalo, 2014). Lo anterior
se ha traducido en una reduccién de la tasa promedio de crecimiento econémico® y en el
incremento de la desigualdad (Piketty, 2020), como resultado del rompimiento del pacto
social entre el Estado y la clase obrera (Dumenil y Levy, 2011) que se expresa, por
ejemplo, en el fin del objetivo de buscar permanentemente el pleno empleo. Objetivo que se
sustituyd por el de contencién de la inflacién (Arrizabalo, 2014). Asi como también tiene
expresion en el incremento de la precariedad laboral que se concreta, entre otras formas, en

el aumento de la informalidad (Benanav, 2019).
2.3.3.- Revoluciones tecnoldgicas

El progreso técnico es estudiado desde las diferentes corrientes del pensamiento
econdmico, aunque en algunos casos de una manera mas embebida e implicita que desde
una forma explicita. Como se vio en el Capitulo 1, el movimiento del capitalismo, desde la
perspectiva de Marx, tiene que estar basado en el cambio técnico continuo, dado que es la
unica fuente eficaz de estimular la rentabilidad via el mecanismo de extraccién de plusvalor
relativo. Ahora, en el mapeo histérico de las revoluciones tecnoldgicas, no hay muchos
estudios emanados desde la critica de la economia politica. Uno de ellos es el estudio de
Mandel, pero, como se vera mas adelante, el propio autor los desliga como explicacion del
desenvolvimiento de la rentabilidad. Por lo que no se ajusta al objetivo buscado en este

capitulo.

La corriente de pensamiento econdmico mas enfocada en el estudio de esos grandes
cambios técnicos en la historia del capitalismo, y que los entiende como el centro de la
explicacion de las fases capitalistas, es la que surge con el estudio de Schumpeter y sus
posteriores simpatizantes. Desde esa perspectiva se considera aqui el trabajo de Freeman y
Pérez (1988), el cual, dentro de lo posible, se traduce aqui en los términos de la critica de la

economia politica.

52 \éanse los datos al respecto en el Capitulo 4.

58



2.3.3.1.- Freeman y Pérez

Es interesante observar como enfocan su planteamiento respecto a las revoluciones
técnicas. El marco general en donde encuadran este tema es el del comportamiento de la
inversion en el largo plazo, en donde los autores abogan por un consenso de la centralidad
del tema que va desde Keynes a Schumpeter y que toca incluso hasta la economia mas
ortodoxa como Samuelson. Después de esa aclaracion, los autores argumentan que la
perspectiva keynesiana no se detiene en el estudio de los aspectos cualitativos del
movimiento capitalista en el largo plazo, sino que se ocupan exclusivamente de los aspectos
cuantitativos. Fenomeno que los autores observan incluso desde el propio Keynes en su
cambio de perspectiva sobre el tema del cambo técnico desde el Tratado de la Moneda
hacia la Teoria General. Dado el contexto anterior, los autores apoyan su investigacion

empirica en los fundamentos teéricos de Schumpeter®,

En su desarrollo los autores hacen el desglose de ciertos tipos diferentes de
innovaciones. La taxonomia resultante es importante para esta investigacion en el grado
que interpela la idea de que los episodios histdricos de extraccion de plusvalor relativo se
concretan preferentemente de manera discontinua.>* Al separar, por ejemplo, las

innovaciones incrementales™ de las radicales, los autores estipulan que no hay registro

5% Es decir, fundamentos que en Gltima instancia vienen desde el propio Kondratieff (Maddison, 1982). La
caracteristica del estudio de Freeman y Pérez es que carece de lo opuesto al de Maddison (1982). Puesto que,
si bien Maddison no se queda s6lo en la descripcién de los aspectos cuantitativos, sino que tanto introduce un
andlisis cualitativo en la diseccidn de esos elementos y, por otra parte, agrega elementos especificamente
cualitativos, no toca de manera directa el tema de las revoluciones tecnolégicas. Es precisamente el tema de
las revoluciones tecnolégicas la dimension adicional de andlisis que Freeman y Pérez estipulan como
condicion sine que non para el entendimiento de la historia econémica de largo plazo, no obstante, sin
vincular de manera directa (0 mas bien explicita y pormenorizada) sus hallazgos en materia de revoluciones
tecnoldgicas con lo tocante a la trayectoria histérica del crecimiento econémico. En ese sentido, los estudios
de las revoluciones tecnolégicas pudieran complementar los hallazgos “cuantitativos” generados por
Maddison. Aunque no sucede plenamente, debido a las divergencias entre las dos posturas en cuanto a la
estipulacion de las fases.

> Esta idea es explicitamente estipulada por Marx. Véase en el capitulo anterior la cita de Marx en donde
menciona como hay episodios de expansion meramente cuantitativa sobre la misma base técnica.

> Las cuales emergen desde los procesos de prueba y error conocidos como “learning by doing” o “learning
by using”. Es importante lo estipulado por los autores respecto a que en muchas ocasiones existe un producto
novedoso que emana de la combinacion de innovaciones radicales e incrementales. Pero sirva para esto lo que
se adelantd antes respecto a la causalidad, ;cudl tipo de innovacién permite la emergencia de la otra? Para los
autores es muy claro que la creacion de nuevos valores de uso no puede emerger de innovaciones
incrementales: “These [innovaciones radicales] are discontinous events and in recent times are usually the
result of a deliberate research and development activity in enterprises and/or in university and goverment
laboratories. There is no way in which nylon could have emerged from improving the production process in
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historico de que las innovaciones incrementales hayan afectado de manera dramaética a la
productividad. Siendo, no obstante, real su afectacion para el incremento de la
productividad, empero, la cual se da de manera més paulatina y suave. Una idea que es
adelantada por los autores, que se apega a lo argumentado en el capitulo anterior respecto a
las revoluciones tecnologicas, es que el progreso técnico no emerge igualmente distribuido
entre las diferentes industrias constituyentes de la matriz productiva global, sino que se
concentra en ciertas industrias que fungen como el sector de vanguardia en un periodo
historico determinado. Existe otra idea que no se entrecruza totalmente con el marco tedrico
adelantado en esta investigacion pero que, a pesar de ello, su acercamiento parcial es
importante destacarlo. Los autores rebaten a Mensch (1979) la idea de que las innovaciones
radicales primordialmente se generan en los periodos de depresion, lo cual desde la vision
marxista es desarrollado por Roberts (2016)°°, no obstante, aceptando que sélo son este tipo
de innovaciones las que pueden anteceder los incrementos de las tasas de inversion
productiva y, en consecuencia, los episodios de crecimiento econdmico (booms en su

terminologia).

Sin embargo, para los autores, la generacion de esas innovaciones radicales ain no
es condicion suficiente para que se genere un cambio de sistema tecnoldgico, sino que es
necesario que esas innovaciones se difundan en grado significativo en el entramado general
de industrias para que ese cambio se concrete. Haciendo presa de estos conceptos, y
refuncionalizandolos desde la perspectiva de la critica de la economia politica, podemos
decir que es hasta que hay una difusibn amplia de las innovaciones radicales,

convirtiéndose las mismas en una constelacion, que realmente se ejecuta el proceso social

rayon plants or the woollen industry. Nor could nuclear power have emerged from incremental improvements
to coal or oil-fired power stations” (Freeman y Pérez 1988, p. 46).

%% pyesto gue es en esos momentos en que cae la rentabilidad, el capital, como conjunto, busca nuevas
estrategias (concretadas en la introduccidn de capital fijo de mayor refinamiento tecnoldgico) para expandir la
extraccién de plusvalor. Sin embargo, es importante hacer una aclaracién, puesto que a pesar de sus
diferencias Freeman y Pérez estan hablando el mismo lenguaje que Mensch, es decir, la idea del crecimiento
econdmico. Mientras que Roberts enfoca el punto desde el comportamiento de la tasa de ganancia. Por lo
tanto, dado que no necesariamente hay coincidencia entre los cambios abruptos de la tasa de ganancia y el
crecimiento econdmico (o viceversa, como se sefiald arriba respecto al trabajo de Herrera y Long [2021]),
tampoco se puede estipular que lo propuesto por Freeman y Pérez se oponga de manera plena a lo expuesto
por Roberts (sobre cuando es el momento en que se desarrollan las innovaciones radicales que afectan en
mayor medida la extraccion de plusvalor).
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de incremento de la tasa de plusvalor. Puesto que el salario real no es amputado, sino que el

costo de la canasta obrera ha sido abatido en la generalidad de sus componentes.

Por ultimo, el cuarto nivel en que el progreso técnico afecta a las relaciones sociales
de produccion, y donde los autores sitlan especificamente el concepto de revoluciones
tecnoldgicas, es el que etiquetan como los cambios del paradigma tecnoeconémico. El cual
lo singularizan respecto del nivel de los sistemas tecnoldgicos:

A vital characteristic of this fourth type of technical change is that it has pervasive
effects throughout the economy, i.e. it not only leads to the emergence of a new
range of products, services, systems and industries in its own right; it also affects
directly or indirectly almost every other branch of the economy, i.e. it is a "meta-
paradigm”. We use the expression “techno-economic” rather than “technological
paradigm” because the changes involved go beyond engineering trajectories for
specific product or process technologies and affect the input cost structure and

conditions of production and distribution throughout the system. (Freeman y Pérez
1988, p. 46; cursivas originales)

Una vez mas, interpretando estas ideas desde la perspectiva de Marx, podemos decir
que el sistema tecnoldgico es aquel que impacta al proceso inmediato de produccién
(puesto que afecta a los diferentes elementos constituyentes del capital constante, vr. gr. el
capital fijo, la materia prima, los materiales auxiliares, etc.) de la totalidad o mayoria de la
estructura productiva. Siendo el paradigma tecnoeconémico el modo en el que opera el
proceso general de produccién capitalista (Marx, 1977), puesto que involucra también la

esfera de circulacion.”’
Las revoluciones tecnolégicas de Freeman y Pérez*®

1) 1770s-1840s: La revolucion industrial. Caracterizada por los comienzos de la
mecanizacion y por ser la triple frontera entre el modo de produccion feudal tardio,
la actividad econdmica artesanal y la produccion capitalista. Las principales

industrias fueron: la textil, la de quimicos de uso textil, maquinaria textil,

*" Es importante hacer notar la diferencia entre este trabajo original de Freeman y Pérez (1988) y la
continuacion por Pérez (2004), puesto que, en el Gltimo, y a diferencia del primero, se hace mas explicita la
idea de que el paradigma tecnoeconémico traspasa el ambito econdmico y también disciplina otras esferas
como la administracion o la escuela publica, es decir, el ambito institucional (la superestructura).

%8 Como se vera a continuacion, a diferencia de Maddison que ofrece 4 fases de desarrollo capitalista,
Freeman y Pérez hablan de 5 revoluciones tecnolégicas. No obstante, al ver la periodizacion se nota que los
ultimos autores, a diferencia de Altvater o Maddison, consideran el periodo manufacturero.
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2)

fundiciones de hierro, energia hidraulica y la alfareria. Siendo los insumos clave de
esa constelacion de tecnologias el algodon y el hierro de arrabio.

En cuanto a la infraestructura, esta revolucion se caracterizd por los canales
troncales y las carreteras de peaje. El incremento en la productividad esta asociado a
la mayor mecanizacion, incremento en la cooperacion y su complejizacion. El tipo
de capital mas comdn era la pequefia empresa.

Los paises que encabezaron el progreso técnico en esta etapa fueron Inglaterra (pais
que conquista la hegemonia financiera internacional), Francia y Bélgica. Con
Alemania (antes de su unificacién) y Paises Bajos siguiendo a los paises lideres.

En cuanto al proceso de desarrollo cientifico, éste estaba basado en redes de
investigacion y desarrollo locales. Se fortalece el sistema nacional de patentes y
existe transferencia de conocimiento via la migracion de trabajadores calificados.
1830s-1890s. La revolucion tecnologica del vapor y el ferrocarril. Los ramos
productivos que conforman el eje nucleo industrial y tecnoldgico fueron: motores de
vapor, barcos de vapor, herramientas mecéanicas, ferrocarriles y equipo para
ferrocarriles. Siendo el insumo clave de esa constelacion de innovaciones el carbon.
Los problemas que estas innovaciones ayudaron a resolver, y en esa medida se
entiende su contribucidn al incremento de la productividad, fueron los concernientes
a las limitaciones de poder energético que la energia hidraulica encontraba. A su
vez, también proporciond la capacidad para poder flexibilizar los locus de
produccién y la escala de produccion que se podia desplegar. EI motor de vapor
incrementd la eficiencia del transporte y eso dio pie para la expansion de la
infraestructura de transporte terrestre y el incremento de la navegacion maritima.

En cuanto a la competencia, siguié estando basada en la pequefia empresa. No
obstante, con la irrupcion de empresas de mayor escala, propulsadas por las nuevas
formas de propiedad accionaria. Lo anterior incentivado por la ampliacion de los
mercados, dadas las nuevas posibilidades técnicas de transporte.

Esta revolucion tecnoldgica estuvo comandada por Inglaterra, Francia, Bélgica,
Alemania y Estados Unidos. Paises que eran seguidos de cerca por ltalia, Paises

Bajos, Suiza y Austria-Hungria.
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En cuanto a la regulacion estatal de la actividad econdmica, este periodo es el
comienzo de las actividades regulatorias del Estado, ejemplificadas con las
estipulaciones formales de la jornada laboral o el trabajo infantil, o la conexion de
este Gltimo con niveles basicos de instruccion educativa. Por otra parte, Inglaterra
continud con la hegemonia financiera internacional, de exportacion de capital y de
comercio exterior.

Respecto a la forma de produccion de conocimiento, se dio comienzo a una
especializacion del sistema de patentes a nivel internacional. Y comienza el auge de
la ingenieria como la disciplina mas vinculada a las actividades de investigacion y
desarrollo.

3) 1880s-1930s. Revolucion tecnoldgica de la ingenieria eléctrica y la ingenieria
pesada. Las industrias dindmicas de este periodo fueron: la maquinaria eléctrica, la
produccién de cable y alambre, armamento pesado, barcos de acero, quimicos
pesados y colorantes sintéticos. En lo respectivo a la infraestructura, esta revolucion
se destaca por la amplia difusion de las redes de energia eléctrica y, en
consecuencia, los servicios de distribucion de electricidad. Siendo el acero el
insumo clave dentro de esta revolucion.

La sustitucién del hierro por el acero implicé un mejor desempefio en los aspectos
de fortaleza, durabilidad y precision®®. En cuanto al ambito de los materiales
auxiliares, como es el suministro de energia, el paso de la energia de vapor a la
eléctrica propulsé la potencia energética del sistema de méaquinas. Al tiempo que
implico ahorros de capital via las economias de escala. También, inici6 durante este
periodo un avance de suma importancia para la produccion industrial, como es el
caso de los procesos de estandarizacion.

La competencia capitalista en esta etapa se torna al nivel de las grandes empresas
(lo cual da origen a la administracion media dentro de éstas). Desembocando en la
constitucion de la competencia oligopdlica. La intervencién del Estado se
incrementa con la emergencia de empresas publicas en los “monopolios naturales” y
en las actividades de servicios publicos. De igual manera se da una concentracion en

el sector bancario y financiero.

%9 Elementos que ayudan a expandir la escala de produccion.
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4)

Los paises que encabezaron esta revolucion fueron Estados Unidos y Alemania. Los
paises detras de ellos fueron Inglaterra, Francia, Bélgica, Suiza y Paises Bajos.

En cuanto a los aspectos de regulacion econdmica se asistio al incremento de las
burocracias. En el terreno internacional la hegemonia econdémica de Inglaterra se
hizo obsoleta, siendo una de las manifestaciones mas diafanas el terreno financiero.
Por lo que fue una etapa de inestabilidad financiera internacional.

En lo concerniente a la produccion de conocimiento, en este periodo comenzd el
despliegue en escala amplia de las actividades de investigacion y desarrollo al
interior de las empresas (in house), sobre todo en las actividades de ingenieria
eléctrica y quimica en las empresas de esos ramos productivos de Estados Unidos y
Alemania.

1930s-1980s. Revolucion tecnoldgica fordista. Los ramos productivos que
encabezaron estd revolucion fueron las industrias: de automoviles, camiones,
tractores, tanques, armamentos para guerra motorizada, aeronaves, bienes de
consumo durables, materiales sintéticos y petroquimicos. La infraestructura se
amplié con las autopistas y el transporte aéreo. Siendo el insumo clave de esta
revolucion el petroleo.

La eficiencia de los procesos productivos se concretd en que la técnica de
produccion basada en la linea de ensamble ayuddé a la expansion de la escala
productiva. Los otros factores que ayudaron al incremento de la eficiencia fueron la
profundizacién del proceso de estandarizacién de materiales y componentes, por
una parte, y la disponibilidad en abundancia de energia barata, por la otra.

En cuanto al terreno competitivo, se dio la consolidacién de la competencia
oligopdlica. Las empresas transnacionales incluyeron en sus estrategias productivas
la inversion en el extranjero y la estructura multinacional de sus bases de
operaciones, que estaba basada en la forma de integracion vertical de la produccion.
Todo lo anterior implico la gestacion de la “tecnoestructura corporativa” y el control
jerarquico dentro de las grandes empresas.

Los paises que encabezaron esta revolucion tecnoldgica fueron Estados Unidos y

Alemania. Los paises seguidores fueron Japén, Suecia, Suiza y la Unién Soviética.
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5)

En cuanto a la regulacién de la actividad econdmica, este periodo se destaco por la
gran participacion del Estado en la gestion de la reproduccion capitalista. Para lo
cual desplegd controles, tales como la procuracién de la inversion continua, el
crecimiento econémico y el pleno empleo. El Estado increment6 su gasto como
proporcion del PIB, tanto en el &mbito social como de inversion.

Fue el tiempo historico de la consolidacion de la hegemonia internacional de
Estados Unidos en los aspectos econdmico, financiero y militar. La creacion de las
instituciones supranacionales al terminar la segunda guerra mundial (GATT, FMI Y
Banco Mundial) acicated este proceso.

En cuanto a la produccion de conocimiento, este momento historico se caracterizo
por la expansion de los departamentos de investigacion y desarrollo a la mayoria de
las industrias. El sector militar se convirtié en una gran palanca de la investigacion
y el desarrollo de innovaciones a través de contratos con compafiias privadas y con
los laboratorios de propiedad estatal. Se incrementd la politica pablica de
instruccion educativa a los niveles intermedios y los procesos de transferencia de
conocimiento estuvieron representados por los acuerdos de licenciamiento (venta de
patentes), asi como por los procesos de inversion de las compafiias transnacionales.
1980s-??. Revolucién tecnoldgica de la informacién y la comunicacion. Las
industrias que determinaron las directrices de esta revolucion fueron: computadoras,
bienes de capital electronicos, software, equipo de telecomunicaciones, fibra optica,
robotica, ceramica, bancos de datos y servicios de informacién. En cuanto a la
ampliacion de la infraestructura, esta revolucion representd la red de
telecomunicaciones digitales y los satélites. Siendo el insumo clave de esta
revolucion el microprocesador.

Las nuevas tecnologias ayudaron a superar los cuellos de botella de la produccién,
via las potencialidades técnicas aplicadas a la produccion de la manufactura
flexible. Se generaron las condiciones para el paso de las economias de escala a las
economias de alcance, es decir, la fragmentacién productiva internacional. Las
limitaciones de la intensidad energética y de componentes se superaron mediante
los componentes y los sistemas de control electronico. El control jerarquico de la

empresa, basado en la modalidad de la produccion verticalmente integrada, se
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transformd con la separacion de las funciones de disefio, produccién y marketing,
pero estando aun encadenadas al mando central.

La competencia capitalista se concreta a nivel internacional con la integracion de las
cadenas de valor. Existe mayor intervencion de las pequefias empresas, pero como
brazos delegados de las empresas transnacionales.

Los paises que encabezaron esta revolucion fueron Japon, Estados Unidos,
Alemania y Suecia. Mientras que entre los paises seguidores destacaron Taiwan y
Corea.

La modalidad de regulacion economica adoptd la forma de intervencidn asistencial
como consecuencia del proceso de desregulacion econémica interior y exterior. A
nivel exterior se abrid las fronteras a los movimientos de mercancias, capital
financiero e inversiones, mientras que a nivel interior el Estado dejé de perseguir el
objetivo de pleno empleo y la continuacion de cierto apoyo a las organizaciones
obreras; se avanzo hacia las modalidades de negociacion individual frente al capital
y nuevas formas de gestion de la seguridad social también basadas en la
individualidad.

A nivel internacional se asisti6 a una estructura del poder regionalizado con la
hegemonia de Estados Unidos disminuida. Y en donde las empresas transnacionales
adquirieron méas capacidad de agencia frente los Estados-nacion; tanto en la
periferia como en el centro, aunque en niveles diferenciados.

En cuanto a la produccién de conocimiento existe una integracion horizontal de las
actividades de investigacion y desarrollo. Se gestaron redes de investigacion
colaborativa via las redes de computacién. Se generé el apoyo estatal para el
despliegue de tecnologias genéticas y la mayor conexidn colaborativa entre
universidades y empresas. Para las industrias de software y biotecnologia,
especialmente para la primera, se generan nuevas formas de propiedad; dadas sus

formas especificas de accion (la fabrica como laboratorio).
2.4.- Integracion de los elementos constituyentes de las fases de desarrollo

La vinculacion de las fases de crecimiento economico, con el comportamiento historico de

la tasa de ganancia y las revoluciones tecnologicas no se puede realizar de manera plena.
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Existen varios elementos operativos que restringen la capacidad para realizar tal conexion.
En primer lugar, hay un elemento de trabajo empirico que aln esta pendiente y estriba en la
tarea de poder censar el grado de difusion de la tecnologia de frontera en momentos
determinados. Como se desarroll6 en el Capitulo 1, a diferencia, por ejemplo de la vision
que proviene desde Schumpeter y los exegetas del mismo, en la visién de Marx es hasta
que los nuevos medios de produccién alcanzan un grado significativo de difusion que
comienza el despliegue de su potencial para el incremento de la produccién de plusvalor.®
Por lo tanto, la informacion respecto del grado de difusién de la nueva tecnologia (por
ejemplo, los nuevos medios de produccion) es condicion necesaria para poder anclar el

desenvolvimiento econdmico como atribuible a esa nueva tecnologia.

Pero el problema no termina ahi, puesto que existen dos elementos que también
intervienen en el desenvolvimiento real de las fases de desarrollo, que no son estrictamente
fruto del progreso técnico y, por lo tanto, del mecanismo de extraccion de plusvalor
relativo. Uno de ellos afecta directamente la rentabilidad del capital y el otro el ambito del
crecimiento econémico. El primer elemento se puede considerar endégeno a la estructura
productiva y las relaciones de produccion; y es actuante desde el siglo XI1X hasta el XXI,
pero su localizacion geografica es modificada. Se basa en el grado de participacion del
mecanismo de extraccion de plusvalor absoluto (en su sentido mas clasico de alargamiento
de la jornada laboral). Durante el siglo XIX en Europa se empiezan a dar diversas
concesiones a la clase obrera para el establecimiento fijo, a la vez que la reduccién, de la
jornada laboral. Pero con una implementacion acotada a ciertas actividades que después se
fue expandiendo. No sin que sectores productivos importantes siguieran teniendo grandes
concesiones al respecto.®’ A partir de la segunda mitad del siglo XX y hasta el dfa de hoy,
cuando los paises de la periferia empiezan a convertirse en centros amplios de trabajo

industrial (dada la creciente internacionalizacion del capital), la tarea de evaluar el grado de

% | a idea de Schumpeter es al revés, puesto que cuando cierta tecnologia alcanza un grado amplio de difusion
en ese momento cesa de poseer utilidad para generar ganancias excepcionales. Es decir, desde el punto de
vista de la critica de la economia politica, Schumpeter sdlo vislumbra el proceso de generacion de plusvalor o
ganancias extraordinarias. Lo cual no es un asunto de produccidn de plusvalor (recordando que el valor y, por
lo tanto, el plusvalor, es un proceso social no individual; como lo explica Marx en el Capitulo 4 del Tomo 1),
sino de redistribucion de plusvalor.

%1 En donde el caso aleccionador es la mineria. Al respecto se puede consultar el Capitulo 8 de El Capital de
Marx, respecto a la historia de la jornada laboral.
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participacion del plusvalor absoluto cambia a regiones como Latinoamérica y el Sudeste

Asiatico.

Siendo el elemento anterior lo que explicaria, en parte, el mejoramiento de la tasa de
ganancia en ciertos periodos. No obstante, como no se puede dejar el andlisis en esa
dimensién, sino que se tiene que atender también el crecimiento econoémico, se debe
considerar otro fendmeno que opera sobre la rentabilidad, pero no en su incremento sino en
su disminucion. Este fendmeno se puede considerar exdgeno a la estructura productiva,
pero termina por operar en ella y es el grado de regulacion de la actividad productiva. Este
fendmeno ha operado de la manera mas nitida en la segunda posguerra, con las politicas de
busqueda de pleno empleo, incremento del Estado de bienestar y la busqueda de

participacion de la clase obrera en las ganancias de productividad.®?

Dado lo anterior, sin renunciar a la idea de los causas principales, vemos que la
relacion entre el incremento de la rentabilidad y el plusvalor relativo, via la revolucion del
modo de produccion en base al progreso técnico, puede estar intervenida por la actuacion
del mecanismo de extraccion de plusvalor absoluto; y que la relacién entre el crecimiento
econdémico y la rentabilidad puede estar mediada por la actuacion de mecanismos
extraecondmicos que intervienen regulando la relacién capital-trabajo. Bajo estas
restricciones, a través de la Gréafica 2.2, que describe el comportamiento de la tasa de
ganancia, esbozaremos en los subapartados 2.4.3 y 2.4.4 la interseccion entre la tasa de

ganancia, las fases de crecimiento econémico y las revoluciones tecnolégicas®.

Pero antes de realizar lo anterior, profundizaremos un poco en las conexiones
especificas entre rentabilidad y crecimiento econémico (subapartado 2.4.1); y la conexion
entre rentabilidad y progreso técnico (subapartado 2.4.2).

%2 Esta idea de la busqueda de mayor regulacion de la relacién capital-trabajo con la intencién de incrementar
la estabilidad de reproduccion del sistema capitalista, es retomada actualmente por Klein y Pettis (2020),
desde un punto de vista de mayor incidencia en la politica publica. De igual manera esta idea ha sido
desarrollada recientemente por Harvey (2021) desde un punto de vista mas teorico, en su discusidn respecto a
la influencia sobre la inversién y, por lo tanto, la acumulacion, no sélo de la tasa sino también la masa de
ganancia.

%3 Se eligi6 la version de Michael Roberts (2020), puesto que si bien el mérito original es de Maito (2013),
como el propio Roberts lo aclara, para el trabajo del dltimo autor se tuvo acceso a datos que no tuvo
originalmente Maito.
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2.4.1 La primera conexion: La relacion entre el crecimiento economico y la tasa de

ganancia

El deslinde de Ernest Mandel de medir la tasa de ganancia y avocarse al estudio del

comportamiento del crecimiento econdmico reside en lo siguiente:

En realidad cualquier teoria marxista de las ondas largas en el desarrollo capitalista
s6lo puede ser una teoria de la acumulacion de capital o, si se desea expresar esa
misma idea con otras palabras, una teoria de la tasa de ganancia. Desde un punto
de vista marxista, resulta una tautologia decir que un marcado ascenso a largo plazo
de la tasa media de crecimiento de la produccion industrial sélo puede ser expresion
de subidas marcadas en la tasa de acumulacion de capital y de la tasa media de
ganancia, al menos dentro del marco del modo capitalista de produccién. Una
repentina duplicacion de la tasa de crecimiento a largo plazo de la produccion
industrial, coincidiendo con un estancamiento a largo plazo de la acumulacion
de capital (o, peor todavia, con un descenso a largo plazo de la tasa media de
ganancia), es una hipotesis absurda dentro del contexto del analisis marxista.
(Mandel 1986, p. 8; cursivas originales y negritas colocadas por RGM)

Un primer punto para rebatir la idea de Mandel es el trabajo de Paitaridis y
Tsoulfidis (2012), que se muestra en la Grafica 2.1, donde se observa como puede coexistir

el incremento en la produccion de plusvalor sin un incremento de las ganancias.

Graéfica 2.1.- Plusvalor, ganancias y actividades improductivas en EUA (1963-2007)

surplus value

unproductive activitias

-t net profits

iy
—
IPUPEPSS S o o ol

1963 1965 1967 1969 1971 1973 1975 1977 1979 1981 1983 1985 1587 1989 1991 1993 1995 1997 1999 2001 2003 2005 2007

Fuente: Paitaridis y Tsoulfidis (2012, p. 219)
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Sin embargo, el lector acucioso podria decir que Mandel es claro en que se esta
refiriendo especificamente a la produccion industrial, no a la economia en su totalidad. Y
de ahi postular que el argumento anterior no interpela lo dicho por Mandel. Llegados a este
punto es necesario decir dos cosas. En primer lugar, todos los autores mencionados al
principio de este capitulo que tienen aportes empiricos en la investigacion del
comportamiento de la tasa de ganancia, y que comprueban su tendencia declinante, también
se enfocan en las actividades productivas (es decir, separando el trabajo productivo del
improductivo) para el correcto diagnostico de la tasa de ganancia. En segundo lugar, lo que

hay de Mandel es s6lo una deduccion logica, no un trabajo empirico.

¢Por qué un incremento en la tasa de crecimiento acompafiada con un descenso de
largo plazo de la tasa de ganancia es una hipotesis absurda? Silencio. Mandel so6lo lanza la

idea sin argumentacion tedrica de la misma.

Aparte de eso, es facil observar una contradiccion en el planteamiento de Mandel.
Este autor, como ya se mostrd, hace una asociacion directa entre el crecimiento de la
produccidn industrial e incremento de la tasa de ganancia. El autor no es vocal respecto a la
conexion que él veria entre el crecimiento de la produccién industrial y el crecimiento
econdémico®. Aunque es fécil advertir que, si no puede disociar la tasa de ganancia de la

produccion industrial, tampoco habria disociacion entre ésta y el crecimiento econémico.

Como se mostrd antes, Mandel retoma datos respecto a la “fluctuacion” de la tasa de
ganancia para el caso japonés. En las propias graficas compartidas por este autor se muestra
como la tasa de ganancia del periodo de 1908-1938 es significativamente superior que
aquella del periodo de 1954-1973. La pregunta que surge aqui es: Siendo Japén uno de los
paises con las tasas de crecimiento mas altas del periodo de posguerra, significativamente
mayores gue las de la primera mitad del siglo XX, ;Como se puede compaginar, dentro del
estatuto tedrico de Mandel respecto a la correspondencia directa entre el crecimiento y la
rentabilidad, el periodo de mas rapido crecimiento de Japén (a partir de la segunda
posguerra) con un comportamiento adjunto de la tasa de ganancia que evidentemente tiene

un nivel mas bajo que en la primera mitad del siglo XX? Lo anterior no tendria ninguna

% Pero si se puede demostrar como Mandel (1986) utiliza indiferentemente ambos conceptos. Por ejemplo, en
las paginas 10 y 11.
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I6gica dentro del marco argumentativo de Mandel. La realidad, con los propios datos

ofrecidos por él, no se ajusta a sus postulados.®®

Dado lo anterior, la unién de la evidencia empirica concerniente a la tasa de
ganancia, y aquella respecto de la tasa de crecimiento media de la economia, si da como
resultado periodos histdricos de aceleramiento de la tasa media de crecimiento sin que

exista un impulso acelerado de la tasa de ganancia.
Maés adelante Mandel se hace una pregunta y adelanta una respuesta para la misma:

. el hecho de que la coincidencia de tales incrementos a largo plazo del
crecimiento de la produccion industrial y de la inversion con tasas de ganancia en
estancamiento o decreciente resulta tedricamente insostenible y empiricamente
indemostrable. Asi pues el problema real dentro del marco del analisis econdmico
marxista es el siguiente: ¢es posible, contando con los instrumentos conceptuales
del analisis econémico marxista, explicar los ascensos a largo plazo de la tasa
media de ganancia en determinados puntos de inflexién historicos, a pesar del
descenso ciclico de esa misma tasa de ganancia al final de cada ciclo industrial y a
pesar del declive secular que sefiala el limite historico del modo de produccion
capitalista? Nuestra respuesta a esta pregunta es un <<si>> rotundo. (Mandel 1986,
p. 11; cursivas originales y negritas colocadas por RGM)

Es indispensable notar algo en esa pregunta. En la construccién de la misma,
Mandel utiliza una parte afirmativa para cuestionar si es posible la explicacién de las
“fluctuaciones” de la tasa de ganancia. Esa afirmacion es lo que se coloco en negritas. En
esta parte Mandel acepta el declive secular de la tasa de ganancia. Pero ;como puede
afirmar algo que, como vimos antes, no estaba seguro que se pudiera demostrar

empiricamente ni tampoco de la postura tedrica de Marx sobre lo mismo?

Ademas, quedan dos preguntas necesarias por hacer. La primera es ;Qué entiende
Mandel por largo plazo? Puesto que al mismo tiempo que postula ascensos de largo plazo
de la tasa de ganancia, habla del declive secular de la misma. La segunda es respecto a
(Qué entiende Mandel por “fluctuacion” y “declive”? Puesto que, dada su sorpresa por
repuntes de la tasa de ganancia, pareciera que por declive entiende un proceso en el cual la

tasa de ganancia estaria destinada a caer sostenidamente sin la oportunidad de que

% Ademas, aparte de lo referente al caso japonés, lo que se ha sefialado respecto al trabajo de Herrera y Long
(2021) (en donde los autores muestran claramente que el periodo de 1980 hasta la actualidad ha significado el
ritmo de crecimiento econémico més alto en la historia con una tasa de ganancia declinante, para el caso de
China), se considera, en esta investigacion, el mentis mas instantaneo a la postura de Mandel respecto a la
relacion entre el ritmo de la produccién industrial y el comportamiento de la tasa de ganancia.
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aparecieran repuntes coyunturales de la misma. Al parecer la ocurrencia de un incremento,
aunque magro y coyuntural, de la tasa de ganancia es lo que Mandel entiende por

fluctuacidn, sin importarle la fuerza de ésta.

Sobre este topico, esta investigacion, apoyada en la evidencia empirica respecto a la
tasa de ganancia, sostiene que no se pueden demostrar fluctuaciones de la tasa de ganancia
en cuanto a regularidad y magnitud. Lo que no significa que no existan periodos de repunte
magro de la tasa de ganancia en coyunturas determinadas. Repuntes que tendencialmente

estan caracterizados por tener una potencia menor que sus antecesores.

2.4.2.- La segunda conexion. La relacion entre el desarrollo de las fuerzas productivas
técnicas y la tasa de ganancia.

Respecto al tema de la vinculacion de las revoluciones tecnoldgicas con los episodios de
crecimiento econdémico que, al mismo tiempo, Mandel entiende como directamente
relacionados con el incremento de la tasa de ganancia, dice lo siguiente:
La idea de que las revoluciones tecnolégicas —de las que distingo tres desde la
revolucion industrial- son la causa de ascensos a largo plazo de la tasa media de

crecimiento industrial no se corresponde en absoluto con mi analisis. (Mandel 1986,
p. 8; cursivas originales)

Mandel enfatiza su afirmacion diciendo “en absoluto”. Como se mostr6 al principio
de este capitulo, la idea que se apoya en esta investigacion (que se basa en el marco tedrico
de Marx, expuesto en el Capitulo 1, y en la evidencia empirica de Maddison [2002]) es que
es el desarrollo de las fuerzas productivas lo que explica el crecimiento econémico en el
largo plazo (milenario). No obstante, al tratar de calcular la incidencia del progreso técnico
en periodos mas cortos de tiempo (como son las fases de desarrollo capitalista), en esta
investigacion se acepta que factores exdgenos, al incremento de la fuerza productiva del
trabajo, influyen sobre el comportamiento de la rentabilidad. Empero, no se puede
desmarcar la idea del progreso técnico como causa del incremento de la rentabilidad. El
deslinde completo entre estas dos esferas implicaria no aceptar la teoria econdémica de
Marx, en donde el progreso técnico estd en el centro del mecanismo de extraccidon de

plusvalor relativo.
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La idea de Mandel, expuesta arriba, coincidiria con la lectura que Altvater (1982)
hace de este autor, al mencionar que en realidad su modelo implicaria que las ondas largas®
estarian determinadas por causas exdgenas, es decir, que en realidad no existiria una

esencia o ley que determinara el desenvolvimiento regular del capitalismo.

Dado lo anterior, esta investigacion se acercaria mas a las ideas de Freeman y Pérez
(1988) y Mensch (1979), respecto a que los episodios de incremento de la rentabilidad
tienen que estar antecedidos por la concrecion de avances en las fuerzas productivas que
impulsen la productividad. Y se dice aqui que es un acercamiento puesto que al parecer
Freeman y Pérez (1988) serian unos talmudistas respecto a la idea de que cada avance de
las fuerzas productivas (innovacion radical en sus términos) implicaria un periodo de
incremento de la rentabilidad. Lo cual, como se verd en subapartados posteriores, no se

corrobora empiricamente.

2.4.3.- La relacion entre las fases de desarrollo capitalista y el comportamiento realmente
constatado de la rentabilidad

Como se puede apreciar en la Gréfica 2.2 la tasa de ganancia mundial exhibe un
comportamiento declinante en el largo plazo. Empero, ese comportamiento no es
estrictamente continuo, sino que se observan periodos en donde la tasa de ganancia repunta
en periodos determinados. Es interesante observar como el pico maximo de cada
recuperacion no alcanza el nivel del pico maximo previo. Otra observacidn necesaria es que
el periodo mas largo en donde la tasa de ganancia muestra una pendiente positiva es de
1931 a 1946, es decir, un unico periodo con una longitud temporal de aproximadamente 15
afios. Lo que rebate la idea de Mandel tanto de que hay periodos en donde la tasa de
ganancia muestra un signo ascendente por 25 afios, como que ha existido una recurrencia

historica de este proceso en el desenvolvimiento capitalista de largo plazo.

Es de sumo interés que el comportamiento de la tasa de ganancia se ensambla
significativamente con la periodizacion de Maddison (1982) de las fases de desarrollo
capitalista. La disponibilidad de datos no permite observar el periodo anterior a 1869, por lo

que es muy dificil corroborar si el declive tendencial de la tasa de ganancia desde el afio

% Valga la aclaracion reiterada que no se acepta aqui la idea de las ondas largas.
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referido hasta finales de la primera década del siglo XXI, estuvo precedido por un periodo
de repunte de la rentabilidad®’. Pero sin poder constatar lo anterior, parece pertinente la
estipulacion de Maddison, que en este caso es respaldada por Altvater (1982), respecto a
que el periodo de 1820 hasta 1910 corresponde a una unica fase de desarrollo capitalista.
De igual manera, parece valida la postulacion del periodo de 1910 hasta 1950 como una
fase de desarrollo especifica del capital, la cual estuvo marcada por la mayor intervencion
de elementos extraecondémicos que terminaron por afectar el comportamiento de la
rentabilidad. Es facilmente observable que los afios que inmediatamente antecedieron a los
conflictos bélicos en la primera mitad del siglo XX representan los afios de mayor vigor en
la recuperacion de la rentabilidad. Por su parte, los dos periodos propuestos por Maddison
para la segunda mitad del Siglo XX parecen tener correlato empirico desde el
comportamiento de la tasa de ganancia. Cada uno de estos periodos parece representar un
nivel estable en que se mantiene la tasa de ganancia, sélo con un repunte suave al principio
de la fase.

Gréfica 2.2.- La tasa de ganancia mundial (1869-2007)
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Fuente: Roberts (2020)

%7 Sobre este periodo es importante mencionar que no se corrobora la afirmacién de Mandel de que después
de 1893 hay un “brusco ascenso” de la tasa media de ganancia.
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2.4.4.- ElI comportamiento histérico de la rentabilidad y las revoluciones tecnoldgicas

entendidas como intrinsecas de las supuestas ondas largas

En realidad, el trabajo de Freeman y Pérez (1988) busca ser un acercamiento holistico al
comportamiento econdémico de largo plazo. En su planteamiento, partiendo de las
revoluciones tecnoldgicas, es la incidencia de éstas la que provoca el movimiento
oscilatorio de largo plazo de la actividad econdmica. Sin rebuscar mucho en su andlisis, es
facilmente observable, puesto que lo explicitan directamente, que retoman el planteamiento
de Kondratieff en el sentido de alzas y bajas de la actividad econémica en cada revolucion
tecnoldgica. Hasta ahi nos ubicamos en el ambito del crecimiento econémico, sin embargo,
los propios autores plantean una idea méas cercana a la teoria econdémica de Marx, cuando
postulan que a cada episodio de repunte de las ganancias le subyace un episodio de
innovaciones radicales.

. our conception of "techno-economic paradigm” [entendido por ellos como
sindénimo de revolucion tecnoldgica] is much wider than “clusters™ of innovation or
even of “technology systems”. We are referring to a combination of interrelated
product and process, technical, organizational and managerial innovations,
embodying a quantum jump in potential productivity for all or most of the economy

and opening up an unusually wide range of investment profit opportunities.
(Freeman y Pérez 1988, p. 48)

Ese “salto cudntico”, en potencial de productividad, si es un atributo posible y no
forzoso implicaria que en algunas ocasiones no habria un aprovechamiento de las nuevas
capacidades productivas brindadas por la tecnologia. Pero lo anterior deja de tener
relevancia cuando en modo afirmativo plantean una periodizacion histérica de las
revoluciones tecnoldgicas o paradigmas tecnoecondmicos efectivamente constatados. Sobre
esto, al ver la Gréfica 2.2, resultan dos observaciones importantes. Aceptando en gracia de
discusién que cada repunte en la tasa de ganancia es debido al progreso técnico, y con ello
la generacion de un nuevo estadio capitalista, cada uno de estos no tiene la misma fuerza en
impulsar la rentabilidad. No s6lo eso, sino que necesariamente cada uno tendria menos
potencia que el anterior. Por otra parte, la tercera onda larga debido a la revolucion
tecnoldgica de la ingenieria eléctrica y la ingenieria pesada, que tendria su fase ascendente
desde mitad de la década de 1880 hasta la mitad de la década de 1900, no coincide con la

evidencia empirica de un alza sino de una caida de la rentabilidad media de la economia.
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Dicho lo anterior, parece muy limitado el enfoque que postula como ley de hierro al
progreso técnico como causa siempre necesaria del impulso a la rentabilidad. Incluso desde
el punto de vista del crecimiento econémico, desde la evidencia de Maddison en cuanto al
ritmo de éste en las diferentes fases de desarrollo capitalista, no ocurre al mismo nivel en

las diferentes fases.

2.4.5.- La funcion especifica del progreso técnico sobre el comportamiento de la
rentabilidad

Existen avances tecnologicos, incorporados tanto a los procesos de produccion como a los
valores de uso resultantes, sobre los cuales es dificil escamotearles mérito en transformar la
apariencia de lo real, sobre la cual la sociedad transforma sus actividades de produccion y
consumo. Hoy en dia, es innegable la presencia de productos “inteligentes” en dmbitos que
hasta hace poco se realizaban de otra manera, 0 que simplemente no existian. Pero si
recordamos que en el capitalismo la actividad de produccion se desenvuelve desde una
perspectiva bifacética, esto nos puede ayudar a entender que los cambios 0 mejoras técnicas
no representan mayor capacidad de extraccion de plusvalor (y de ahi impulsar la
rentabilidad), sino que entran en una contradiccion inmanente con ese proposito o,
retomando de nueva cuenta la expresion de Altvater, implican un empeoramiento de la

relacién insumo-producto.

Como Marx desarrolla en los Grundrisse (en el famoso cuaderno sobre las
maquinas), es el propio avance de la ciencia y la tecnologia aplicada a la produccion lo que
va desoperacionalizando a la ley del valor como la medida de la riqueza (y por lo tanto de
la ganancia como expresion de la captura del trabajo impago). Sin plantear aqui que nos
encontramos en ese escenario, lo que se quiere destacar es que la otra cara de la tendencia
declinante de la rentabilidad en el largo plazo es ese planteamiento que afirma que el propio
desarrollo secular del capitalismo va construyendo su contradiccion, por ejemplo, en cuanto
a la obsolescencia del trabajo como medida de la riqueza. Y si se hace una analogia de lo
anterior con el desarrollo secular de las fuerzas productivas, el resultado es que la facultad
del progreso técnico para incrementar la productividad, y con ello la extraccion de

plusvalor, va perdiendo potencia.
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En sintonia con lo anterior, es pertinente la idea de Mcafee y Brynjolfsson (2014),
en el sentido de que las innovaciones tecnoldgicas de las Ultimas décadas, en su vision, han
sido las que representan el mayor salto técnico en la historia de la humanidad. No obstante,
el abrupto mejoramiento tecnoldgico actual no se ha traducido en un incremento de la

productividad pari passu.

Sobre lo anterior, parece pertinente hacer una analogia respecto a la idea que plantea
Marx en su critica a la teorfa de la compensacion®, en la cual el fundamento es que para
que esa teoria sea verdad, y no afecte ni puestos de trabajo ni salarios percibidos, la escala
de la acumulacion tendria que crecer exponencialmente. Lo cual evidentemente no puede
suceder. En relacién con esto, aceptando la idea de que los cambios tecnoldgicos de las
ultimas décadas no tienen parangon, lo mas probable es que, aunque descuellen en el
registro historico, ese incremento del potencial tecnoldgico no sea suficiente para
incrementar en un ritmo acelerado una productividad ya muy alta®. Y, como consecuencia,
la rentabilidad media de la economia ya no puede ser vigorosamente impulsada por

mecanismos propios de las leyes econémicas.

Dicho esto, y viendo la Grafica 2.2, hay algunas cosas que podemos terminar por
precisar de las fases de desarrollo en su conexion con el progreso técnico. Dada la
disponibilidad de datos poco se puede decir del primer periodo, titulado en esta
investigacion como la primera fase del capitalismo industrial. No podemos determinar si
desde 1820 hasta 1869 se asistid a una trayectoria continua de decrecimiento de la
rentabilidad. Respecto a la segunda fase, parece evidente que es la fase de desarrollo en
donde los factores extraecondmicos tuvieron mayor influencia en el comportamiento de la

tasa de ganancia.

Son las dos ultimas fases las que sugieren una mayor correlacién entre el progreso
técnico y la rentabilidad. En el comienzo de la fase fordista, en las postrimerias de la

década de 1940, se observa un repunte de la tasa de ganancia y posteriormente un

% Teoria que refiere a que el trabajo humano que es sustituido por la introduccién de maquinaria puede ser
recolocado en otra unidad productiva o en otro ramo de la produccion, con el propio capital que es liberado
por los ahorros de inversion, para la produccion de la misma cantidad de producto, que representa la nueva
maquinaria.

% Sirva la siguiente aclaracion. La productividad actual es la mas alta de la historia, lo que es pequefia es su
tasa actual de crecimiento.
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comportamiento fluctuante, estabilizado en el mismo nivel, hasta 1965 cuando hay un
descenso continuo de la rentabilidad. Incluso la narrativa historica puede sugerir que en
realidad la tasa de ganancia pudo aumentar mas en este periodo, pero la regulacién estatal
de la actividad econémica, y en este caso particular, el apoyo institucional para la
participacion de la clase obrera en las ganancias de productividad mantuvo en el mismo

nivel a la tasa de ganancia.

Es la fase historica de desarrollo neoliberal la que plantea varios retos explicativos.
La gréfica nos dice que hay estabilizacion de la tasa de ganancia desde principios de 1980
hasta 2006, antes de la incidencia de la crisis, tendencia que se puede ampliar hasta bien
entrada la década siguiente (Carchedi y Roberts, 2018). Sin embargo, sobre este proceso
varios autores (Arrizabalo, 2014; Carchedi y Robers, 2018) han llamado la atencién de la
mayor actuacion de mecanismos de extraccion de plusvalor absoluto, que se concretan en el
abatimiento de los salarios reales, via la conformacién de las cadenas de valor y los
procesos de fragmentacion productiva y relocalizacion internacional de los segmentos
parciales. Sobre lo anterior es importante aclarar, que si bien los mecanismos de actuacion
del plusvalor absoluto han incrementado su participacion, no hay calculo claro sobre como
se reparte la incidencia entre el plusvalor absoluto y el relativo. Puesto que, si bien la
productividad ha ralentizado su crecimiento, sigue avanzando y en esa medida apoya el

incremento de la rentabilidad.

Las observaciones antes mencionadas parecen regresarnos a lo planteado
tedricamente, en el capitulo pasado, respecto a la funcion histérica de las revoluciones
tecnoldgicas en su relacion con la tendencia a caer de la tasa de ganancia en el largo plazo:
la de ser los principales mecanismos contrarrestantes que ralentizan la velocidad de la
caida. Si tomamos las dos Ultimas fases de desarrollo como objetos para ejemplificacion
(puesto que de la primera no hay evidencia completa disponible y en la segunda es clara la
importancia de los factores extraeconomicos), podemos ver que su funcion en cada fase de
desarrollo se reduce a dos momentos. En el primero impulsan en cierta medida la
rentabilidad y, en el segundo momento, sélo contienen, en cierto periodo de tiempo, la tasa
de ganancia en un nivel dado, antes de que se genere una nueva crisis de rentabilidad. Lo

cual apoya la idea que se adelantd en el Capitulo 1 respecto a que las revoluciones

78



tecnoldgicas mas que acrecentar abruptamente la rentabilidad, sélo contienen su caida

secular.
Conclusiones

En el largo plazo de la historia social se comprueba la funcion del progreso técnico como
palanca para el aumento de la fuerza productiva del trabajo, y la funcion de ésta, a su vez,
como la base sobre la que se avanza en el desarrollo social. Que se expresa, por ejemplo, en

el incremento del nivel promedio de esperanza de vida.

El desenvolvimiento del progreso técnico se expresa en la generacion continua de
nuevas actividades productivas y valores de uso (articulos y servicios), en donde este
proceso se concreta en la redistribucion del conjunto del trabajo social en acciones que
guedan en mayor medida regidas por el control del ser humano en detrimento del ritmo de
generacion natural. Sin embargo, los elementos naturales, desde la perspectiva material de
los procesos productivos, siguen siendo la base sine que non sobre la que se tienen que
montar estos procesos, que tienen como fin principal de la valorizacion del valor. Por lo
tanto, si bien el ambito agricola ha perdido tanto proporcién en el conjunto total de la
fuerza de trabajo asi como participacion en el PIB, sus productos siguen siendo
indispensables para la ejecucién de cualquier proceso de produccién. Y el aumento de la

productividad en las actividades primarias antecedi6 a la revolucién industrial.

El modo de produccion especificamente capitalista, es decir, aquel que tiene por
base técnica el sistema de maquinaria, no se ha concretado en un ritmo homogéneo de
despliegue. Sino que se pueden estipular fases capitalistas de desarrollo diferenciadas. No
obstante, estas fases de desarrollo no se pueden aprehender empiricamente desde una
perspectiva tedrica que las concibe como fases oscilatorias del comportamiento de la tasa
de ganancia. Antes bien, son fases de desarrollo que estan ancladas con la esencia secular
del modo de produccion capitalista. Es decir, la tendencia a la caida de la tasa de ganancia

en el largo plazo.

Vistas esas fases de desarrollo desde la perspectiva de la tendencia declinante de la
tasa de ganancia, se tiene que advertir que, por lo menos, en la segunda fase de desarrollo

capitalista (aquella entre 1910 y 1950) hubo una actuacién, en gran medida, de factores de
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naturaleza extraeconomica. Por lo que, si bien se mantiene la idea de que es el desarrollo de
la fuerza productiva lo que impulsa la extraccion de plusvalor relativo y, en cierta medida,
puede elevar la rentabilidad, se acepta que la explicacion del comportamiento de la tasa de
ganancia en este periodo no se explica, por lo menos exclusivamente, por el avance de las
fuerzas productivas. Sino que factores exdgenos a este proceso tuvieron un grado de

incidencia preponderante en esta fase.

Al escudrifiar en mayor medida las Gltimas dos fases de desarrollo, desde la
evidencia empirica, se postula que es en éstas en donde se puede observar de manera mas
directa el papel que juega el progreso técnico dentro de la trayectoria histdrica de largo
plazo del capitalismo. Siendo este papel el de contener la caida de la tasa de ganancia por

lapsos de tiempo dados y no el de incrementar ciclicamente la rentabilidad.
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(11)
EL EJE NUCLEO INDUSTRIAL Y TECNOLOGICO DEL
CAPITALISMO CONTEMPORANEO

Se nos entregd un mundo técnico,
artificial, en el que la técnica
inaugura una nueva politica de la vida.

Gabriel Garcia Marquez
Introduccion

El objetivo de este capitulo es la definicion del eje ndcleo industrial y tecnoldgico
contemporaneo. Para lo anterior se realiza una argumentacion respecto a por qué las
industrias de semiconductores, software y biofarmacéutica son los ramos constituyentes del
actual nucleo de la dinamica de acumulaciéon. En la primera parte se trata precisar de
manera teorica el por qué esas industrias son las que estructuran las directrices productivas
dentro de la actual revolucion tecnolégica. Explicitando tanto que, desde el aspecto técnico,
como desde el aspecto social de apropiacion de valor, son las actividades que se sitdan en el

centro de la actual dindmica productiva.

En la segunda parte se desarrollan las caracteristicas especificas de cada industria,
destacando cudles son los aspectos técnicos mas relevantes, la estructura productiva actual
de cada una (recalcando las diferentes actividades que constituyen el conjunto de trabajo
social implicado en ellas), asi como los principales paises que participan en la dinamica de

acumulacién a través de su concentracion de valor agregado.

El respaldo estadistico para demostrar lo anterior es a partir del valor agregado,
puesto que es la variable que despeja de mejor manera los problemas de sobreponderacion
de algunos paises que se situan en el eslabén de ensamble, puesto que, al ser algunos de
ellos los principales exportadores se crea la apariencia que generan mucho valor. Lo cual es

simplemente el re-exportar valor anteriormente importado.

La base estadistica para lo anterior es aquella de la OCDE (2019). Lo anterior
presenta un problema respecto a la posibilidad de poder filtrar los datos hasta los rubros

especificos que se analizan en este capitulo. De tal manera que para la presentacion del
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valor agregado de las diferentes industrias, excepto para el caso de semiconductores, asi
como para la presentacion de las tasas de ganancia, se exponen sectores un poco mas
grandes que los que son la litis especifica de este capitulo. Si se encontraron datos
especificos respecto al valor agregado para cada industria. Como es el caso del apéndice
estadistico del informe de la NBS (2018). No obstante, al escudrifiar esos datos, se

observan que son inverosimiles.
3.1.- Definicion del eje nucleo industrial y tecnoldgico contemporéneo

El proceso general de produccion capitalista en su fase inmediata, es decir, el proceso
especifico de produccion de la mercancia, es organizado estructuralmente de acuerdo a la
mejor opcion posible para incrementar la extraccion de plusvalor y -en la intencion de-
aumentar la rentabilidad.” El proceso actuante en el largo plazo de reconfiguracion del
proceso de produccion tiene su centro en el desarrollo de las fuerzas productivas. Proceso
que permite ampliar los alcances internacionales de la produccién, la coordinacion de la
produccion general fragmentada en diferentes segmentos parcializados, etc. En la
actualidad, los procesos de produccion se han estructurado en torno a la figura de las
cadenas de valor, lo que implica una dispersion geografica de los diferentes segmentos
productivos constituyentes del proceso global de produccion de una mercancia. Teniendo
como caracteristica singular, que en este modelo productivo la coordinacion del proceso se
realiza en tiempo real (Duncan, 1981).
Bien puede suceder que una actividad laboral particular, que ayer so6lo era
una funcién entre las muchas ejercidas por un mismo productor de
mercancias, se desprenda de esa interconexion, se independice y, por eso
mismo, envie independientemente su producto parcial, en calidad de

mercancia auténoma, al mercado. Las circunstancias bien pueden estar
maduras, 0 no, para ese proceso de escision. (Marx 1975a, p. 130)

® La mejor opcion posible, en un contexto histérico especifico, no est4 sélo determinada por la mejor
estrategia posibilitada por la técnica. Sino que interviene el juego de la lucha intercapitalista, la cual se refleja
en los espacios nacionales, y a nivel internacional, con las disputas por incrementar la hegemonia, o el
combate de la misma por los diferentes paises desarrollados. El contexto de la tercera década del siglo XXI
ofrece un gran ejemplo de lo anterior, puesto que todo el proceso de rearticulacién de los procesos de
produccion de las empresas occidentales, tratando de prescindir de China, no obedece a un objetivo puro de
incremento de la rentabilidad. Antes bien, este proceso tiene su origen en razones del &mbito geopolitico. Lo
que se traduce en que si bien la opcidn técnica privilegiaria a China como gran eslabon de manufactura y
ensamble, esa opcion en el contexto actual no esta, por razones politicas, disponible.
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La posibilidad de esa coordinacion en tiempo real, es resultado del desarrollo
alcanzado actualmente por las fuerzas productivas, que se concretan en la revolucion
tecnologica de las Tecnologias de la Informacion y la Comunicacion (TICs). El
escudrifiamiento de los componentes de una revolucion tecnoldgica permite entender cuales

son las industrias clave y, en consecuencia, los paises dominantes de esa revolucion.

La actual revolucion tecnoldgica (basada en el paradigma hardware-software) tiene
como sus dos componentes clave a los sistemas operativos (software) y los procesadores de
informacion (semiconductores 16gicos). Son, por lo tanto, los paises que en mayor medida
concentran esas actividades, y que suministran al mercado mundial —las actividades
productivas méas refinadas de- estos valores de uso, los que portan la vanguardia
tecnoldgica e industrial en el capitalismo contemporaneo. No obstante, el entendimiento de
cudl pais es el lider de la actual revolucion tecnoldgica requiere trascender ciertas
estadisticas que dan una apariencia deformada de la realidad”. Todo lo anterior se debe a
las implicaciones productivas (y la manera estadistica de recoger esa informacion) de la

estructuracion de la produccién en cadenas de valor.

Una cadena de valor, es un proceso de produccién en donde diferentes fases
parciales del proceso global se autonomizan en cuanto a la unidad de produccion que las
realiza y el lugar geogréafico en donde se ejecutan’®. Este tipo de organizacién de la
produccién no implica una equi-ponderacion en la toma de decisiones respecto al plan de
produccidn, sino que es la empresa lider de la cadena la que decide los tiempos y ritmos
productivos (Fumagalli, 2010; Starosta, 2010b). La empresa lider de la cadena es aquella
que controla las actividades parciales méas sofisticadas del proceso integro y que redundan

en la consecucion de la mayor cuantia relativa de valor agregado (Fumagalli, 2010).

El criterio de prelacion de la complejidad de las diferentes actividades laborales que
integran la produccién completa de un valor de uso es el conocimiento, que tiene su
objetivacion tanto en la sofisticacion del capital fijo utilizado para la ejecucion de ciertas

actividades, como en la instruccion requerida de la fuerza de trabajo para que ésta esté

"™ Es decir, las estadisticas de ventas o exportaciones pueden dar una mala interpretacion de la realidad, dado
gue no aclaran el origen geogréafico del valor generado. Por lo cual, en esta investigacion, se privilegia el uso
de las estadisticas de valor agregado.

"2 para una explicacion historica del concepto de cadena de valor véase Bair (2008).
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habilitada para desplegarse en esos mismos ambitos productivos. En términos generales,
podemos decir, para abreviar, que los dos polos del proceso de produccion son las
actividades de disefio y las actividades de maquila o ensamble. Siendo el primer polo el que
insume los requerimientos tecnoldgicos e intelectuales superiores y el ultimo polo el que
precisa relativamente del menor nivel de esos requerimientos. Existiendo, en medio de esos
polos, un conjunto abigarrado de actividades, las cuales varian en nimero segtn el ramo

productivo que se trate.
3.1.1.- ¢Por qué un conjunto de industrias se convierten en el nicleo productivo?

Como se sefiald en el Capitulo 2, si bien no existe siempre una correlacion total
entre el desarrollo de una revolucion tecnoldgica y el repunte de corto plazo (o, por lo
menos, el suavizamiento en la caida) de la tasa de ganancia, lo que si es diafano para
observar es que histéricamente se han constituido revoluciones que afectan de manera
dréstica la manera de implementar y ejecutar los procesos productivos.”® En el periodo
capitalista actual la fusion software-microprocesador se constituye como la piedra angular
(el cerebro y sistema nervioso del entramado productivo actual) para llevar a cabo tanto los
procesos de produccion (desde los procesadores integrados en las maquinas de control
numérico hasta los integrados en los sistemas de maquinas més refinados utilizados en el
ambito civil y militar), asi como en la propia estructura de los articulos de consumo con
refinacion tecnolégica media y alta. Hoy en dia, ante la ausencia de chips, no funcionarian
los coches, refrigeradores, relojes, computadoras, aviones, equipo médico, los sistemas de
defensa militar, entre otros.

The electronics industry is at the heart of the current phase of capitalist
development. It is clearly one of the most dynamic sectors driving world
trade in the era of “globalisation™. Its products dominate the rankings of

increase in share of world trade since the mid-1980s. [...] It is a very
complex industry which manufactures a wide array of products revolving

"® Castells sefiala las implicaciones de la actual revolucién (y como patrén comdn a cualquier revolucion
tecnoldgica) de la siguiente manera: “En efecto, hubo <<revoluciones>> en el sentido de que la aparicion
repentina e inesperada de unas aplicaciones tecnoldgicas transformé los procesos de produccién y
distribucion, creo un aluvién de nuevos productos y cambié decisivamente la ubicacion de la riqueza y el
poder en un planeta que de repente quedo al alcance de aquellos paises y elites capaces de dominar el nuevo
sistema tecnologico” (Castells 1999, p. 61). La caracterizacion anterior se machihembra con el argumento de
esta investigacion puesto que, a diferencia del planteamiento de Freeman y Pérez (1988), todos los cambios
productivos sefialados provocan efectos significativos en la dinamica de funcionamiento capitalista, pero sin
vincularlo necesariamente con una expansion de la rentabilidad.
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around computers and telecommunications, such as semiconductors,
semiconductors manufacturing equipment, computer hardware, software,
disk-drives and storage systems, networking equipment, simpler electronic
components (for example capacitors), mobile telephone handsets, audio and
video entertainment and so on. Beyond those quantitative manifestations,
there seems to be a broad consensus among scholars on the qualitative
centrality of this industry based on its strategic role as enhancer of
productivity, competitiveness and long-term growth. (Starosta 2010a, p.
545; negritas colocadas por RGM)

Si bien Starosta nos ayuda a entender la importancia de las industrias circuidas a la
revolucion tecnoldgica de las TICs. Henderson nos ayuda a precisar de mejor manera cuél
es el ndcleo tecnoldgico de la actual revolucion tecnoldgica. Precisando lo anteriormente
dicho respecto a que son los semiconductores.

However important telecommunications might be to the implementation of
the global option, they are but one form of the microelectronic (or high
technology) “revolution of recent years. The varied products which
constitute the basis of that “revolution”, however, have one thing in
common. They have the same technological core, and that core is the
semiconductor in the form of the transistor or diode, but particularly the
integrated circuit (“silicon chip™). Though semiconductors do not rank
among the world’s leading industrial products in terms of the value of
production, they arguably constitute the most important industrial branch of
the contemporary epoch. Not only are they the central component in the
transmission, reception and amplification of electronic signals and as such
essential to telecommunications, data storage, retrieval, and manipulation
(computers), but they are also basic to home entertainment (TV, video, hi-fi
etc.), medical science, military hardware, aerospace etc. Without

semiconductors, industrial societies would be unworkable, and social life
within them, almost unthinkable. (Henderson 1998, p. 3)

A lo anterior solo tenemos que agregar que, para el funcionamiento de los
semiconductores, es imprescindible la existencia del software y viceversa. Puesto que no

podria existir una industria sin la otra (Duncan, 1981).

Queda entendido, entonces, desde el aspecto técnico, que el tdndem software-
hardware es el nucleo tecnologico contemporaneo. A su vez, desde la perspectiva de valor,
estas industrias también se constituyen como las industrias que acaparan en una medida
sustancial gran parte del plusvalor social. En un primer acercamiento, esto se demuestra
puesto que, dentro de los ramos productivos que constituyen el sector real de la economia
(es decir, excluyendo las esferas comercial y financiera), son estas industrias las que

concentran parte significativa del valor agregado. Como se muestra en la Grafica 3.1,
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dentro de los rubros que constituyen el sector manufacturero, 3 de los 4 rubros que capturan
mayor valor agregado son aquellos que integran a las industrias que consideramos en esta
investigacion como el eje ndcleo industrial y tecnoldgico del capitalismo contemporaneo.
En el sector de la informacién y la comunicacion esta integrada la industria de software. En
el sector de quimicos y productos minerales no metélicos se encuentra la industria
farmacéutica. Y dentro de los productos de computadora, electrénicos y eléctricos se
encuentra la industria de semiconductores. Esto exhibe la correlacion entre las industrias
que conforman el eje técnico de la actividad productiva actual con la capacidad para

absorber valor.

Gréfica 3.1.- Captura de valor agregado global por los diferentes subsectores
manufactureros, 2000 y 2017 (Millones de dolares)

Information and communication
Chemicals and non-metallic mineral...

Food products, beverages and tobacco
Computer, electronic and electrical...
Basic metals and fabricated metal... = 2017
Transport equipment 2000
Machinery and equipment n.e.c
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Wood and paper products and printing

Textiles, wearing apparel, leather and...
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Fuente: Elaboracion propia con datos de la OCDE (2019)

Si bien la Grafica 3.1 nos ayuda a entender la capacidad de las industrias nucleo de
la actual revolucidon tecnologica para absorber valor agregado, una de las razones podria ser
no solo la cuestion de la rentabilidad sino la masificacion de la ejecucion de esas
actividades. Es decir, no solo estaria determinado por la tasa de ganancia sino por la masa
de ganancia que se consigue. Para trascender lo anterior, en la Grafica 3.2 se muestra la tasa
de ganancia de las industrias nucleo en su comparacion respecto al promedio del sector
manufacturero. Alli se muestra que las tres industrias se sitdan por encima del promedio del
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sector manufacturero. EI ramo dedicado a la produccion de computadoras (que incluye los
semiconductores) sobrepasa ligeramente al promedio manufacturero. Mientras que el ramo
de programacion computacional (software) y el ramo farmacéutico (el proxy de la

biotecnologia) sobrepasan al promedio manufacturero destacadamente.

Graéfica 3.2.- Tasa de ganancia global (%) de las industrias nucleo de la actual
revolucion tecnoldgica
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Fuente: Elaboracidn propia con datos de https://dbasu.shinyapps.io/World-Profitability/

La razon por la cual estas industrias pueden acaparar en gran medida el plusvalor
social, el cual se transfigura en ganancia, es que estas industrias son favorecidas dentro del
mecanismo de constitucion de la tasa media de ganancia y la formacion de los precios de
produccion. Para avanzar sobre lo anterior sirve de muestra el caso de los semiconductores.
En este caso, dentro de la economia estadounidense, es el segundo ramo productivo que
mas fondos despliega, como porcentaje de sus ingresos, en actividades de investigacion y

desarrollo (SIA, 2023).” Lo anterior implica que en primer lugar existe una gran actividad

" Es necesario plantear de manera explicita que aqui se est4 marcando un puente muy claro en la relacién
entre las actividades de investigacion y desarrollo respecto a la formacion de nueva tecnologia. Lo anterior es
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de innovacion y con ello la constante formacion de capital fijo. Asi como la renovacion del
mismo. Lo que en términos de valor, se traduce tanto en una alta composicion organica de
capital como en una potenciacion de la productividad dentro del ramo. Siendo, como
consecuencia de lo anterior, la industria de semiconductores una de las beneficiadas dentro

de la formacidn de los precios de produccion.

Algo de suma de importancia por explicitar es la anexién en el capitalismo del siglo
XXI1 de la biotecnologia dentro del eje ndcleo del entramado productivo contemporaneo.
Como se sefiald por algunos autores (Pérez 2004; Castells 1999), la biotecnologia es un
conjunto de técnicas (que derivan en aplicaciones industriales) que se retraso, por diversas
cuestiones legales y éticas, en su desarrollo productivo™. Pero a partir del siglo XXI esta
industria ha avanzado en su desarrollo (en la creacion de diversos valores de uso y en su rol
de tecnologia habilitadora), por lo que se convierte en parte constituyente del eje nlcleo
contemporaneo (MGI, 2020). Lo anterior ha sido advertido ya desde el aspecto analitico
por Casalet (2017).

Ademas, con la crisis epidémica del Sars Cov-2, la reconfiguracion de las
necesidades sociales ha creado nuevos mercados (demanda) que fungen como impulsor
para la dinamizacion de las aplicaciones industriales de la biotecnologia. En este sentido,
esta investigacion coincide con Manuel Castells en la tendencia que visualizaba desde los

afios noventa del siglo pasado.

Ademas, a diferencia de algunos analistas, también incluyo en el ambito de
las tecnologias de la informacion la ingenieria genética y su conjunto de
desarrollos y aplicaciones en expansion. Ello es debido, en primer lugar, a
que la ingenieria genética se centra en la decodificacién, manipulacion y
reprogramacion final de los codigos de informacion de la materia viva.
Pero, también, porque en la década de 1990 la biologia, la electrénica y la
informatica parecen estar convergiendo e interactuando en sus aplicaciones,

una veta de investigacion que merece ser profundizada en investigaciones posteriores. Las tres industrias que
mas invierten como porcentaje de sus ingresos son la industria farmacéutica, los semiconductores y el
software (SIA 2023, p. 17). En ese orden. Es decir, las tres industrias constituyentes del eje nicleo.

> “Even in the 1970s, it quickly became obvious that genetic engineering techniques could be used to do

things of interest to pharmaceutical firms, such as produce pharmaceuticals in bacteria cells, perform tests,
and in the longer run, improve animal and plant species and maybe even treat human diseases genetically.
Although such uses were 'obviously' possible in some sense in the 1970s, it was also clear that contemporary
techniques and knowledge were rudimentary compared with what would be necessary for them to function
reliably, and function at a reasonable price, in firms”. (McKelvey 1997, p. 516)
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en sus materiales y, lo que es mas fundamental, en su planteamiento
conceptual... (Castells 1999, p. 56)

3.1.2.- El rol de las TICs en el proceso de subsuncidn del trabajo

Como se desarroll6 en el Capitulo 1, la tendencia general del capitalismo es la de
incrementar la tasa de explotacion de la fuerza de trabajo por via del incremento de la
productividad. Para lograr lo anterior es necesario el desarrollo de las fuerzas productivas
para la revolucion de las condiciones técnicas y sociales del modo de produccion. Con lo
anterior se incrementa el grado de subsuncion del trabajo en el capital. Dado lo anterior,
queda la pregunta respecto a ¢Cual es el rol especifico de la revolucién tecnolégica de las

TICs en incrementar la subsuncion del trabajo?

Existen tres acciones sobre las cuales el capital exhibe su dominio operativo de la
produccion a través del desarrollo de las fuerzas productivas:

Capitalist science and technology have been built on the ability to
repeat action, predict its outcome and quantify its result. (Duncan
1981, p. 172)

Por tanto, asi como expuso Marx lo referente al paso desde la manufactura a la
industria de gran escala, en donde ese transito significo que el control del ritmo de la
produccidn estuviera radicado en la maquina y no en la fuerza de trabajo (incremento del
caracter abstracto del trabajo), el objetivo concreto de la actual revolucién tecnoldgica es el
de someter las areas de trabajo no estructurado dentro la maxima disciplina posible en favor
del capital. Es decir, siguiendo el camino hacia la codificacién de la mayor cantidad de

actividades laborales que atn quedan por fuera de esa disciplina capitalista.

Duncan (1981) pone énfasis en la manera en que las TICs ayudan a la valorizacion
del capital mediante el incremento en la rotacion del capital, via la accion de agilizar el
proceso de circulacion. Lo anterior es importante. No obstante, el proposito aqui es
desentrafiar la manera en que las TICs provocan una mayor subsuncién del trabajo en el
capital y, como consecuencia, un incremento de la tasa de explotacion. Lo anterior se logra
por dos factores posibilitados por la actual revolucion tecnolégica. El primero, dentro del
mero proceso inmediato de produccion, ceteris paribus las condiciones geoespaciales, es

que las TICs permiten un incremento en la automatizacion (no total) de los procesos de
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produccién. Mediante la introduccién del paradigma software-hardware en el sistema de
maquinas se posibilita la mayor comunicacion en el mismo. Lo anterior provoca que
nuevos segmentos productivos, antes al margen del proceso automatizacion, puedan
prescindir del componente subjetivo del capital adelantado para la realizacion de los
mismos. Con lo cual se aumenta la productividad dentro de las unidades de produccion.
Esto, a su vez, significa una mayor concentracion de la pauta de produccion en el sistema
de méquinas, al cual el obrero colectivo se tiene que supeditar. Ademas, esto incrementa el
ejército industrial de reserva y la sobrepoblacion relativa a las necesidades de valorizacion

del capital.

El otro factor, permitido por las TICs, para incrementar la subsuncion del trabajo en
el capital es la configuracion de la produccion en cadenas de valor. Las cadenas de valor
tienen un andamiaje conceptual que necesariamente remite a una perspectiva internacional.
Es asi, puesto que, las cadenas de valor son el dispositivo del capital para incrementar la
tasa de explotacion mediante la desvalorizacion relativa de la fuerza de trabajo. Lo cual se
logra mediante los procesos de deslocalizacion y la, posible, externalizacion de algunos
eslabones del proceso de produccion. Es una desvalorizacion dado que, desde la perspectiva
del capital, puede acceder a nuevos bastiones dentro del mundo del trabajo localizados en
otras zonas geograficas, los cuales puede contratar a salarios relativamente mas bajos y, por
lo tanto, dado que los precios al que se realizan las mercancias no siguen la misma
tendencia, aumentar la tasa de explotacion. A su vez, esto provoca una fragmentacion de la
fuerza de trabajo a nivel internacional, plasmada en la dindmica de los estados nacionales,
puesto que los diferentes paises tratan de atraer a los capitales internacionales mediante la
regulacién de las politicas salariales (Arrizabalo, 2014). Lo anterior como mecanismo en la

basqueda, por los paises periféricos, de lograr escalamientos productivos.

Lo anterior significa un embate a la constitucion de la clase obrera internacional en
si y para si, puesto que la introduccion de la competencia internacional por la atraccion de
los capitales transnacionales que, desde la perspectiva de los estados nacionales, significan
el ingreso de divisas y con ello una mejora en la bldsqueda de estabilidad en la balanza de
pagos, y, desde la perspectiva de la clase obrera, una mejor posibilidad de encontrar un

puesto de trabajo relativamente bien remunerado; puesto que todo lo anterior significa un
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desvanecimiento de la posible organizacién obrera internacional, una mayor dependencia
para la reproduccién material de las condiciones de vida proletaria del movimiento del
capital y, dada la creciente objetivacion del conocimiento en el capital fijo, una mayor
subordinacion a la maquinaria (como objeto representante del capital) para la produccién de
los valores de uso, es decir, una relocalizacion del know-how desde el trabajo vivo hacia el

trabajo pretérito desde la perspectiva del trabajo concreto.
3.2.- La industria de semiconductores

La industria que por antonomasia representa el cambio tecnologico experimentado a partir
de la década de 1970 es la industria de semiconductores. La cual ha fungido como el motor
habilitador del cambio de los procesos productivos y que permitio la reconfiguracion de la

organizacion del trabajo.

Los 4 antecedentes directos que permitieron la posterior emergencia del valor de
uso prototipico de la industria microelectronica (el microprocesador) son: 1) la generacion
del transistor en 1947 en los Laboratorios Bell en EEUU, por parte de Bardeen, Brattain y
Shockley; 2) la incursion en el uso del silicio en actividades de electronica por parte de
Texas Instruments desde 1945, que permitid el incremento de velocidad en la ejecucion de
tareas; 3) La invencion del proceso planar por parte de Fairchild Semiconductors en 1959
que abrid paso en el camino a la miniaturizacion y; 4) la invencion del circuito integrado
por parte de Jack Kilby y Bob Noyce que permitié el abaratamiento de la produccion de

semiconductores.

Castells describe de la siguiente manera los avances de la microelectrénica en las
primeras dos décadas de su existencia como industria consolidada (principios de los 70 a

principios de los 90):

Como es sabido, la potencia de los chips puede evaluarse mediante una
combinacion de tres caracteristicas: su capacidad de integracion, indicada
por la minima anchura de las lineas del chip, medida en micras (1 micra=1
millonésima parte de una pulgada); su capacidad de memoria, medida en
bits: miles (k) y millones (megabits); y la velocidad del microprocesador,
medida en megahercios. Asi, el primer ordenador de 1971 se present6 en
lineas de unas 6,5 micras; en 1980 alcanz6 4 micras; en 1987 1 micra; en
1995, el chip del Pentium de Intel presentaba un tamafio de 0,35 de micra...
De este modo, donde en 1971 se empaquetaban 2.300 transistores en un
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chip del tamafio de una chincheta, en 1993 habia 35 millones de
transistores. La capacidad de memoria, indicada por la capacidad DRAM
(Dynamic Ramdom Access Memory), era en 1971 de 1.024 bits; en 1980 de
64.000; en 1987, de 1.024.000; en 1993, de 16.384.000... En lo que
respecta a la velocidad, los microprocesadores actuales de 64 bits son 550
veces mas rapidos que el primer chip Intel de 1972; y las MPU se duplican
cada dieciocho meses. (Castells 1999, pp. 68-69)

Pues bien, apenas para 1996 la tecnologia del nodo de proceso ya habia cambiado
sustancialmente en su tendencia hacia la miniaturizacion, puesto que, en vez de medir las
caracteristicas en micras, la medida de la tecnologia de frontera abrié el camino en el
terreno de los nandmetros. Los cambios ocurridos entre 1996 y 2019 se resumen de la
siguiente manera: el comercio total del &mbito (que toma en cuenta el comercio intermedio
y no sélo la demanda final) pas6 de 294 mil millones a 1 billébn 655 mil millones de
dolares; el mercado de demanda final de la industria de semiconductores se incrementé de
132 a 412 mil millones de doblares; la velocidad de los procesadores de computadora pasé
de 133 a 2,500 megahercios; el gasto mundial en investigacion y desarrollo de la industria
de semiconductores transitd de 15.7 a 64.5 mil millones de dolares y; el nodo de la

tecnologfa de frontera pasé de 350 a 7 nanémetros’® (SIA 2020, p. 8).

Retomando la cita de Marx al principio de este capitulo, en el inicio de la industria
electrénica, la producciéon de procesadores, para el funcionamiento de los ordenadores,
estaba embebida en el propio proceso de produccién de computadoras’’. Es a partir del
proceso de reorganizacion de la produccién en donde IBM empieza a externalizar la
produccién de algunas piezas de sus ordenadores, que nuevas empresas entran en la
actividad productiva de la electrénica (Campbell-Kelly y Garcia Swartz, 2015). Es durante
la década de los setenta en donde se consolida la produccién de semiconductores como una

actividad autébnoma e independiente dentro de la industria electronica.

® Al momento de terminar la redaccion de esta tesis (2024) se est4 afianzando la produccién de frontera de
semiconductores en el nodo de 5 nanémetros. Por lo cual, en pocos afios, la idea de la nanotecnologia, como
tecnologia de frontera, en la industria de semiconductores, quedara obsoleta con el paso de los nanémetros
hacia los amstrongs.

" Durante la década de los 50 los principales valores de uso de la industria electronica fueron los mainframes,
los cuales estaban especializados en su uso por el &mbito militar y pocas grandes empresas comerciales.
Durante esta etapa las dos grandes empresas que concentraban la produccion de mainframes, y posteriormente
las computadoras de tamafio mediano y chico para el uso primordialmente comercial, fueron Remington Rand
e IBM (Campbell-Kelly y Garcia-Swartz, 2015).
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No obstante, por este tiempo la fragmentacion de la produccion adn era muy
acotada y si bien algunas partes constituyentes de la computadora como mercancia objetivo
se empezaban a externalizar, la produccion de esos componentes aln estaba organizada en
gran medida bajo el paradigma de la integracion vertical de la produccién. Es decir, que
es0s componentes se producian integramente en la misma unidad de produccion. No es sino
en la década de 1990, cuando la produccién de semiconductores adopta la forma de cadena
de wvalor, con lo que la autonomizacion, independencia y dispersion geografica

internacional en la produccidn de chips se convierte en la norma productiva.

La actual forma de organizacion de la produccion de semiconductores, que viene
desde la década de los 90, vista desde la forma mas detallada conecta mas de 300 procesos
parciales para llevar a cabo la produccion de un chip. No obstante, de forma més acotada,
se puede mencionar que la produccién de un semiconductor pasa por 8 grandes fases: 1)
Investigacion y desarrollo, 2) Disefio, 3) Fabricacidon Front-End, 4) Introduccién de lingotes
de materias primas, 5) Corte de obleas en blanco, 6) Fotolitografia, 7) Cortado en troqueles,
y 8) Prueba y empaquetamiento (SIA, 2022). Desde una perspectiva mas resumida la
Figura 3.1 muestra la cadena de valor de la industria de semiconductores.

Figura 3.1.- Cadena de valor resumida de la industria de semiconductores

Figure 1
Semiconductor Production Chain, Basic Elements of Value Chsin
N 7 N N \
Research and Assembling, Distributio
Development Deslgn Manufacturing Testing and "
(R&D) Packaging
\ AN S
PRE-COMPETITIVE COMPETITIVE
AND

Fuente: Tomado de SIA (2016, p. 4)

La actual estructuracion del proceso de produccion en la industria de
semiconductores ha generado diversos tipos de empresas segun su rol especifico dentro de

la cadena de valor. Lo cual esta directamente relacionado con el tipo de proceso de
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produccién que realizan, el nivel de refinacion tecnoldgica del capital fijo utilizado vy el
nivel de cualificacion necesario de la fuerza de trabajo participante en ese eslabon
productivo (lo que desde otra perspectiva determina el nivel resultante de composicion
organica de capital). Lo cual se traduce necesariamente en la magnitud de consecucién de

valor agregado en cada etapa.

Los 4 tipos especificos de empresas que participan en la industria de chips son

descritos, de manera sucinta, de la siguiente manera:

In the IDM model, one company carries out all stages of production—
design, manufacturing, and assembly, testing, and packaging. In the fabless-
foundry model, production is split: Design companies focus on design and
contract out manufacturing (fabrication), and are thus “fabless.” Foundry
companies concentrate on contract manufacturing. A third group of
companies, though not part of the fabless-foundry name, perform assembly,
testing, and packaging. This third group is known as outsourced
semiconductor assembly and test companies, or OSATSs. (SIA 2016, p. 7)

La Figura 3.2 muestra la evolucidn, en lo respectivo a la especializacion de las
actividades productivas, y su vinculacion con el tipo de empresa, de la industria de

semiconductores en el largo plazo.

Figura 3.2.- Evolucion de la especalizacion en la produccion de semiconductores

Software
1P Provider 1P Provider 1P Provider
_ _ Fabless
Fabless Companies Fabless Companies Fabless Companies
Companies
Manufact Manufacturi Manufacturi
Manufacturing Tools| anutacturing anutacturing Manufacturing Tools anutacuring Manufacturing Tools
Tools Tools Tools
IDM DM DM IDM IDM IDM IDM
EDA Tools EDA Tools EDA Tools EDA Tools EDA Tools
Foundries Foundries Foundries Foundries
Packaging Packaging

Fuente: Tomado de SIA (2016, p. 8)

Como se menciond antes, el tipo de actividad productiva determina el tipo de
empresa especializada que realiza esa tarea. Esto a su vez determina el nivel de valor
agregado que es conseguido por cada una. Como un proxy del valor agregado que es
conseguido por cada eslabon productivo y tipo de empresa, véase en la Grafica 3.3 el nivel

de ingresos concentrado por cada tipo de empresa dentro de la cadena de valor ampliada de
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la industria de semiconductores (ampliada puesto que se incluyen las empresas dedicadas al

suministro de capital fijo).

Gréfica 3.3.- Distribucidn de los ingresos globales de la industria de semiconductores
por tipo de empresa (Millones de ddlares de 2015)

" DM

® Fabless
“Foundry
®OSAT

= Equipment

Fuente: SIA (2016, p. 9)

Como se observa en la grafica anterior, son las empresas IDM las que concentran la
mayor cuantia de ingresos, seguidas por las empresas Fabless y las empresas Foundry en
ese orden. Ahora, se puede vincular el dominio internacional de la industria de
semiconductores con lo que se observa indirectamente (como causa) en la Grafica 3.4 y
directamente (como consecuencia) en la Gréfica 3.5. En la Gréfica 3.4 vemos como del
total del ingreso generado por las empresas IDM y empresas Fabless, en cada uno de ese
tipo de empresas EEUU concentra arriba del 50%, con lo cual domina hegeménicamente la

industria de chips global.
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Graéfica 3.4.- Distribucién global del tipo de empresas en la industria de chips
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Fuente: SIA (2016, p. 11)

Como consecuencia de lo anterior, del origen mayoritario de las empresas lideres de
la cadena de valor de chips en EE UU, vemos en la Gréafica 3.5 que EE UU lidera la
consecucion de valor agregado en los principales rubros (EDA, semiconductores l6gicos,
DAO y produccién de capital fijo) y que concentra el 38% del valor agregado de la
industria a nivel global. Apenas con la suma de los tres potencias seguidoras a EE UU
(Corea del Sur, Japon y Europa) se sumaria un porcentaje de valor agregado (40%) superior
al norteamericano. Algo interesante a observar es el bajo nivel de valor agregado (por lo
menos por ahora) con el que China participa en la industria global de semiconductores
(10%). Si bien es cierto que el crecimiento de China en la industria ha sido el maés
significativo en las ultimas décadas, no es clara la idea de una tendencia al prdximo

dominio de este pais en la industria.

96



Grafica 3.5.- Distribucion del valor agregado de la industria de semiconductores por

cadena de valor y por tipo de producto
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Fuente: SIA (2021, p. 31)

3.3.- La industria de software

La industria de software es aquella dedicada a la programacion computacional. A lo largo

de su trayectoria histérica ha modificado sustancialmente sus formas de funcionamiento

(basadas en las posibilidades técnicas), lo que repercute en las formas sociales en que

participa dentro de la generacién del conjunto de trabajo social. Es una industria altamente

aleccionadora desde el aspecto del despliegue del proceso de trabajo, dado el tipo de objeto

de trabajo sobre el que se ejecuta la actividad (informacion como concrecion especifica y

directa del conocimiento humano). Existen, a grandes rasgos, tres etapas dentro de la

historia de la industria de software. Cada una hegemonizada por un tipo especifico de valor

de uso.
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La primera de estas etapas es aquella asociada con la fase temprana de la industria
electrénica y la concentracion de ésta en la produccion de Mainframes, los cuales estaban
totalmente concentrados en el sector de defensa y en pocas grandes empresas del sector

comercial.”®

Durante esta etapa las actividades de software giraban en torno a la generacion
de servicios de programacion para esas grandes computadoras. La caracteristica de esos
servicios de programacion fue que estos eran totalmente especializados, lo que significa
que los servicios de programacion incorporados para una Mainframe no podian ser
trasladados a otras Mainframes, puesto que no existia una arquitectura que permitiera la
homogeneizacion de funcionamiento entre ellas. Como consecuencia, los servicios de
programacion en esta etapa requerian de fuerza de trabajo altamente cualificada y los

precios de esos servicios eran muy altos (Campbell-Kelly, 2003).

La segunda etapa de la industria de software es aquella que recorre la ultima parte
de la década de 1960 hasta los primeros afios de la década de 1990. La caracteristica
fundamental de esta etapa es que el software empez6 a producirse principalmente como
producto y no como servicio. Lo anterior debido a los cambios en el mercado al que
estaban dirigidos estos productos puesto que, a diferencia de la etapa anterior, el sector civil
(tanto de empresas como de hogares) fue adquiriendo mayor importancia (Mochi, 2006).
Los productos software de esta etapa (como las hojas de célculo, los procesadores de texto
y algunos programas de entretenimiento) fueron producidos segun la légica fordista de
aprovechamiento de las economias de escala. Lo anterior fue permitido por la generacion
de computadoras de tamafio mediano y pequefio que poseian una arquitectura coman, por lo
que al existir ésta los programas pudieron ser utilizados de manera homogénea entre ellas.
A consecuencia de esto, tanto los precios de estos bienes fueron menores respecto a los de
la etapa anterior, como también fueron menores los requerimientos intelectuales promedio
del conjunto de la fuerza de trabajo implicada en esta actividad laboral (Campbell-Kelly,
2003).

La ultima etapa de la industria es aquella a partir de la generacion del internet

comercial. Esto provoco cambios fundamentales en la industria de software. Se concret6 un

% Las primeras empresas del sector civil en adaptar computadoras fueron American Airlines para fines de
comercializacion y General Electric para fines productivos. (Campbell-Kelly y Garcia Swartz, 2015)
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regreso dialectico en la hegemonia del prototipo de valor de uso que se producia en esta
industria. La transicién desde el software como producto hacia el software como servicio
tiene su fundamento en que, a partir de la generacion de internet, éste sirvié como
plataforma de interconexién y de entrega de los valores de uso (Campbell-Kelly y Garcia
Swartz, 2007). No obstante, no significd un regreso hacia los servicios de programacion de
la primera etapa puesto que ahora existian arquitecturas comunes en los hardware. Lo
anterior, unido al desarrollo de las fuerzas productivas, permitié una gran diversificacion en
los nichos de mercado asi como en la heterogeneidad de los articulos producidos. Los
servicios informaticos en la actualidad se caracterizan por ser un conjunto amplio de
aplicaciones que van desde aquellos relativamente simples y altamente estandarizados,
hasta aquellos altamente especializados (insumiendo las mayores cantidades de trabajo

intelectual) y particularizados a las necesidades especificas de las grandes empresas.

Las caracteristicas estructurales y geoespaciales de la industria de software y
servicios informaticos (SSI) son muy particulares. El primer punto por sefialar es que la
industria de SSI reviste un caracter mayoritario de relaciones interindustriales. Es decir, a
diferencia de la estructuracion de las cadenas de valor (que se constituyen como relaciones
intraindustriales), la caracteristica de la industria de software es que en ésta la cuestion de la
externalizacién es algo consustancial y no una opcién. Reforzando lo anterior, la propia
forma de aprehender estadisticamente la industria de software implica aquellas actividades
que una empresa de servicios informaticos realiza para una empresa ajena a ese ramo
productivo.”® Una consecuencia de esto es que se evidencia de manera mas clara el rol de

tecnologia habilitadora que reviste la industria de SSI.

El segundo punto a sefialar de la industria de software es que en ésta no se
constituyen cadenas de valor. Esto no implica que no exista una division global del trabajo
que exhiba las relaciones centro-periferia del sistema-mundo capitalista. Sino que por su
naturaleza, al ser servicios y no valores de uso fisicos, no se puede generar una cadena de
valor. Puesto que la produccion de un servicio no se puede fragmentar en diferentes

segmentos como es el caso de una mercancia fisica.

" porlo mismo, las empresas que realizan actividades de software para su uso interno no cuentan dentro de
las actividades de la industria de SSI (Gomez, 2020).

99



El concepto que muestra la division global del trabajo en la industria de SSI es el de
estructuras globales de operaciones integradas (Bastos y Silveira, 2009). A través de éste
se puede entender que las empresas lideres de la industria jerarquizan sus funciones,
reteniendo para su ejecucion directa las que consideran como sus actividades nucleo y
externalizando aquellas que consideran periféricas en sus modelos productivos (estrategias
de valorizacion del capital). Una vez mas el criterio que permite el discernimiento entre
esos dos tipos de actividades es la amalgama entre el nivel requerido de trabajo intelectual
para desplegar esas operaciones y la concentracion vinculada de valor agregado que

permite.

Es con base en lo anterior que se determina la dispersion geografica de las
actividades constitutivas de la industria de SSI. Concentrdndose aquellas que permiten la
mayor generacion de valor agregado en los paises centrales y las demas actividades en

diferentes paises de la periferia y semiperiferia de la unidad organica global capitalista.

La industria de software y servicios informaticos consta de tres grandes
segmentos®’: los servicios de tecnologias de la informacién (ITO por sus siglas en inglés),
los cuales son propiamente aquellos que desembocan en actividades de desarrollo, mejora
incremental o mantenimiento de cddigos de programacion. Un segundo &mbito es aquel de
los procesos de negocio (BPO por sus siglas en inglés), el cual abarca aquellas actividades
de programacion para la administracion o mantenimiento de las empresas. Por ultimo, esta
el ambito de los procesos de conocimiento, en este rubro los servicios informaticos sirven
para la innovacidn en las actividades en que se incorporan. La relacion de estas actividades
con la concentracién de valor agregado se describe de la siguiente manera:

* ITO is the basic building block for the offshore services value chain and is
centered around the production and use of software. It encompasses services such
as network management, applications development, IT consulting, and software
R&D. ITO services span the low-, mid- and high-value segments of the chain.
« BPO is a highly diverse category that contains activities related to the
management of enterprise resources (ERM), human resources (HRM), and
customer relationships (CRM). Specific BPO services include call centers, payroll,
finance, and accounting; human resources (HR) activities are present in the low-

and mid-value segments,
* KPO refers to specialized activities that often require professional licensing (such

80 |_os cuales, se insiste aqui, no deben ser entendidos como fases o eslabones en el sentido de las cadenas de
valor. Sino como &reas, &mbitos o nichos de mercado.
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as in the medical, legal, and accounting fields). KPO services include market
intelligence, business analytics, and legal services, which are the high value-added
general segment of the chain. (Fernandez-Stark, Bamber y Gereffi 2011, p. 10)*

Como se entiende en la cita anterior, y como se puede ver en la Figura 3.3, son las
actividades superiores del segmento ITO y las actividades del segmento KPO las que
concentran los mayores requerimientos de trabajo intelectual y provocan la mayor
consecucion de valor agregado. Son este tipo de actividades las que son retenidas por las
empresas lideres, en sus lugares de origen, para su realizacion directa. Siendo el resto de
actividades las que son externalizadas y/o deslocalizadas hacia otras regiones geogréaficas

con el fin de disminuir costos laborales.

Figura 3.3.- Taxonomia de servicios informaticos y relacion con la generacién de valor
agregado
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Fuente: Tomado de Gereffi y Fernandez-Stark (2010, p. 5).

1 Notese que los autores de esta cita utilizan el concepto de cadena en su descripcion de la industria de
software y servicios informaticos. Concepto que no se utiliza en esta investigacion. No obstante, su
taxonomia de las actividades laborales y productivas que integran este ramo de produccion es bastante
luminosa, por lo cual se la retoma.
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Como se observa en la Grafica 3.6, Estados Unidos concentra casi un tercio del
valor agregado mundial. China, que se posiciona en el segundo lugar, concentra menos de
la mitad respecto a EEUU. Solo con la suma de los 4 paises seguidores de Estados Unidos
(China, India, Japon y Alemania) se acumula una suma de valor agregado igual a la de

Estados Unidos.

Grafica 3.6.- Distribucion del valor agregado global en el ramo de Programacion
Computacional, Consultoria y Actividades de Servicios Informaticos (2018)
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H China
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H Japdn
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I Resto del Mundo

Fuente: Elaboracion propia con datos de OCDE (2019)

La informacion estadistica nos muestra que EEUU es el pais lider actual de la
industria de software y servicios informaticos. Al igual que en el caso de semiconductores
se observa claramente una brecha significativa entre EEUU y los paises seguidores. Como
se observa desde la perspectiva del valor agregado, tanto China que ha tenido un gran
crecimiento en el desarrollo enddgeno de las industrias del eje nucleo industrial y
tecnoldgico, asi como el caso de la India que se convirtié en el principal enclave de
deslocalizacion de servicios informaticos, aun falta bastante recorrido para estos paises, en
la reconversion de sus especializaciones en la industria de software (concentrar mas

actividades del segmento KPO y de las superiores del segmento ITO), para que puedan
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disputar el control de la dinamica de acumulacion global de la industria de SSI a Estados
Unidos.

3.4.- Biotecnologia

La biotecnologia moderna es la aplicacion de los principios de la ciencia y la ingenieria al
procesamiento de materiales por los agentes biolégicos (Sharp 1991, p. 113). La
biotecnologia moderna esta asociada con el concepto de ingenieria genética. En si misma la
biotecnologia no constituye una industria, sino que es una tecnologia que permite al hombre
nuevos métodos para adecuar el ambiente externo e interno a las necesidades que se
proponga. Sus aplicaciones pueden ser adoptadas por diferentes industrias. Es en este
sentido que la biotecnologia participa dentro del eje nucleo tecnoldgico e industrial
contemporaneo:

Genetic engineering is thus not an industry but a set of techniques relevant

to a number of different industries and has the potential, at least, to change

productive constraints through innovative new products and changing
production costs. (Mckelvey 1997, p. 514)

El nacimiento de la ingenieria genética se relaciona con el desarrollo por parte de
los cientificos Stephen Cohen y Herbet Boyer de la técnica de recombinacién del ADN. A
su vez, la historia de la biotecnologia moderna tiene su origen en Estados Unidos.
Principalmente en las universidades de Harvard, Stanford y California. En un principio las
técnicas de la recombinacion de ADN eran practicadas por cientificos con una preparacion
superlativa. Hacia adelante se fue generando una mayor cantidad de fuerza de trabajo que
tenia la capacidad de ejercer esas técnicas. Hasta llegar a que en la actualidad los
estudiantes de pregrado hacen préacticas sobre esas técnicas (Mckelvey, 1997). Lo anterior
convierte a la biotecnologia en un campo aleccionador respecto a la estandarizacion
(relativa) de lo que en un momento historico precedente era el campo exclusivo del

conocimiento tacito y del trabajo complejo.

En esta investigacion se considera la ingenieria genética en sus aplicaciones en la
industria farmacéutica con el fin de tener un panorama de comparacion estadistico que sea
homogéneo y global. Se considera aqui a la industria farmacéutica como objeto de

investigacion puesto que es uno de los campos en donde ha tenido la mayor dinamizacion
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la implementacién de la ingenieria genética.®” El objeto de trabajo de la ingenieria genética
es la manipulacion de la produccion de proteinas, lo cual conlleva a la generacion de
nuevos productos. Estos nuevos productos se pueden dividir en dos. El primero es de
aquellos productos que derivan de la biotecnologia para el reemplazo de valores de uso
tradicionales, lo que significa un reemplazo de los segundos por los primeros. Lo anterior
representa una disminucion de costos. El segundo grupo es de aquellos productos que son
novedosos, no compiten con articulos existentes y representan la ampliacion de mercados
para la realizacion de ganancias en la industria farmacéutica. Siguiendo lo expuesto por
Bienz-Tadmor (1993), es el grupo de valores de uso biofarmacéuticos enfocados en el

reemplazo de articulos existentes el que méas se ha dinamizado.

En cuanto al proceso de centralizacion del capital, es importante ver que las nuevas
empresas biotecnoldgicas no desbancaron a las antiguas empresas farmacéuticas, sino que
la tendencia general ha sido el proceso de absorcion de las primeras por parte de las
segundas (McKelvey, 1996).

Al igual gque en el caso de la industria de semiconductores (puesto que también es
una industria de mercancias fisicas y no servicios), la industria biofarmacéutica estructura

su produccién en la l6gica de las cadenas de valor.

The first main stage of a typical pharmaceutical value chain is the
production of APIs. The second stage involves the production of
formulations by mixing the neutral ‘excipient’ with an API, thereby
converting the product into a consumable form. The manufacturing process
as a whole is complex, involving granulation, mixing and drying, as well as
testing and other procedures involved in producing ointments, injectables,
tablets or capsules. (Ray 2021, parrafo 5)

En la cadena de valor de la industria biofarmacéutica también se plasma la relacion
entre las actividades que en mayor medida insumen refinacion intelectual y tecnologica con
la cuantia de valor agregado que pueden concentrar. En relacion a esto, la primera fase de la
cadena (relacionada con disefio) que estd abocada a la generacion de ingredientes
farmacéuticos activos (APIs por sus siglas en inglés), es la que en mayor medida genera

valor agregado. Es, a su vez, esta fase del proceso la que es ejecutada de manera directa por

82 «Genetic engineering has directly influenced search and learning in the pharmaceutical industry in relation
to both how pharmaceutical firms discover new products and how they produce” (Mckelvey 1997, p. 514)
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las empresas lideres de la industria farmacéutica. La segunda gran etapa (intermedia) es
aquella destinada a la produccion de formulas. Esta etapa es realizada en parte directamente
por las empresas lideres en sus lugares de origen y, en parte, externalizada/deslocalizada
hacia otros capitales y/o regiones. La tercera gran etapa es la manufactura y
empaquetamiento, en la cual participan las regiones periféricas, desplegando la mayor parte
del trabajo simple y concentrando una baja cuantia del valor agregado de la industria. En la
Figura 4 se observa, desde otra perspectiva, la conformacion de la cadena de valor de la

industria biofarmacéutica.

Figura 3.4.- Cadena de valor de la industria biofarmacéutica
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Fuente: Probert (2006, p. 88)

La precision que se tiene que hacer de la imagen anterior respecto a la cadena de
valor es que, en esta investigacion, no se considera la Gltima etapa puesto que lo aqui se
aborda es el proceso inmediato de produccion mercantil. Dejando a un lado el proceso de
circulacion. Lo interesante a destacar aqui es lo referente a la division entre la fase de
investigacion y la fase de desarrollo. Es importante distinguir cuando la fase de

investigacion es realizada por parte de las empresas inmiscuidas en la actividad
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biotecnoldgica y cuando se realiza por parte de los dispositivos publicos de investigacion.
En el primer caso la investigacion es parte del capital constante desplegado por el capital y
en el segundo caso como uno de los usos del gasto improductivo que toma parte del

plusvalor social.

En la distribucidn del valor agregado global (como se muestra en la Gréafica 3.7 que
muestra al sector de farmaceuticos, quimica médica y productos botanicos en donde esta
incluida la industria farmacéutica), Estados Unidos mantiene la posicién dominante,
concentrando una cuarta parte del total. No obstante, a diferencia de las otras industrias
analizadas en este capitulo, su ventaja no es tan marcada como en aquellas. China es el pais
seguidor, concentrando el 19% del global y casi el 80% respecto de EEUU. Otra de las
caracteristicas de la dindmica de acumulacion en esta industria es que sélo existen de
manera clara dos paises incumbentes, como son EEUU y China, puesto que el resto de los
participantes distan de manera clara del segundo lugar. Se necesita la suma del tercer,
cuarto y quinto lugar (Irlanda, Japon y Suiza) para sumar el valor agregado del segundo
lugar. Y se tendria que agregar el sexto lugar (Alemania) para casi alcanzar el valor
agregado de Estados Unidos.

Gréfica 3.7.- Distribucioén del valor agregado global en el sector de Farmacéuticos,
Quimica Médica y Productos Boténicos (2018)

Alemania, 5%

Fuente: Elaboracion propia con datos de OCDE (2019)
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3.5.- Vision de conjunto del eje nucleo industrial y tecnolédgico

Desde una panoramica de conjunto, se puede observar como EE UU mantiene una
amplia ventaja en el control de la dindmica de acumulacién dentro del eje nucleo
tecnoldgico actual. Como se observa en la Gréfica 3.8, Estados Unidos concentra casi una
tercera parte de todo el valor agregado dentro de las industrias constitutivas del eje. China,
quien se posiciona en el segundo lugar, concentra menos de la mitad de lo relativo a la
posicion estadounidense. Lo anterior se explica por la vanguardia norteamericana en la
generacion de los capitales lideres de las cadenas de valor (Gémez, 2017; 2020). Sus
capitales se posicionan en la vanguardia del cambio técnico y controlan las actividades
productivas mas importantes, como son las actividades de investigacion y desarrollo, asi

como la elaboracion de disefos.

Graéfica 3.8.- Participacion en el valor agregado del eje nucleo industrial
contemporaneo (2018)
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Fuente: Elaboracion propia con datos de OCDE (2019)

Al observar la evidencia empirica, podemos resaltar ciertas caracteristicas del
desempefio de EEUU dentro de la dinamica de acumulacion del eje industrial actual. Lo

primero a mencionar es que la participacion de EEUU ha crecido desde la mitad de los afios
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noventa, pasando de concentrar alrededor del 27% en 1995 para terminar concentrando en

2018 alrededor del 32%. Lo anterior se puede observar en la Gréfica 3.9.

Gréfica 3.9.- Evolucion de EEUU en el valor agregado del eje nucleo industrial
contemporaneo, 1995-2018 (afios seleccionados)
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Fuente: Elaboracidn propia con datos de OCDE (2019)

Cuando se contrasta lo anterior con el comportamiento de la tasa de ganancia de los
principales paises participantes en la dindmica de acumulacion de cada industria®, resalta

que EEUU no tiene la tasa de ganancia mas alta dentro de las diferentes industrias.

Grafica 3.10.- Tasas de ganancia en la industria de software de algunos de los
principales paises participantes (2000-2014)
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Fuente: Elaboracidn propia con datos de https://dbasu.shinyapps.io/World-Profitability/

80, en este caso, sector. Puesto que, como se mencioné antes, no se pudieron filtrar los datos de la tasa de
ganancia al nivel de industria.
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Graéfica 3.11.- Tasas de ganancia en la industria de electrénica de algunos de los
principales paises participantes (2000-2014)
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Fuente: Elaboracion propia con datos de https://dbasu.shinyapps.io/World-Profitability/

Graéfica 3.12.- Tasas de ganancia en la industria de quimicos y farmacéutica de
algunos de los principales paises participantes (2000-2014)
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La evidencia empirica anterior, respecto al incremento en la concentracion de valor
agregado por parte de EEUU y el comportamiento de sus tasas de ganancia, genera la
pregunta respecto a como es que Estados Unidos puede incrementar su participacion en la
dindmica de acumulacidn si sus tasas ganancia no le generan el diferencial para incrementar
su dindmica de acumulacién. En relacién a esto, es importante abordar una idea de Adam

Smith que el propio Marx retoma:

. incluso si la ganancia disminuye, los capitales aumentan, y hasta se
incrementan con mas rapidez que antes... Un capital grande, aunque la
ganancia sea menor, en general se acrecienta mas rapidamente que un capital
pequefio cuya ganancia sea grande (Adam Smith en Marx 1975, p. 768).

La razdn de lo anterior, se explica en esta investigacion, por dos factores. El primero
tiene que ver con que los grandes capitales tienen mas capacidad de apalancamiento
financiero para expandir su inversion y con ello su acumulacion de capital. El segundo es
que si bien mantienen una tasa de ganancia menor debido a que portan una composicion
organica de capital mayor, de igual manera tienen la mayor capacidad de propiciar el
cambio técnico y beneficiarse en primer lugar de ello. Un elemento adicional a considerar,
que se machihembra con lo planteado por Smith y retomado por Marx, es que si bien
Estados Unidos no tiene las tasas de ganancia mas altas, por lo menos en el caso de la
industria de electronica y en la industria de farmacéuticos coincide la tendencia de la tasa

de ganancia norteamericana con el incremento en la concentracion de valor agregado.

Lo anterior visto desde la forma de estructuracion de la produccion actual,
configurada en cadenas de valor, permite observar que Estados Unidos al controlar los
tiempos y ritmos de la produccion (Starosta, 2010b), se ha podido beneficiar de esto para
incrementar su participacion en la acumulacion global de capital de estas industrias. Lo
anterior se explica porque la produccion actual exhibe una mayor interdependencia para la
generacion del mismo valor de uso. Por lo tanto, aunque ciertos capitales o paises pueden
presentar una menor composicion organica de capital, lo hacen siempre desde la ejecucion
de actividades que a priori representan una obtencion mas acotada de valor. Lo anterior
explica porque puede existir una combinacion permanente de mayores tasas de ganancia
para algunos capitales y paises amalgamada con una declinacion en su participacion en la

distribucion del valor agregado global; y lo contrario para otros capitales y paises.
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Dicho de otra manera, lo anterior exhibe uno de los mecanismos de intercambio
desigual. El cual tiene como sustrato la incapacidad de los paises periféricos de insertarse
en las industrias de eje nucleo e industrial contemporaneo de manera independiente. Dado
que estos paises s6lo alcanzan la ejecucion de ciertos procesos parciales, y no pueden
realizar las fases de vanguardias (v. gr. disefio), aceptan a priori el drenaje de valor
expuesto en los precios de comercio intra-industria. Con lo cual, si bien estos paises tienen
una mayor valorizacion del capital al tener una composicion de capital menor, desde el
inicio de su participacion en la cadena de produccion aceptan de la escision de plusvalor en

beneficio de los paises y capitales lideres.
Conclusiones

El modo capitalista de produccién se desenvuelve en su tendencia de largo plazo conforme
a la hegemonia de los mecanismos de extraccion de plusvalor relativo. Para lograr lo
anterior se desarrollan las fuerzas productivas que son el fundamento para el impulso de la
fuerza productiva social del trabajo. La concrecion historica del desarrollo de las fuerzas
productivas son las revoluciones tecnoldgicas, lo cual afecta de manera sustantiva los
paradigmas sociales y las estructuras técnicas sobre las cuales hace presa el proceso de

valorizacion capitalista.

En la actualidad es la revolucién tecnolégica de las TICs la que habilita y configura
las directrices que conducen el proceso de produccién capitalista. Las industrias que
conforman esta revolucion tecnoldgica son los semiconductores, el software y la
biotecnologia. Estas industrias, en consecuencia, son eje nucleo industrial y tecnoldgico
contemporaneo. Se presentan como el eje productivo actual tanto desde el aspecto técnico
como desde aspecto social del valor. Desde el aspecto técnico son estas industrias las que
suministran los valores de uso habilitadores para el conjunto de los procesos de produccion.
Para la ejecucion de los procesos productivos actuales el paradigma software-hardware, en
algunos casos con ciertas aplicaciones derivadas de la biotecnologia, es el que permite el
despliegue productivo actual, de acuerdo a la competencia y el tiempo de trabajo
socialmente necesario. Desde el aspecto del valor estas industrias son las que permiten a los
paises que las dominan poder concentrar la mayor cuantia de plusvalor social, lo que se

demuestra tanto porque son los rubros que mas valor agregado concentran como porque sus
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tasas de ganancia se presentan por encima de la tasa promedio de ganancia del sector

manufacturero.

El rol de las TICs en acrecentar la subsuncion del trabajo en el capital acontece por
dos vias. La primera es a través de incrementar la eficiencia en la comunicacion del sistema
de maquinas, con lo cual la automatizacion del proceso de produccion se puede expandir
hacia nuevos ambitos anteriormente ejecutados por la fuerza de trabajo. A traves de esto se
profundiza el papel de apéndice de la mayoria del obrero colectivo. La otra via es mediante
el proceso de desvalorizacion de la fuerza de trabajo conforme a los procesos de
relocalizacidn de segmentos productivos, gracias a que las TICs permiten la configuracion
del proceso de produccion conforme a la figura de las cadenas de valor. Ademas, las dos
vias aumentan el ejército industrial de reserva, la sobrepoblacion relativa y la

fragmentacion internacional de la fuerza de trabajo mediante la puja competitiva entre ella.

La industria de semiconductores es la industria que en mejor medida representa,
desde el aspecto material, la revolucion tecnoldgica de las TICs. Sus valores de uso son
incorporados en todos los articulos de refinacion técnica media y alta. Es una industria que
porta la vanguardia del progreso técnico y la vanguardia industrial competitiva de los
paises. Tanto dentro del aspecto econémico como en el geopolitico. En la actualidad su
produccion esta dispersa alrededor de la unidad orgéanica global capitalista. Existiendo una
interdependencia de los diferentes paises participantes dentro de la cadena de valor. No
obstante, esa interdependencia estd jerarquizada. Son los paises que ejecutan directa y
mayoritariamente las actividades de investigacion y desarrollo, asi como las de disefio, los
que dominan la industria global de chips. La dinamica de acumulacién en esta industria esta
comandada por EEUU, pais que controla las partes mas importantes de la cadena de valor,

y lo cual se refleja en que es el pais con la mayor cuantia de valor agregado.

En la industria de software se asiste a un panorama que difiere en su estructura
organizativa respecto al paradigma de las cadenas de valor. No obstante, se corrobora
también en ésta una division internacional del trabajo. Si bien no existe una cadena de valor
en esta industria por la naturaleza de los valores de uso que se generan, si existen
estructuras globales de operaciones integradas. Lo anterior denota que los paises que

aglutinan a las empresas lideres de la industria ejecutan de manera directa las actividades de
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servicios informaticos que mas insumen trabajo intelectual y que redundan en la mayor
concentracion de valor agregado. Siendo los paises periféricos los que se dedican a la
ejecucion de las actividades secundarias dentro de la industria. Y es EEUU el que concentra

la mayor cuantia de valor agregado.

La ingenieria genética o biotecnologia moderna ha tenido como uno de sus campos
mas desarrollados de aplicacion a la industria farmacéutica. Es una industria que se ha ido
incrustando dentro del eje ndcleo tecnolégico dados sus desarrollos técnicos a partir de la
década de 1990 y por ampliacion de los campos de demanda a partir el fendmeno
epidémico del Sars COV-2. Dentro de esta industria se conforma también una cadena de
valor puesto que sus valores de uso son articulos fisicos. También aqui se exhibe EEUU
como el principal pais que concentra valor agregado. No obstante, a diferencia de las otras
dos industrias estudiadas en este capitulo, existe aqui una brecha mas pequefia entre EEUU
y el principal pais seguidor (China). Algo también relevante es que, en la concentracion de

valor agregado, los demas paises presentan una brecha amplia respecto a los dos primeros.

En el conjunto de la acumulacion del eje ndcleo industrial y tecnoldgico
contemporaneo EEUU ha incrementado su concentracion de valor agregado desde la mitad
de los afios noventa. El pais seguidor (China) se posiciona con una distancia significativa
respecto al primero. Es interesante notar el crecimiento en la participacion de EEUU en la
concentracion de valor agregado puesto que la tasa de ganancia de este pais no es la mas
alta. De lo anterior se desprende la pregunta de como es que puede acrecentar su
concentracion si no tiene como base una tasa de ganancia que le dé el impulso para lograr
eso. La respuesta tiene que ver con las prerrogativas que puede tener un pais como EEUU
para incrementar la acumulacion via la capacidad de apalancamiento que puede lograr y la
capacidad para controlar el progreso técnico. Ademas de que con la estructuracion de la
produccion en cadenas de valor, EEUU puede controlar de mejor manera los ritmos de

produccion globales y con ello beneficiarse en la concentracion de plusvalor social.
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(V)
LA TRAYECTORIA DE ACUMULACION Y COMPETENCIA
INDUSTRIAL DEL CAPITALISMO MEXICANO: 1934-2020

El Dr. Cumberland... no ve que México es pobre
debido a los intereses extranjeros, no a pesar de
ellos... ante la actitud mundial que se caracteriza
por la tendencia a formar economias nacionales
autosuficientes... México se ve obligado, a su vez,
a adoptar una politica de nacionalismo econémico,
como un recurso de legitima defensa...

Ramon Beteta
Introduccion

El nexo entre el desarrollo de las fuerzas productivas técnicas y el incremento del
dinamismo econdmico si bien no permite el repunte de la tasa de ganancia, respecto a fases
anteriores, si permite poner en marcha el mecanismo de extraccion de plusvalor relativo. Lo
cual, a su vez, permite la consecucion de logros sociales, reflejados en el bienestar
econdmico de la poblacién en su conjunto. Para poner en marcha lo anterior, es necesaria la
incorporacion del desarrollo técnico al proceso inmediato de produccion, lo cual permite
tanto el incremento de la valorizacion del capital como el incremento del bienestar social.
Siendo esto posible porque el plusvalor relativo permite un efecto paliativo a la
contradiccion inextricable del capitalismo entre el capital y el trabajo. Dado que la Unica
clase que acumula valor es la duefia del patrimonio productivo, mientras que la clase que
vive de su trabajo busca el incremento de su bienestar material. No importa, para fines de
bienestar (sin cuestionar las relaciones de produccién capitalistas), la reduccion de la parte
de la jornada laboral que es apropiada por la clase obrera, medida en tiempo, si una cuantia
de menor tiempo esta reflejada en una cantidad igual o mayor de valores de uso (Guillén,
1988).

El propdsito de este capitulo es la descripcion de la trayectoria de acumulacion del
capitalismo mexicano a partir del sexenio de Lazaro Cardenas (1934-1940). Destacando el
quiebre del patron de acumulacién al principio de la década de 1980, mostrando la

existencia de dos modelos de acumulacion. El primero desde Cardenas hasta la crisis de la
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deuda; y el segundo desde los afios ochenta hasta la segunda década del siglo XXI. El
proposito es destacar que el dinamismo en cuanto a la reproduccion ampliada del capital
estd determinado por el nivel en que cada uno de esos modelos pudo incrementar la fuerza
productiva social del trabajo y, en consecuencia, lograr resultados macroeconémicos con
niveles diferenciados en cuanto a su efecto en bienestar general de la poblacion. Se
argumenta que hasta antes de 1982 la valorizacion del capital se puso en marcha bajo la
hegemonia del plusvalor relativo; y, a partir de 1982, bajo la hegemonia del plusvalor

absoluto.

El capitulo esta divido en cinco apartados. EI primero es una introduccién que busca
destacar el nexo entre la actividad inventiva, el desarrollo tecnologico y la actividad
industrial. Asi como la argumentaciéon de por qué la variable clave para el estudio del
periodo contemporaneo es el valor agregado. El segundo hace un breve resumen de los
resultados macroecondémicos de los dos periodos estudiados. En el tercero se hace un
estudio pormenorizado de los dos periodos estudiados, resaltando tres aspectos en cada
uno: los resultados en cuanto al reparto capital-trabajo, la transformacion productiva que
implicé cada uno de esos modelos y el rol que jug6 el Estado en la gestion de esos patrones
de acumulacion. En el cuarto apartado se muestra la perdida de competencia industrial del
capitalismo mexicano en la etapa neoliberal, asi como la descripcién de la incorporacién
especifica de México en las tres industrias constituyentes del eje nucleo tecnoldgico
contemporaneo: semiconductores, software y biofarmacéutica. Por ualtimo, se realizan
algunas conclusiones sobre la trayectoria de acumulacién en México y su nexo con el

desarrollo de las fuerzas productivas técnicas.
4.1.- El nexo ciencia-tecnologia-industria

¢Cual es la relacion entre ciencia, tecnologia e industria? Al respecto, Dosi, Pavitt y Soete
(1993), apoyados con datos de Streit (1949), plantean una correlacion entre los inventos y
descubrimientos con las innovaciones. A su vez, correlacionando eso con el desempefio
industrial a nivel macro (es decir, la productividad y el PIB per capita). Lo anterior indica
una relacion estrecha entre estos dos puntos basicos de la actividad humana: el trabajo. El
trabajo humano implica el preludio de concebir o disefiar lo que después se busca crear. ES

decir, que existe una relacion entre la actividad de inventar con la capacidad de producir
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valores de uso destinados al intercambio. Por lo tanto, han sido los paises que
historicamente han detentado la vanguardia en la produccién de conocimiento codificado
(Inglaterra en el periodo de 1750 a 1825, o Estados Unidos durante todo el siglo XX) (Dosi
et. al, 1993) los que han logrado en mayor medida un dinamismo en su proceso de

reproduccion ampliada del capital.

Hasta aqui lo que se puede decir es que existe una correlacion entre la actividad

1.% Sin embargo, a esa correlacion le es implicita una

cientifica y la vanguardia industria
causalidad. Es decir, por lo menos en el principio, no es la actividad productiva la que
impulsa la actividad inventiva, sino al contrario. Esa causalidad se explicé en el Capitulo 1
de esta investigacion en torno al concepto del plusvalor relativo y la caracteristica del modo
de produccion capitalista de revolucionar constantemente el proceso de produccion. Lo
anterior basado en la motivacién de incrementar la productividad individual de la empresa
y poder obtener ganancias extraordinarias derivadas de poseer monopélicamente (y sélo

temporalmente) cierta tecnologia de vanguardia.

Por lo tanto, y teniendo como consideracién que el cambio técnico no es continuo,
sino que acontece a traves de saltos, el progreso de las fuerzas productivas técnicas se
concreta en revoluciones tecnoldgicas. Y son, en consecuencia, los paises mas apegados a
esas revoluciones los que controlan el desarrollo tecnoldgico, la dindmica de acumulacion

de esas industrias y la dindmica general de acumulacion global.

Como bien lo dice Marx, el capitalismo esta representado por un cumulo de
mercancias, siendo por lo tanto la mercancia la unidad basica de ordenamiento capitalista.
La mercancia es una sintesis de multiples determinaciones. A través de la misma, y para los
propositos de esta investigaciéon, se puede observar tanto la organizacion productiva
(cadena de valor) que implica la produccion de cierta mercancia, como la taxonomia y
jerarquizacion de mercancias que arrojan luz respecto al estatus industrial y de refinamiento

tecnoldgico de cada tipo de mercancia y el ramo productivo del cual es su resultado.

En la historia del capitalismo industrial clasico (1820-1990) una manera de apreciar

la division internacional del trabajo y las distintas especializaciones productivas de los

84 Cf. Mansfield (1968).
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paises del centro y la periferia, en la unidad organica global capitalista, era mediante la
observacion del comercio internacional. Especificamente viendo el origen de las
exportaciones de los distintos tipos de mercancias. No obstante, después de la instalacion y
despliegue de la revolucion tecnologica de las Tecnologias de la Informacion y la
Comunicacion (TICs), el tener como base las exportaciones para determinar el estatus
industrial de algin pais en particular deja de ser funcional. Lo anterior dado que la
organizacion de la produccion en torno a las cadenas de valor ha implicado la
especializacion de ciertos paises en las actividades de retaguardia (ensamble y pruebas) de
cadenas de valor de alta refinacion tecnoldgica. Es el caso de México (Cypher, 2010) y
también de Costa Rica (Gémez, 2020), a diferencia de los paises del sur de América Latina
que han sufrido un proceso de reprimarizacién de su estructura productiva y su

participacion en el suministro al mercado mundial.

La estructura productiva mexicana no tuvo un retroceso en el sentido de
reprimarizarse (reespecializandose en la produccion y exportacion de materias primas),
pero si ocurrié un retroceso productivo en el sentido de especializarse en las fases parciales

de retaguardia del proceso de produccion manufacturero.

Por lo tanto, la manera actual y adecuada de evaluar el desempefio industrial de un
pais en el capitalismo contemporaneo es mediante el escudrifiamiento de las cadenas de
valor. Dicho de otra manera, ya no es suficiente con observar el tipo de articulos que
produce un pais, sino que se tiene que profundizar hacia en qué segmento productivo

parcial es donde reside la especializacion productiva de cualquier capitalismo nacional.

4.2.- La trayectoria de acumulacion de la economia mexicana. Del cardenismo al siglo
XXI
La reproduccion ampliada del capital, en una economia organizada bajo el imperativo de la
ley del valor y el trabajo asalariado, no constituye una garantia pero si una condicion para
que el desenvolvimiento de largo plazo de esa sociedad pueda atenuar la contradiccion
basica de clase (capital-trabajo), ineluctable al capitalismo.

Igualar desarrollo a extincion de la pobreza y disociarlo del crecimiento de la

productividad y del PIB es confundir buenos deseos (y juicios de valor, un tanto
magicos) con realidades objetivas. De seguro puede haber crecimiento sin justicia
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social (algo comun en el capitalismo), pero ésta no sera factible si no hay un fuerte
crecimiento. (Valenzuela 2020, parrafo 10)

Sélo con una tasa de crecimiento econodmico significativa se puede intentar lograr
los objetivos de desarrollo econémico de una sociedad periférica®. La Grafica 4.1 nos
muestra la evolucion del PIB per cépita de Meéxico para el periodo 1934 a 2008. Se elige
como inicio 1934 puesto que ahi comienza la consolidacion del modo de produccién
capitalista en la sociedad mexicana (Rivera y Gomez, 1980). En un primer momento lo que
es interesante destacar es que existen dos grandes periodos de la evolucion del PIB per
capita en México. El primer periodo abarca de 1934 a 1982, este periodo esté caracterizado
por un ritmo de crecimiento mayor (respecto al periodo posterior) y sostenido. El segundo
periodo de 1982 a 2008 se caracteriza por un camino errante en cuanto al ritmo de

crecimiento econémico, en donde se pierde el vigor y estabilidad del periodo anterior.

Gréfica 4.1.- Evolucion del PIB per cépita en México 1934-2008
(Délares internacionales Geary-Khamis de 1990)
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Fuente: Elaboracidn propia con datos de Maddison (2006)

El ritmo que sigue la inversion es determinante para el desenvolvimiento de la

acumulacién de capital (Ros, 2013; Valenzuela, 2020; Quintana, 2023), dado lo cual, si

% para los objetivos de esta investigacion, seguimos la definicién sintética que utiliza René Villarreal (2005)
sobre desarrollo econdmico: crecimiento econémico acelerado, redistribucion del ingreso e independencia del
exterior.
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México exhibe una ralentizacion en el crecimiento econémico a partir de 1982, es
importante la dilucidacion del por qué. Como se muestra en la Tabla 4.1, México durante el
periodo que va del cardenismo hasta la crisis de la deuda tuvo un desempefio de
crecimiento economico relativamente significativo en comparaciones internacionales.
Creci0 a una tasa mas grande que las economias desarrolladas como Europa Occidental o
Estados Unidos. Uno de los pocos paises que en este periodo crecié mas fue Japén, el cual
es uno de los paises que mas se destacan por su proceso de modernizacién productiva y
diversificacion industrial. De igual manera México crecié mas que Corea del Sur en este
periodo. Méas que el promedio de las economias mas importantes de América Latina y la
India. Lo anterior denota que México estaba avanzando en su proceso de industrializacion,
puesto que para lograr esa tasa de crecimiento de manera sostenida es necesario
involucrarse en la diversificacion de la estructura productiva (Teichert, 1961) e

incorporarse en cierta medida en las industrias de vanguardia tecnologica.

El panorama contrario ocurre en el periodo posterior a 1982. Durante este periodo
México disminuye en casi dos tercios su tasa de crecimiento promedio per cépita. Crece
menos que las economias desarrolladas como Europa Occidental, Estados Unidos o Japén.
Notablemente menos que las economias que encabezan el proceso de desarrollo econémico
en esta etapa como Corea del Sur o la India. Y, de igual manera, aunque sin haber una
diferencia tan amplia, el capitalismo mexicano crece menos que el promedio de las

economias importantes de Latinoamérica.

Cuadro 4.1.- Comparaciones internacionales de México respecto al crecimiento del
PIB per capita

Pais 0 Region Tasa de crecimiento (%) Tasa de crecimiento (%)
1934-1982 1983-2008

Europa Occidental 2.6 1.8

Estados Unidos 2.7 2

México 3 1.1

Latinoamérica 2.3 1.5

India 0.7 4.3
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Japon 4 1.9

Corea del Sur 2.8 5.6

Promedio mundial 2.4 2.1

Fuente: Elaboracidn propia con datos de Maddison (2006)

Algo muy importante por explicitar es que el capitalismo, al tener una base
mercantil y, por lo tanto, una dinamica de produccién indirectamente social, se mueve por
directrices inconscientes, es decir, por factores objetivos. Lo anterior es importante de
explicitar en este lugar de la exposicion puesto que, a contrapelo de lo que si podemos
conceder para el &mbito de los capitalismos nacionales, la dinamica de largo plazo del
capitalismo estd basado por la tendencia a la sustitucion de trabajo vivo por trabajo
muerto®®, mediante el incremento en valor dentro del gasto de inversién de los elementos
objetivos de produccion (capital constante), destacando entre ellos el capital fijo
(maquinaria y equipo). Lo anterior implica la tendencia al alza de la composicion organica
de capital con el fin de incrementar la tasa de plusvalor. Sin embargo, lo anterior redunda

en la tendencia a la caida de la tasa media de ganancia.

Lo anterior es demostrado empiricamente por diversos autores en el trabajo
coordinado por Carchedi y Roberts (2018). Es de incumbencia recordar lo anterior puesto
que, como se observa en el Cuadro 4.1, el promedio mundial de la tasa de crecimiento se
ralentiz6 en el segundo periodo considerado. Lo anterior sefiala que pudiera ser ldgico que
se diera una desaceleracion del ritmo de crecimiento econémico en Meéxico. No obstante,
como los mismos datos lo muestran, a diferencia del periodo anterior, el capitalismo

mexicano quedd rezagado en su comparacion con diferentes paises y regiones.

En la competencia directa de capitales, e indirecta entre diferentes unidades
nacionales del capital, es importante el estudio de la estrategia (factores subjetivos) que es
seguida por cada pais para intentar impulsar la reproduccion ampliada. Lo anterior se
concreta en los resultados de la lucha entre capital y trabajo, lo que termina redundando en
la capacidad para expandir el mercado interno y tener una reproduccion en mayor medida
autocentrada; en la especializacion productiva cada pais, es decir, en el tipo de industrias

8 \éase nuevamente el Capitulo 1 de este trabajo.
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que se expanden en mayor medida dentro de sus fronteras; y, en la etapa actual de las
cadenas de valor, en el segmento productivo parcial (v. gr. ensamble, produccion de piezas
originales o disefio) que es privilegiado en la actividad productiva nacional.

Por lo tanto, algo importante por vincular es que el desempefio de la actividad
econdémica en Mexico ha estado relacionado con la capacidad para expandir la fuerza
productiva social del trabajo y, en consecuencia, instrumentar 0 no un proceso de
extraccion de plusvalor relativo. Como se muestra en la Gréfica 4.2 en el periodo de 1950 a
1982, México pudo expandir su productividad. En donde el nivel de productividad de 1982
representaba mas de 250% aquella de 1950. Por lo tanto, esto muestra que hubo una
expansion de la fuerza productiva del trabajo y, por lo tanto, se pudo implementar un
proceso de extraccion de plusvalor relativo en el capitalismo mexicano. Es decir, un
mecanismo de desarrollo intensivo (Rivera y Gomez, 1980) del capital en México. A su
vez, la misma grafica muestra el nivel de desarrollo relativo que tuvo México en esta etapa,
puesto que la expansion de la productividad ocurrié mas rapido en otros paises como Japon

o Corea.

Grafica 4.2.- Evolucidn de la productividad por hora trabajada.
Paises seleccionados. 1950-1982 (1982=100%)
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Fuente: Elaboracion propia con datos de https://www.conference-board.org/

Los mejores parangones para la experiencia de México son Japon y Estados Unidos;

y no Corea. Lo anterior puesto que el Gltimo pais parte de una base muy baja: una
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productividad de 2 délares por hora trabajada en 1950%”. Terminando el periodo con una

productividad de 7 dolares, lo que representa un aumento de més del 300%.

Como se observa en la Grafica 4.3, en lo va desde los inicios del periodo neoliberal

hasta la actualidad (1982-2020), la productividad en México practicamente se ha estancado,

puesto que la productividad por hora trabajada en 2020 representa el 105% de aquella

exhibida en 1982. Lo cual queda por debajo de las economias desarrolladas (las cuales al

tener una productividad relativamente alta, tanto no tienen el imperativo de aumentar la

productividad rapidamente; como que al estar cerca de la frontera tecnoldgica es mas arduo

expandirla ain mas) como Japon o Estados Unidos. Y, especialmente, de las economias en

procesos actuales de modernizacion y diversificacion industrial como India (casi 600%

respecto a 1982) o Corea del Sur (un poco mas de 750% respecto a 1982).

Gréfica 4.3.- Evolucion de la productividad por hora trabajada. Paises seleccionados.
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Fuente: Elaboracion propia con datos de https://www.conference-board.org/

En sintesis, en el periodo anterior a 1982 México experimentd un proceso de

reproduccion ampliada del capital relativamente mayor al de muchas economias tanto

desarrolladas como en desarrollo (Teichert, 1961). La experiencia contraria acontece en el

87 La referencia numularia es a délares constantes de 2020 en poder de paridad cambiaria.
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periodo posterior a 1982. Esta etapa la podemos caracterizar como de pérdida relativa de
competencia industrial del capitalismo mexicano en el contexto global. Como se muestra en
la Tabla 4.2, México en 1982 tenia la posicion 20 en productividad y la 36 en PIB per
capita, en 2020 sus posiciones respectivas fueron 52 y 59. Lo cual indica diafanamente una

pérdida de capacidad competitiva del pais, asi como de logros sociales alcanzados.

Cuadro 4.2.- Posicion internacional de México en Productividad del Trabajoy PIB
per capita. 1982 y 2020

Posicion internacional de México 1982 2020
Productividad por hora trabajada 20 52
PIB per capita 36 59

Fuente: Elaboracion propia con datos de productividad por hora trabajada de
https://www.conference-board.org/ y de PIB per capita de Maddison (2006)

4.3.- Dos modelos de acumulacién del capitalismo industrial mexicano

El capitalismo mexicano ha pasado por tres grandes modelos de acumulacion a lo largo de
su historia. EI primero de ellos, desde la independencia hasta la década de 1930 (no
obstante con ciertos subperiodos dentro de este gran periodo), se caracterizd6 por la
especializacion de la economia mexicana en los bienes primarios (agricolas, mineros y
energéticos) (Cardenas, 2004). Por lo tanto, siguiendo el planteamiento de Rivera y Gomez
(1980) y Villarreal (2005), es, en realidad, hasta el periodo cardenista cuando podemos
argumentar la instauracion de la revolucién industrial en el pais, es decir, el modo de
produccién especificamente capitalista. Es a partir de esta etapa en donde comenzé el
proceso de diversificacion industrial y ampliacion de la matriz productiva nacional. Es
durante este periodo en donde se logra incrementar la fuerza productiva del trabajo y
expandir el mercado interno, con lo cual se logra una reproduccién ampliada relativamente
mas constante y autocentrada en el capitalismo mexicano. La organizacion productiva
especificamente capitalista de la produccion en México se da durante la hegemonia tanto
del modo de regulacion fordista-keynesiano como dentro de la época de vigencia de la
cuarta revolucidn tecnoldgica, siguiendo la taxonomia de Pérez (2004), la cual tenia como

patrén industrial a las industrias metalmecanica, petroquimica y automotriz (Fajnzylber,
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1983). Es pues el acercamiento relativo a estas industrias lo que determind la capacidad de

desenvolvimiento ampliado y la consecucion de logros técnicos y sociales.

A partir de 1982 se da el proceso de reconfiguracion del modelo de acumulacion
dentro del capitalismo mexicano. Fue un proceso gradual de liberalizacion. Tanto en
términos de apertura comercial, privatizacion y desregulacion. Lo anterior se concreto
como la instalacion y desenvolvimiento de un modelo acumulacion secundario exportador
(Valenzuela, 1988). Es decir, un modelo que privilegioé las manufacturas como motor de
acumulacion, pero dentro del cual México se especializé en las fases de retaguardia de los
reconfigurados procesos de produccion (cadenas de valor). Lo anterior provocd que los
escasos eslabonamientos hacia atrds del modelo anterior se perdieran. Con lo cual se
incremento la dependencia externa del proceso general de produccion capitalista mexicano.
Tanto en lo concerniente al proceso inmediato de produccién (con la mayor dependencia de
la importacion de los productos intermedios y la continuacion en la importacion del capital
fijo), asi como en las fases de circulacion (con la mayor dependencia del crédito privado
externo asi como en la primacia del mercado mundial para la realizacion de la produccion
interna). Este modelo de acumulacién, se operativizé en México cuando ya detentaba la
hegemonia la quinta revolucidn tecnoldgica, la revolucién de las TICs. Lo cual implicaba el
mayor acercamiento posible a ese patrén industrial. La mayor lejania relativa de México a
esas industrias dinamicas ha implicado la incapacidad para expandir la fuerza productiva
social del trabajo y, por lo tanto, el deterioro en la potencia de expansion ampliada de la
reproduccion capitalista.

La organizacion del proceso general de produccion en el marco del paradigma
neoliberal ocasiond que se deterioraran los dos pilares, de por si endebles, que son
subyacentes al desarrollo econdmico y que habian avanzado durante la posguerra: el
crecimiento econdmico y la redistribucion del ingreso. En primer lugar, al omitirse el papel
de promotor activo del desarrollo por parte del Estado, se provocd un reposo sobre la
inversion privada para el desenvolvimiento de la reproduccién ampliada, lo anterior
provocd, al desvanecerse la inversion puablica como incentivo para expandir las
expectativas de ganancia, que se ralentizara la tasa de acumulaciéon, con lo cual se

desacelerd el crecimiento economico en el pais y, por lo tanto, podemos hablar de un cuasi-
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estancamiento del PIB per capita. En segundo lugar, al convertirse el modelo de
acumulacion en privatizado y con libertad de movimiento del capital transnacional, las
transferencias de valor via los balances de ingreso primario en la cuenta corriente de la
balanza de pagos significaron un drenaje creciente de valor por esta via. Ademas, al adoptar
un modelo de acumulacion especializado y en rol de apéndice de los procesos de
produccion internacionales, en torno a la figura de las cadenas de valor, se propicié una
mayor dependencia incluso para la puesta en marcha en si del proceso de produccién,
puesto que en mayor medida la fuente del capital constante invertido (en productos

intermedios y en capital fijo) es la importacion.

Por lo tanto, la especializacion productiva del pais, que reposa en las actividades de
retaguardia de las cadenas de valor (ensamble y actividades de prueba), significa una
posicion de mayor desventaja para la valorizacion del capital, tanto desde el proceso
general de produccion y la configuracion de los precios de produccion, via la conformacion
de la tasa media de ganancia; como desde la perspectiva de las transferencias de valor via el

comercio intrafirma.

4.3.1.- El modelo de acumulacién fordista-precario a partir del cardenismo

A partir del gobierno nacional de Cardenas (1934-1940), la economia mexicana
experimenta un cambio en el patron de acumulacion. Proceso que se caracteriza por la
promocion activa y directa del Estado en la economia, mediante el gasto de inversion en
infaestructuctura y con la creacion de empresas publicas. Lo anterior se traduce en el inicio
de la diversificacion productiva e industrializacion del pais. En los criterios de Villarreal
(2005), el modelo de Industrializacién por Sustitucion de Importaciones (ISI) no comienza
durante el Cardenismo, sino que la administracion publica de Cardenas constituye el
necesario antecedente para el despegue del modelo ISI. Para Guillén (2013), en realidad, el
modelo ISI no comienza sino hasta 1947 cuando comienza la proteccion efectiva a la
industria nacional. No obstante, lo mas relevante es que a partir de Cardenas empieza un

nuevo modelo de acumulacion.

Los resultados generales del modelo fueron que se permitio elevar la fuerza
productiva social del trabajo (la productividad de 1982 es 250% la de 1950), por lo cual, se

puede afirmar que el proceso de acumulacion del capitalismo mexicano en el periodo 1934-
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1982 tuvo el predominio del método de extraccion de plusvalor relativo. De 1950 a 1976 la
tasa de plusvalor en México disminuye a una tasa promedio anual de -0.6% (Marifia y
Moseley, 2001). Lo anterior significa que, aunque marginalmente, los salarios crecieron por
encima del crecimiento de la productividad. Sin embargo, lo mas relevante por mencionar
es que en México la tasa de plusvalor se mantuvo sin crecer, a diferencia de Estados Unidos

y la mayoria de los paises desarrollados (Marifia y Mosley, 2001).

Asociando lo expuesto en el apartado anterior, en cuanto a que la tasa de
crecimiento per cépita durante este periodo que exhibe un desempefio destacado en
estandares internacionales, con lo referente a la tasa de plusvalor durante el lapso 1952 a
1976, que se mantiene constante (incluso marginalmente decreciente), el resultado es que
existe una redistribucion del ingreso. Con lo cual, dos de los tres pilares del desarrollo
econdmico (crecimiento y redistribucion del ingreso) avanzan durante este periodo. Lo
anterior se puede constatar desde las cuentas nacionales en la distribucién del ingreso por
sectores institucionales (el proxy mas cercano a las clases sociales). Como se muestra en la
Gréfica 4.4, hay un crecimiento constante en la participacion, dentro del ingreso nacional,
de las remuneraciones al trabajo. Lo cual es totalmente coincidente con la estabilidad de la
tasa de plusvalor en el mismo periodo. El otro significado de esto es que existe un aumento
de los salarios reales, lo cual es una condicion para el incremento del bienestar de la clase

que vive de su trabajo.

Graéfica 4.4.- Participacion de las remuneraciones en el ingreso nacional en México
(1950-1975). Afios seleccionados
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Fuente: Elaboracion propia con datos de Solis (1973) para 1950-1965 y de Salazar (2023)
para 1965-1975

No obstante, el proceso de mayor participacion de la clase trabajadora en el valor

generado no implica que la clase capitalista haya tenido una baja percepcion de redito. En
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primer lugar, en el mismo periodo, en los paises desarrollados, la participacion de las
remuneraciones al trabajo era mayor al 60%. En este sentido, y a pesar de los logros en
apreciacion de los salarios reales en México, lo que en este trabajo se argumenta es la idea
de que lo se despleg6 en México fue un fordismo precario, puesto que el incremento de los
salarios no tuvo la fuerza que en otros capitalismos nacionales. En sintonia cercana a lo
anterior, Guillén (2013, p. 37) expresa la idea de que el modelo de ISI:

No se califica como fordismo pleno, ya que éste, en su estado puro, reposa no sélo

en la produccién en masa sino también sobre salarios elevados que permitan crear
una demanda correspondiente.

Agregado a lo anterior, el PIB en México se multiplica por 7 durante el periodo de
1950 a 1982, lo que significa que la clase trabajadora sélo se beneficio con el 30-40% de
esa expansion de la riqueza en el pais, siendo la mayoria restante apropiada por aquella

clase que ostento la propiedad del patrimonio productivo.

Desde una perspectiva intuitiva podria parecer paraddjico el desenvolvimiento de la
trayectoria de acumulacién de capital en México. No obstante, desde la perspectiva de la
naturaleza intrinseca del desarrollo capitalista, se revela como coherente el caracter
polarizador y desigual de la reproduccién ampliada del capital en el pais. Lo anterior puesto
que el desarrollo capitalista, bajo el paradigma fordista y de integracién vertical de la
produccién, privilegiaba la continuidad y la expansion, lo cual en términos del
desenvolvimiento de la economia se concretdé en resultados especificos geoespaciales,

urbanos y al interior de las clases sociales.

Respecto a la cuestiones geoespaciales, el proceso de acumulacion intensiva del
capitalismo mexicano significé un favorecimiento de lo urbano sobre lo rural. Es durante la
etapa de posguerra en donde se concreta de manera pronunciada la migracion interna, desde
el campo a las ciudades (Solis, 1973). Lo anterior puesto que se pone en el centro de la
actividad productiva la expansion de la manufactura dentro del total de la actividad
economica, teniendo su expresion especifica en la mancuerna de participacion de la
actividad manufacturera dentro del total de la riqueza social (P1B) como dentro del total del
empleo de la fuerza de trabajo. Por lo tanto, como la produccién capitalista, basada en el

esqueleto especifico de produccion capitalista, es decir, la industria de gran escala, se
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adecua mas a los centros urbanos, puesto que ahi es donde se plasma el mayor avance de
las condiciones generales de produccion, el desenvolvimiento capitalista privilegia las
ciudades en detrimento de lo rural (Rovzar, 1981).

Dentro del proceso de urbanizacion, también se generd una divisoria en el desarrollo
capitalista entre las grandes y pequefias ciudades; y dentro de las regiones del pais. De tal
manera que el desarrollo del capitalismo industrial en México privilegié a las grandes
ciudades (Ciudad de México, Guadalajara, Monterrey, Puebla, etc.) y la regién centro, la
cual en la década de 1960 representaba mas del 70% del PIB (Batiz, Ranfla y Rivera,
2017). Lo anterior es consecuencia del proceso bifacético de buscar, de manera primordial,
la méaxima valorizacion posible del capital y dentro del paradigma de produccion fordista,
que privilegiaba la integracion vertical y las economias de escala. Guillén (2013, p. 37)
plantea este proceso de la siguiente manera:

Ademas [...] el sistema de transporte se limitaba a unir las grandes ciudades para
facilitar el abastecimiento de bienes intermedios destinados a la industria
manufacturera y poder encaminar los bienes hacia otros centros de consumo. Claro
estd que la construccién de infraestructura de transporte aumentaba el efecto de
atraccion de las grandes ciudades. Por ultimo, como el costo unitario del transporte
de bienes de consumo era relativamente elevado, las empresas tendian a instalarse

cerca de los centros de consumo masivo, lo que incrementaba la concentracion
geografica de la actividad econdmica.

Al interior de las clases sociales, y como complemento al sesgo urbano del proceso de
industrializacion, se profundizo la desigualdad de ingreso entre la clase obrera urbana y la
rural (Rovzar, 1981). Ademas, a pesar del relativo vigor de la tasa acumulacion, la fuerza
de la misma no alcanz6 para utilizar al conjunto de la clase obrera. Lo cual profundizo los
cimientos de la migracion y polarizacion de ingresos dentro de la fuerza de trabajo urbana.
Todavia en 1970, en las postrimerias de los logros sociales del modelo ISI, 40% de la
poblacién mexicana se encontraba en los estratos sociales que percibian un ingreso bajo o
muy bajo (Trueba 1972, p. 290). Todo lo anterior significd que, desde la perspectiva de
estratos de ingresos (es decir, déciles y no desde la perspectiva de clases sociales) se
incrementd la polarizacion del ingreso de la sociedad capitalista mexicana. De 1950 a 1970
el coeficiente de Gini se incrementd de 0.50 a 0.56 (Lustig y Szekely 1998, p. 583).
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4.3.1.1.- La reconfiguracion productiva del modelo ISI

La estrategia de industrializacion por sustitucion de importaciones tuvo por objetivo lograr
la preponderancia del sector industrial dentro de la actividad econémica del pais y, dentro
del sector industrial, privilegiar la manufacturera. Es decir, una redistribucion del conjunto
del trabajo social. Lo anterior circunscrito en el paradigma, incluso hecho estilizado, de que
la industrializacion permite la aceleracion del crecimiento econémico y éste, a su vez, el
desarrollo. De tal manera que, de 1936 a 1982, el valor agregado de la manufactura dentro
del PIB transita de un poco mas del 16% (Solis, p. 220) al 24% (INEGI, 1994, pp. 403-
404). Lo anterior revela al mismo tiempo el logro y limite del proceso de ISI en el pais.
Este modelo significd el crecimiento de las grandes ciudades, el incremento del empleo
formal, la ampliacion del mercado interno, el acercamiento de la matriz productiva nacional
a la revolucion tecnoldgica en vanguardia de ese momento histérico y, en consecuencia, el
aumento de la fuerza productiva del trabajo. Sin embargo, el mismo modelo tuvo limites,
puesto que la capacidad de absorcion de fuerza de trabajo dentro de la actividad
manufacturera no alcanzd para abarcar a la poblacion en edad de trabajar en constante
crecimiento. En consecuencia, el sector servicios se empez6 a consolidar precozmente
como el sector receptor de la fuerza de trabajo sin lugar en la manufacturera. Significando
esto un socavamiento a la productividad agregada del trabajo y el principio de
consolidacion del sector informal como la caracteristica intrinseca de la actividad

econémica mexicana.

Guillén (2013, p. 35) acertadamente plantea en los siguientes términos la
experiencia del modelo ISI:

[...]1a ISI [...] alcanz6 con mas rapidez el sector de bienes de consumo que el de

bienes intermedios y éste Gltimo con mayor velocidad que el de bienes de capital.

De hecho, la sustitucion de importaciones fue una fuente de crecimiento en algunos

sectores de tecnologia simple, que requirieron mercados estrechos y que gozaron en

términos generales de una proteccion elevada. Una vez que estos se “ocuparon”, el

crecimiento comenz6 a enfrentar obstaculos [...] Se trataba de una industrializacion
limitada, superficial, sin que se establecieran vinculos hacia atréas.

La reconfiguracién productiva, a través de la cual se implementd la produccion
constante de capital en México, se concreto con el crecimiento del sector secundario en su

participacion en el PIB. Dentro de este sector México se acerco a las industrias dindmicas
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del patrén industrial fordista, como son la automotriz, metalmecanica y petroquimica.
Dentro de la industria automotriz, a través de la llegada de capital extranjero, se pudieron
concretar en una medida incipiente las transferencias de tecnologia. Lo anterior, desde una
perspectiva mas anecdotica que estructural, se concreté en la consolidacion de plantas
armadoras con capital 100% mexicano (Wionczek, Bueno y Navarrete, 1974). Ademas de

afianzar a México como locus ensamblador dentro de la industria automotriz.

En cuanto a las industrias petroquimica y metalmecénica, fue la accion directa del
Estado, mediante sus paraestatales (Pemex y Altos Hornos), que se pudo perseguir el
progreso técnico a través de estas industrias. Estas industrias fungieron un rol clave en el
proceso de industrializacion, dada su caracteristica de transversalidad e impacto en los
diferentes ramos productivos. Puesto que suministraban los materiales auxiliares que
forman parte del capital constante adelantado. Al aumentar la productividad en estos ramos
y, por lo tanto, disminuir los costos por unidad de valor de uso, se pudo ralentizar tanto el

aumento de la composicidn organica como la caida tendencial de la tasa de ganancia.

Una de las caracteristicas del modelo ISI fue que se pudo crear una red de
produccién y abastecimiento de los valores de uso de consumo simple. Dentro de este
conjunto de bienes la participacion de las importaciones en el total de los bienes de
consumo se redujo a alrededor del 5% en la década de los sesenta (Solis, 1973). No
obstante, la participacién de las importaciones en el conjunto de la oferta total en el caso de
productos intermedios y, en mayor medida, en los bienes de capital, siguié siendo
significativa. En el caso de los bienes de capital fue mayor al 70% durante todo el periodo.
Dado lo anterior, el proceso que tuvo por objetivo una sustitucién de importaciones termind
por resultar en un proceso de sustitucion entre importaciones (Guillén, 2013). Con lo cual
la dependencia del exterior, en cuanto a suma de valor expresada en dinero de las

importaciones, y como proporcion del PIB, no disminuyo.

4.3.1.2.- La accion del Estado en el proceso de desarrollo

La accién publica federal en lo tocante a la gestion de la reproduccién ampliada de capital
en México se puede dividir en dos grandes bloques: la accién directa a traves de las
empresas publicas y la accion indirecta mediante la regulacion y produccién de incentivos

para el capital. Respecto a la intervencién directa del Estado en el proceso de acumulacion
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de capital, la inversion del Estado, mediante las empresas publicas (las cuales estaban
especializadas en insumos intermedios), impulsé el ritmo de valorizacion del capital puesto
que permitio tanto la produccion interna de ciertos materiales auxiliares (en los ramos de
petroquimica y siderurgia) como el constante abaratamiento de los mismos. Lo cual
disminuia la presién al aumento de la composicion organica de capital. Ademas de que las
empresas publicas ayudaban tanto a la absorcion de empleo en el sector industrial, la

consolidacion del empleo formal y a la ampliacion del mercado interno.

El gasto de inversion publica destinado a la elaboracion de articulos de
petroquimica y siderurgia, ademas del gasto destinado a la ampliacién de la infraestructura
de comunicaciones del pais, es decir, a la ampliacion de las condiciones generales de
produccion, significaba incentivos, encadenamientos hacia atras y expectativas de ganancia
para el capital. En consecuencia, la actividad del Estado, concerniente a la actividad de
produccién capitalista, incrementaba las expectativas de rentabilidad. Y éstas, a su vez,
incrementaban el nivel de la tasa de acumulacién agregada de la economia®™. En este
sentido la gestion activa del Estado del proceso de crecimiento econémico incidia de
manera favorable al proceso de acumulacién. Siendo, de hecho, el pilar central de la

politica de industrializacion.

Desde la década de 1930 hasta la de 1970 la inversion publica crece en cada década
a tasas promedio en el rango de 10% al 20%. Llegando a representar ya en la década de
1970 maés del 40% de la inversidn total (Villarreal, 2005) y en 1982 mas del 10% del PIB,
su punto maximo histérico (Calva, 2019). Dentro del total de la inversién existen dos
aspectos de suma importancia a resaltar, puesto que caracterizan la particularidad del gasto
de inversion federal en este periodo. En primer lugar, la mayor parte de la inversién no es
directamente del gobierno federal, sino de las empresas publicas. Y, en segundo lugar, la
mitad de la inversion publica y el 20% de la inversion total en el pais se destina al ramo de
petréleo y petroquimica (Villarreal, 2005).

La ultima forma por destacar aqui en que el Estado gestion6 el modelo de

acumulacién fordista fue mediante las regulaciones al capital y lo concerniente a la fuerza

% De 1939 a 1978 la tasa de acumulacion de la economia mexicana fue en promedio de mas de 7%
(Valenzuela 1986, p.32).
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de trabajo. Respecto al capital, se establecieron barreras a la propiedad del capital
extranjero actuante en la actividad productiva interna de México. El capital exterior no
podia (por lo menos como regularidad) poseer mas del 49% de la propiedad. Lo anterior
fomentaba la alianza del capital extranjero con el capital nacional, buscando que esto
significara el aprendizaje del capital enddgeno y la consecucion de escalamientos
tecnoldgicos e industriales. Ademas, se buscaron las transferencias de tecnologia, mediante
acuerdos explicitos propiciados desde la esfera publica federal (Wionczek et. al., 1974). En
lo concerniente al mundo del trabajo, el Estado propiciéo en mayor medida la asociacion
obrera en diferentes cAmaras, lo cual, desde una perspectiva optimista, resultd en mejores
condiciones de negociacion colectiva. No obstante, la misma forma en que se desplegé la

sindicalizacion obrera también signific un proceso de corporativizacion de esos sindicatos.

Por ultimo, el dispositivo de regulacion estatal mas profundo y significativo de este
periodo fueron las medidas regulatorias al comercio exterior, con lo cual se buscaba la
proteccion y fomento al capital interno naciente. Dos dispositivos fueron los principales
mecanismos de accidn estatal: los aranceles y las restricciones cuantitativas. Respecto a las
medidas arancelarias, éstas tenian el objetivo de desviar en cierto grado la competencia
respecto a la produccion interna, pues éstas significaban aumentar los costos de las
mercancias importadas, en detrimento de la competitividad de las mismas vy
redireccionando la demanda hacia las similares nacionales. En cuanto a las restricciones
cuantitativas, éstas tenian por objetivo la proteccién plena del capital interno y generaron

mercados cautivos.

4.3.1.3.- La acumulacion de capital bajo el modelo fordista precario en México, vision de
conjunto

El modelo de acumulacion del capitalismo mexicano para el periodo 1934-1982, entendido
aqui como fordista precario, permitié que la economia mexicana avanzara en dos de los tres
pilares del desarrollo economico: crecimiento acelerado y redistribucion del ingreso. No
obstante, bajo comparaciones internacionales el crecimiento economico en Meéxico,
permitido por el aumento de la fuerza productiva social del trabajo, no permitio
desvincularlo del polo periférico de la unidad organica global capitalista. Pero, a pesar de lo

anterior, la descripcion de esta etapa historica permite considerar que fue una etapa de
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desarrollo econdémico, aunque limitado. El dato mas importante que sostiene la afirmacién
anterior es que el crecimiento econdmico de México, que permitié casi la multiplicacion
por 10 del PIB de 1934 a 1982, acontecio bajo una estabilidad en el reparto capital-trabajo
(tasa de explotacion), lo cual fue acompafiado de una participacion creciente de las

remuneraciones al trabajo dentro del ingreso nacional.

Como se expuso en el Capitulo 1 de esta investigacion, el papel del desarrollo de las
fuerzas productivas técnicas (concretado en las revoluciones tecnoldgicas) no resuelve el
resultado de la contradiccién inmanente del capital, es decir, la tendencia declinante de
largo plazo de la rentabilidad, sino s6lo detiene o suaviza su desenvolvimiento. Por lo tanto,
la Grafica 4.5 nos muestra cdmo en el periodo 1954-1973 la rentabilidad del capitalismo
mexicano se mantiene, lo cual es un resultado favorable y significativo de la acumulacion y

reproduccion ampliada del capital durante el periodo.

Grafica 4.5.- Tasa de ganancia en México (1950-1982)
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Fuente: Elaboracion propia con datos de Marifia y Moseley (2001)

Como la grafica anterior lo demuestra, la rentabilidad que acompafi6 la
reproduccion ampliada del capital para el periodo 1954-1973, es decir, desde la ultima
devaluacion en el sexenio de Ruiz Cortines hasta la mitad del sexenio de Luis Echeverria,
se caracteriza por la estabilidad. La cual significo la reproduccion constante del capital y el

desenvolvimiento de su forma aparente, el crecimiento economico (PIB), de manera
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regular. Sin caidas del mismo. No obstante, la propia estrategia de acumulacion, empezo a
exhibir sus limites. Los cuales son los mismos que a nivel internacional. Desde la
perspectiva interna, y desde el lado de la produccion (oferta), el crecimiento de los salarios
iba menguando la capacidad de expandir la acumulacion puesto que, a diferencia del
contexto internacional, la tasa de explotacion no crecia en México (Marifia y Moseley,
2001). Ademaés la base técnica fordista (cadena de montaje y produccion en serie), estaba
agotando su capacidad de incrementar los rendimientos, con lo cual la capacidad de abatir
costos estaba caducando. A lo anterior, dentro del contexto internacional (demanda), se

saturaban los mercados, lo cual implicaba menor capacidad de generacion de divisas.

El modelo de acumulacion e industrializacion por sustitucion de importaciones
privilegio la creacion de capital interno para el suministro de valores de uso para el
mercado interior, siendo esta porcion del conjunto del trabajo social la que se beneficio en
mayor medida de este modelo. EI segmento de empresas, del ramo manufacturero, para la
exportacion se vio perjudicado por este modelo, puesto que tuvo que soportar los costos
mas elevados de los insumos producidos localmente, asi como un tipo de cambio que se
empez6 a sobrevaluar (Villarreal, 2005). Por lo tanto, el modelo ISI tuvo un sesgo contra
las exportaciones manufactureras y, a través de esto, se socavd la promocion de la

competitividad de las empresas internas.

El otro cuello de botella que se fue intensificando segun iba avanzando el propio
proceso de sustitucion de importaciones acontecié en el sector primario. Este sirvié como el
pivote del modelo de industrializacion. Dentro del proceso inmediato de produccion ayudd
a mantener la rentabilidad industrial, puesto que ayud6 a ralentizar el incremento en valor
del capital adelantado. Mediante el suministro de materias primas subsidiadas ayudaba a
que el capital constante frenara su crecimiento en valor; y, al mismo tiempo, mediante el
suministro de valores de uso que constituian la canasta de consumo basica de la clase
obrera, también disminuia el costo del capital variable. No obstante, precisamente esta
estrategia, a lo que se agrega el tipo de cambio sobrevaluado, estrangulaba la capacidad del
sector primario de generar divisas, ya que era el Unico sector que tenia competitividad en la

exportacion.
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Dado lo anterior, en la década de 1970, con la mayor cantidad de oferta en el
mercado internacional, la capacidad de generacion de divisas en México se estancaba ante
una necesidad creciente de las mismas, creada por el proceso sustitutivo. Si bien se pudo
avanzar en el crecimiento econdémico y en la redistribucion del ingreso, la dependencia
externa no se disminuyd. Lo que se refleja en el desequilibrio externo, el déficit creciente
en la cuenta corriente de balanza de pagos. A este déficit durante todo el periodo se le hizo
frente mediante el endeudamiento externo y la llegada de inversion extranjera directa
(Villarreal, 2005). No obstante, el desequilibrio fue insostenible y el tipo de cambio se
devalu6 en 1976. Si bien esta devaluacion mostro los limites del modelo de
industrializacion, se pudo extender por un sexenio mas este patron de acumulacion. Las dos
razones principales por las que se pudo dilatar este modelo fueron el descubrimiento de
yacimientos petroliferos y su explotacion (que permitié la generacion de divisas) y la
disponibilidad creciente de crédito externo por la plétora de capital-dinero a partir de la

desvinculacion del dolar respecto al oro en 1971.

El déficit permanente en la cuenta corriente de balanza de pagos, la saturacion de
los mercados internacionales, la presion creciente al campo, el fortalecimiento de la
negociacion colectiva obrera, la ralentizacion en el aumento de la productividad (dada el
agotamiento de la base técnica fordista), el endeudamiento externo creciente del Estado y el
cambio en las tasas internacionales de interés a partir de 1979, provocaron que México no
pudiera hacer frente en 1982 a sus compromisos financieros internacionales. Lo que
empez6 como un problema financiero y monetario, se transformé en una reconfiguracion
profunda del capitalismo mexicano a partir de 1982. Siendo las caracteristicas basicas del
nuevo modelo de acumulacion la (des)regulacion neoliberal de la reproduccion ampliada
del capital y la especializacion de la actividad productiva en México en lo que se conoce
como el modelo secundario-exportador (Valenzuela, 1988).

4.3.2.- El modelo de acumulacion neoliberal secundario-exportador

El modelo de acumulacion neoliberal comenzd su despliegue en Meéxico a partir de 1982.
El modelo esta caracterizado por la apertura, la privatizacion y la desregulacion. En cuanto
a la apertura, mas que ser un proceso gradual y continuo, tuvo dos grandes saltos. En el
periodo de 1985-1987 con la entrada de México al GATT y entre 1993-1996 con la
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creacion del acuerdo supranacional de inversion y comercio entre Estados Unidos, Canada
y México, el Tratado de Libre Comercio de América del Norte (TLCAN) (Sanchez, 2023a).
La apertura comercial de Mexico desde el Cardenismo hasta 1980 no superaba el 30%
(Villarreal, 2005; Sanchez, 2023b). Es a partir de esta fecha que se incrementa
significativamente la apertura comercial en México para llegar en 2020 a alrededor del 90%
(Sanchez, 2023b).

La privatizacion significé la desincorporacion de mas de 1,200 empresas publicas
en los doce afios de 1982 a 1994 (SHCP, 1994). En realidad, una porcion importante de las
empresas que se privatizaron, eran empresas que en su origen no eran empresas publicas
sino empresas que fueron rescatadas, sobre todo, durante el desarrollo compartido (1970-
1982), con la perspectiva de preservar las fuentes de empleo. Siendo el proceso de
privatizacidon la manera en que se retiraba significativamente el sector publico del proceso
directo de acumulacion de capital. Privilegiando de esta manera al sector privado como el
pilar fundamental del proceso de reproduccién ampliada. Delegando la confianza en la

eficiencia de la empresa privada.

Con el proceso de desregulacion se fortalecio el laissez-faire como fundamento del
desenvolvimiento de la dindmica de acumulacion de capital en México. La desregulacion
de la relacion-capital trabajo significO menos incentivos y apoyo a la sindicalizacion
(Ibarra, 2017). A su vez, en cuanto a la propiedad del capital, la eliminacién de las barreras
a la participacion de las empresas extranjeras en la actividad productiva mexicana fomento
el crecimiento de la llegada de inversion extranjera directa. Por lo tanto, reforzando la
integracion del capitalismo mexicano al mercado mundial no s6lo en lo comercial sino en

lo productivo.

Los resultados macroecondmicos del modelo actual en México, como se menciond
arriba, reflejan una ralentizacion de la dinamica de acumulacion. Disminuy6 la velocidad
de crecimiento promedio del PIB per cépita, por lo cual México quedo rezagado de las
regiones y paises que en el periodo anterior estaban rezagados respecto a éste. Ademas, la
fuerza productiva social del trabajo en este periodo se estancé. Lo anterior dicho de manera
somera, porque en realidad existié una caida de la misma durante la década de los 80 y

mitad de los 90, un posterior crecimiento hasta la mitad de la década del 2000, un posterior
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estancamiento y, por ultimo, un ligero crecimiento a partir de la segunda mitad de la década
de 2010.

Dado lo anterior, la primera condicion para ejercer a nivel social el mecanismo de
extraccion de plusvalor relativo no se ha cumplido en este periodo. Por lo tanto el
incremento en la valorizacion del capital que no pudo ser por la masa, tuvo que hacer frente
en la tasa de plusvalor. Lo anterior como consecuencia del proceso de competencia
capitalista intrinseco de la sociedad burguesa y, como efecto indirecto, en el intento de
atenuacion de la caida tendencial de la tasa de ganancia, por el aumento secular de la
composicion organica. Dado lo cual, de 1977 a 1990 se presenta en México una duplicacién

de la tasa de plusvalor (Marifia y Moseley, 2001).

En la experiencia mexicana dentro del modelo de acumulacion neoliberal se
concretd la combinacion de un estancamiento de la productividad del trabajo con un
incremento de la tasa de plusvalor. Lo anterior no pudo significar sino un deterioro general
de las condiciones de vida de la clase trabajadora. Es decir, en la etapa neoliberal el
mecanismo principal de valorizacion ha sido el plusvalor absoluto. La extraccion de
plusvalor absoluto tiene varias facetas (disminucion del salario real, alargamiento de la
jornada de trabajo y aumento en la intensidad de la misma). Restringiéndonos a lo
didfanamente comprobable, en la Grafica 4.6 se observa la evolucion del salario
contractual, teniendo como parametro el salario de 1982. Se muestra claramente un
deterioro del poder adquisitivo del salario, ya que desde 1995 a 2008 el salario contractual
promedio representa menos de la mitad del percibido en 1982. Lo anterior es coincidente,
con un nivel de machihembramiento casi pleno, con la duplicacion de la tasa de plusvalor

de 1989 respecto a 1976 y su posterior estabilizacion.

137



Gréfica 4.6.- Evolucion del salario contractual en México 1982-2009 (1982=100%o)
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Fuente: Elaboracién propia con datos de Tello (2010).

Lo anterior se puede demostrar también desde la distribucion del ingreso por
sectores institucionales. Si bien de 1950 a 1975 se amplio la participacion de las
remuneraciones al trabajo en el ingreso nacional, de 1975 a 2019, como se observa en la
Grafica 4.7, existe una deriva tendencial de las remuneraciones en su participacion en el
ingreso nacional. Lo anterior es una muestra, desde otra perspectiva, respecto a la forma en
que la clase burguesa ha ejercido la valorizacion creciente del capital. No es sino mediante

la resustanciacion de parte del salario obrero en redito capitalista.

Gréfica 4.7.- Participacion de las remuneraciones dentro del ingreso nacional
(1970-2019)
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Fuente: Tomado de Salazar (2023, p. 142).
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La mancuerna de estancamiento de la productividad con la valorizacion del capital,
hegemonizada por el mecanismo de extraccion de plusvalor absoluto, implico, en la
comparacion de México con el entorno global, un rezago de logros sociales al verse
deterioradas las percepciones salariales de la clase trabajadora. Como se muestra en la
Gréfica 4.8, mientras en 1975 el diferencial salarial de Estados Unidos respecto a Meéxico
era menor de 6 a 1, para 2008 llega a casi 10 a 1. Lo anterior contrario a la experiencia de
paises como Corea, que en 1975 su salario representaba alrededor de una quinta parte del
de México, mientras que en 2008 el salario coreano representd mas de la mitad del de EE
UU y 5 veces el de México. Lo anterior significo el abandono del mercado interno en la
estrategia neoliberal mexicana, el cual es un pilar fundamental para la puesta en marcha de

una experiencia de desarrollo exitosa (Molina y Aroche, 2023).

Gréfica 4.8.- Evolucion del salario en Estados Unidos, México y Corea 1975-2008
(Ddlares estadunidenses)
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Fuente: Elaboracion propia con datos de Ramirez (2010, p. 325).

El proceso de desenvolvimiento del patron de acumulacién neoliberal ha tenido
como caracteristica central la heterogeneidad de la distribucion del valor generado y el
proceso de concentracion. En primer lugar, y como se mostré arriba, la brecha entre el
capital y el trabajo se ha ampliado de manera considerable en este periodo. Con una

disminucion constante de la participacion de las remuneraciones en el ingreso nacional,
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acicateando esas consecuencias cuando se toma en cuenta el crecimiento de la poblacién
trabajadora. Vista la distribucion del ingreso en la comparacion del décil mas rico contra el
50 por ciento mas pobre, esto coloca a México como el segundo pais més desigual en la
muestra del World Inequality Report (2022)%°. Otro proceso de heterogeneizacion y
concentracion del ingreso es aquel dentro de la clase del capital, puesto que el periodo
neoliberal (con la apertura comercial y productiva indiscriminada) ha provocado un proceso
de centralizacion del capital (Tello, 2010; Guillén, 2013).

Geoespacialmente el neoliberalismo ha implicado cambios importantes y una
exacerbacion de las desigualdades regionales. EI modelo de acumulacion secundario-
exportador, la concrecion neoliberal en México, implicé una integracion de la economia
mexicana al mercado mundial. Lo anterior se expresa en el incremento de la apertura
comercial del pais. No obstante, y desde una perspectiva mas minuciosa, en realidad, lo que
se integrd al mercado mundial no es la economia mexicana en su conjunto, sino que el
capitalismo neoliberal, auspiciado por el avance de las fuerzas productivas técnicas (quinta
revolucidn tecnoldgica), integra sélo partes regionales especificas al proceso de produccion
y valorizacién a escala global (cadenas de valor)*. Resultando esto en una nueva faceta de

la concrecidon de economias de enclave.

Las reconfiguraciones geoespaciales en el capitalismo mexicano en su etapa
neoliberal se pueden describir desde dos dimensiones. La primera es la concerniente a la
ampliacion de la brecha de crecimiento entre el sur del pais respecto a las regiones centro y
norte. Lo anterior debido a las diferentes especializaciones productivas, donde la region sur
se ha especializado en la produccion de materias primas y materiales energéticos, asi como
de fuerza de trabajo, para los procesos de produccion manufactureros de exportacion en las
regiones centro y norte. Lo anterior cargando las transferencias de valor desde la region sur
hacia el centro y norte, via la conformacion de los precios de produccion; e intensificando
las brechas regionales de desarrollo (Gomez, 2021). A su vez haciendo que sea
mayoritariamente la region sur la que cargue con los conflictos socioambientales (Tetreault,
McCulligh y Lucio, 2019).

8 Disponible en: https://wir2022.wid.world/www-

site/uploads/2023/03/D FINAL WIL RIM RAPPORT 2303.pdf
% Cf. Borrego (1981) y Bair (2009).
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La otra dimension desde la cual se aprecian los cambios geoespaciales, son los
relacionados con las modificaciones particulares dentro de la modalidad de especializacion
exportadora. Durante la década de los noventa la zona mas beneficiada con la llegada de
inversion extranjera fue aquella de las entidades federativas con frontera con Estados
Unidos. Las actividades productivas que predominantemente se localizaron en estos estados
estaban circuidas a la industria electrénica (sobre todo en materia de teléfonos, equipo de
computo y televisores). Por lo cual esta region gano participacion dentro del PIB nacional,
disminuyendo, en una medida pequefia, la participacion de la region centro (Batiz et. al.,
2017). Y es a partir de la primera década del siglo XXI cuando la region mas beneficiada
por la reconfiguracion productiva es “El Bajio” (Querétaro, Guanajuato y Aguascalientes),
sobre todo, por la especializacién de estas entidades federativas en lo relacionado con la

industria automotriz.
4.3.2.1.- La reconfiguracion productiva del modelo secundario exportador

A diferencia del modelo anterior, no existié durante el proceso de instalacion y despegué
del modelo neoliberal un proceso amplio de mayor diversificacion del sector industrial. En
realidad, lo que acontecio fue un proceso prematuro de desindustrializacion de la economia
mexicana. Se postula en este trabajo que fue un proceso precoz de desindustrializacion
puesto que el grado de desarrollo industrial, a partir de cual parte importante del conjunto
del trabajo social se reconvirtié desde actividades manufactureras hacia el sector servicios,
no tuvo el grado de desarrollo en el cual la actividad productiva interna pudiera producir y
suministrar en la magnitud suficiente, y con la diversificacion requerida, los bienes de
consumo (y los medios de trabajo para producirlos) que satisficieran las necesidades

sociales de la sociedad mexicana.

En cuanto a las actividades concretas en las que se especializé la economia
mexicana son las manufactureras orientadas a la exportacion las que tienen la hegemonia en
el actual patron productivo. Si bien estas actividades tienen un alcance limitado en cuanto a
su cobertura geografica y en su capacidad de absorcion de la fuerza de trabajo, tienen la
hegemonia puesto que son las actividades que determinaron la reconfiguracion del resto de
actividades. A su vez, su hegemonia se plasma en que son las que tienen una mayor

productividad, utilizan la mejor tecnologia relativa, permiten la percepcion de mejores
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remuneraciones (Gomez, 2021), sus valores de uso son los de mayor refinacion tecnolégica

y estan integradas a los procesos de fabricacion globales.

La reconversion del capitalismo mexicano se exhibe en la orientacion de la
produccion hacia su realizacion en el mercado exterior. Lo anterior significé un crecimiento
de la apertura comercial y productiva del pais a partir de los afios ochenta. En cuanto a la
dimensién productiva, se amplié la llegada del capital externo via la inversion extranjera
directa (Lichtensztejn, 2012). La cual siguid6 comandando los procesos de produccion de
mayor refinacion tecnologica. Y, desde la dimension del comercio internacional, se dio un
cambio en el rol de suministrador del capitalismo mexicano puesto que, hasta la década de
los ochenta, éste se habia caracterizado por el suministro de valores de uso de
hidrocarburos y, en menor medida, agropecuarios. Para la década de los noventa las
exportaciones mexicanas empezaron a estar representadas en mayor medida por las
mercancias manufactureras y, dentro de ellas, especialmente por los ramos de equipo de
computo y aparatos eléctricos, asi como los ramos automotriz y de autopartes (Gomez,
2021). El conjunto de las exportaciones de estos ramos desde la década de 1990 ha
representado mas del 75% de las exportaciones manufactureras (Gasca, 2020) y mas del

50% del total de las exportaciones mexicanas.

Durante el periodo de vigencia del TLCAN, el valor de las exportaciones
manufactureras del pais se incrementd ocho veces, al pasar de casi 50 mil
millones de ddlares en 1994 a 410 mil millones de dolares en 2019. (Gasca
2020, p. 48)

Una de las formas de entender la reconversion de la actividad productiva mexicana
con vocacion exportadora esté en el estudio de 2 determinantes a causa de la instalacién del
modelo neoliberal: la libertad de llegada del capital externo y el debilitamiento de las
protecciones laborales a la clase trabajadora. Respecto al capital externo, la inversion
extranjera directa paso de 12 mil millones de ddlares en 1993 (Gasca 2020, p. 49) a 32 mil
millones en 2019 (Secretaria de Economia, 2020), es decir, casi una triplicacion de la
misma en términos nominales. Esta inversion extranjera, preponderantemente
estadunidense (Gomez, 2021), tiene la caracteristica de crear filiales, por parte de las
empresas matrices, y no la subcontratacion o delegacion de procesos parciales a empresas

nacionales, lo cual, potencialmente, podria contribuir a la generacién del aprendizaje
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enddgeno y transferencias de tecnologia. Dicho de otra manera, el capital externo en

México ha preferido la implementacion de la estrategia de offshoring sobre el outsourcing.

El otro determinante para entender la reconversion productiva neoliberal tiene que
ver con el debilitamiento de la capacidad de negociacion colectiva de la clase obrera. Lo
cual trajo aparejado el deterioro de los salarios percibidos asi como el empeoramiento de
las condiciones laborales. Todo esto fue traido como heraldo por lo que se ha denominado
como maquila de segunda generacion, aunada al TLCAN (Alegria, Carrillo y Estrada,
1997). Este tipo de organizacion productiva, en lo concerniente al capital variable, significd
el abatimiento de los rasgos de negociacion colectiva que existieron durante el modelo de
ISI. Y fue durante las diversas modificaciones subsiguientes a la legislacién laboral con lo
que se consolidd la flexibilizacién del trabajo. Cabe destacar entre ellas las reformas
laborales en los sexenios de Salinas de Gortari (1988-1994) y de Felipe Calderén (2006-
2012). Todo este proceso tuvo su correlato en lo que se evidencia en la Grafica 4.6 en lo
relativo a la caida del salario real, puesto que la organizacion colectiva tiene efectos
positivos en cuanto a la consecucion de mejores remuneraciones, asi como en la menor

heterogeneidad en la percepcion de salarios dentro del mundo del trabajo (Ros, 2013).

Respecto a la vocacion exportadora secundaria de la economia mexicana lo que
trajo aparejado fue el socavamiento de los endebles encadenamientos productivos que se
generaron durante el modelo de ISI. De tal manera que la economia mexicana
crecientemente ha pasado a depender en mayor medida del mercado global para la puesta
en marcha del proceso inmediato de produccion. Una forma de apreciar lo anterior es que si
bien las importaciones pasaron de representar 10% del PIB en 1970 a 39% en 2017, no
obstante, en lo concerniente a la importacién de productos intermedios, estos pasaron de
representar 4% del PIB en 1970 a 29% en 2017 (Martinez y Contreras 2020, p. 140). Es
decir, mientras en 1970 los insumos intermedios representaban 40% de lo importado, para
2017 su cuota aumento a alrededor del 70%. Lo cual es un indicador fehaciente de que la
apertura comercial del capitalismo mexicano estuvo orientada por el giro productivo hacia
la incorporacion de México en las cadenas de produccion globales, es decir, en la

importacion constante con miras hacia la re-exportacion.
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El modelo secundario exportador estuvo comandado en su implantacion por las
actividades de maquila, las cuales fueron reorganizando el esquema productivo de las
actividades manufactureras de la industria no maquiladora. En el caso de la maquila, el
esquema productivo en si mismo esta planteado para no demandar insumos locales (5%
como maximo) y, por lo tanto, en esencia, incorporar sélo capital variable endogeno. En el
caso de las actividades de exportacion manufactureras de la industria no maquiladora, si
bien en si mismas no estan planteadas para depender de la importacion de insumos, la
politica de apreciacion del tipo de cambio provocé un favorecimiento de las importaciones
respecto a los valores de uso similares de los productores locales, lo que coadyuvo a la
mayor desintegracion de los encadenamientos internos. En resumen, en el capitalismo
mexicano, en su condicion actual neoliberal, el 70% de las exportaciones tiene en su origen
que la mayor cantidad de valor agregado ya fue producido con anterioridad, por lo que, en
realidad, México tiene la condicion exclusiva de ser el locus ensamblador de las cadenas de
valor globales (Guillén, 2013).

Por Gltimo, el modelo neoliberal implicd una precoz desindustrializacion, que tuvo
como consecuencia el crecimiento del sector servicios, pero no como un sector del alta
productividad que estuviera hegemonizado, por ejemplo, por los servicios intensivos en
conocimiento. Sino como el sector receptor de la fuerza de trabajo que deja de tener espacio
en el sector secundario (Ros, 2013). De tal manera que el sector terciario se convirtié en un
sector altamente abigarrado en donde convive la pequefia burguesia altamente calificada,
los trabajadores precarios por cuenta propia y, sobre todo, el empleo informal. Este Gltimo
convirtiéndose en la caracteristica por antonomasia del mundo del trabajo en México,

abarcando maés de la mitad del empleo total.

El nivel de expansion de la economia determina la capacidad de generacién de
empleo. A su vez el nivel de expansion de la economia estd determinado por la tasa de
acumulacién (Kaldor, 1984). De igual manera, son las expectativas de rentabilidad lo que
impulsa el crecimiento de la tasa de acumulacién. Y, por altimo, lo que mueve las
expectativas de ganancia es la tendencia en cuanto al ritmo de crecimiento de la
productividad del trabajo, puesto que esta ultima significa tanto la reduccion relativa del

costo unitario laboral y, en consecuencia, la ampliacion del excedente de valor que puede
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ser apropiado, resultante de la jornada laboral. En el caso de México, en la etapa neoliberal,
la tasa de acumulacion se redujo a la mitad respecto a aquella del modelo de ISI. Si en la
economia mexicana la tasa de acumulacion estaba creciendo al 7% desde el cardenismo
hasta Lopez Portillo (Valenzuela, 1976), a partir de 1982 y hasta 2015 la tasa de inversion
se redujo al 3% (Moreno-Brid, Sandoval y Valverde, 2016).

Lo anterior tiene su explicacion basica en que no se ha expandido la productividad
del trabajo. Y ésta no ha aumentado porque México no reconfiguro su estructura productiva
conforme al cambio de patrén industrial debido al asentamiento de la nueva revolucién
tecnoldgica (TICs). La economia mexicana siguié anclada a las industrias de la cuarta
revolucion tecnologica. Como consecuencia la industria insignia del capitalismo mexicano
contemporaneo es la industria automotriz. Desde la década de los ochenta hasta la
actualidad no se ha concretado en México un desarrollo o ampliacion de las industrias

propias de la actual revolucion tecnoldgica. Esto se retomara en el apartado siguiente.

La razon por la que no se ha experimentado una reconfiguracion de la estructura
productiva, de acuerdo con la revolucién tecnoldgica de las TICs, es consecuencia del
nuevo papel desempefiado por el Estado. Como se desarrollara en el siguiente subapartado,
el Estado dejo de participar de manera directa en la reproduccion ampliada del capital,
limitandose a la regulacion y gestién de la acumulacion de capital por parte del sector
privado. Buscando, como objetivo prioritario, la estabilidad macroecondmica, que permita
un desenvolvimiento constante en la interaccion de la economia mexicana con el mercado
mundial. Mediante el control de la inflacién y evitando depreciaciones o apreciaciones
abruptas del tipo de cambio, dado que el intercambio comercial con el exterior de productos
intermedios se volvié medular para la puesta en marcha de los procesos de produccion
internos (Batiz et. al., 2017).

Es, por lo tanto, esta forma de desenvolvimiento del capitalismo mexicano,
reposado en “las fuerzas del mercado”, lo que ha caracterizado al modelo secundario
exportador. Con un repliegue del Estado a las actividades casi exclusivas de regulacion. El

3

efecto directo de esto es la preservacion y maduracion de las “ventajas comparativas”
vigentes de la economia mexicana, heredadas de la matriz productiva del modelo de ISl

(Guillén, 2013), sélo reconformadas por la reorganizacion productiva permitida por las
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TICs y en torno a las cadenas globales de valor. No cambiaron, en grado significativo, los
valores de uso producidos en México, desde el modelo de ISI al neoliberal. Sélo fueron
afectados por la actualizacion tecnoldgica de la revolucion informatica. Es decir, México
siguio produciendo valores de uso de los mismos ramos productivos, en las industrias ya
vigentes, sélo incrementando su especializacion en los procesos parciales de retaguardia; y
cambiando el destino de la produccion, enfocandola crecientemente al exterior, en
detrimento del mercado interno (Guillén, 2013; Molina y Aroche, 2023).”* Esto Gltimo
significando un incremento de la dependencia de la economia mexicana, no sélo del
proceso inmediato de produccidn, sino también en cuanto a la esfera de la circulacion.

Incrementandose la disociacion del proceso general de produccion de capital en México.

Y en lo respectivo a los nuevos ramos productivos generados por las TICs, la
incipiente instalacion de estos en México estuvo basada acorde a las directrices del modelo
secundario exportador. Especializandose en los procesos parciales de retaguardia de las
cadenas de valor (en el caso de valores de uso fisicos) o en las actividades productivas
inferiores de la division global del trabajo (para el caso de las actividades de servicios)
(Gémez, 2020).

4.3.2.2.- La gestion del Estado en el capitalismo mexicano neoliberal

Como se expuso al inicio de este apartado, la accion estatal, para reconfigurar el proceso
general de produccion de capital en torno al paradigma neoliberal, tuvo como base la
primera y segunda generacion de reformas estructurales que se llevaron a cabo en los
gobiernos de De la Madrid (1982-1988) y Salinas (1988-1994). Reformas que estuvieron
basadas en las estrategias de privatizacion (con lo que el Estado se desmarcaba de la
participacién directa en la reproduccion ampliada del capital); en la desregulacion (con lo
que se le restaba fuerza a la clase obrera en materia de poder negociacion colectiva); y en la
liberalizacién (con lo que se integraba la economia mexicana al mercado mundial en los

aspectos comercial, productivo y financiero).

Por lo tanto, la reconfiguraciéon del Estado se circunscribia, casi plenamente, a la

accion de vigilar la acumulacion de capital bajo el laissez-faire para la actuacion del capital

% Para el afio 1999, siguiendo el calculo de Villarreal y Ramos (2002, p. 243), la mitad del crecimiento
econémico es explicado por la demanda externa.
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privado, nacional e internacional. Por lo tanto, el Estado mexicano neoliberal buscé el
equilibrio fiscal, para lo cual se optd por la busqueda de reduccion del gasto mas que por
buscar el incremento de los ingresos del presupuesto publico. Al mismo tiempo se buscd
descansar la recaudacion mas en los impuestos indirectos que en los directos (Tello, 2010).
Esto ultimo significando tanto la profundizacion del anclaje de la recaudacion al ciclo

econdémico como el caracter no progresista de la misma.

Los resultados en materia de gasto publico fueron la reconversion de ese gasto hacia
la priorizacion del gasto social focalizado y disminuyendo progresivamente la inversion
publica. La cual llegd a su punto mas bajo, con relacién al PIB, en 2018 (Calva, 2019).
Ademas, dentro del gasto de inversion, éste se redirecciond hacia el gasto en
infraestructura, descuidando el fomento de la modernizacion productiva de las empresas
publicas en los rubros de petréleo y electricidad. Con una progresiva apertura de esos
ramos a la empresa privada, cancelando la idea de sectores estratégicos que tenian que estar

en propiedad exclusiva del Estado.

Mientras que durante el modelo de ISI la inversion pablica llego a representar mas
del 40% de la inversion total, durante la vigencia del modelo neoliberal ésta se ha replegado
al rango de entre el 10 y 20% (Moreno-Brid et. al., 2016). Reposando la formacion bruta de
capital en el sector privado, que sigue siendo mayoritariamente representado en volumen
por la inversion enddgena, pero con una creciente participacion cuantitativa de la inversion
extranjera. La cual mientras gana importancia cuantitativa sigue detentando la hegemonia
cualitativa puesto que es la que despliega los procesos de produccion mas avanzados
tecnolégicamente al estar directamente amalgamada con las empresas transnacionales que

comandan el progreso técnico.

No obstante, la inversion publica no sélo cumple el rol de ser el dispositivo
estratégico mediante el cual el Estado puede redireccionar el gasto de inversién del capital
privado, sino que en si misma genera expectativas de ganancia para este sector, por lo que
al disminuir la inversion publica se ha ralentizado la tasa de acumulacion de la economia

mexicana en su conjunto (Ros, 2013).
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4.3.2.3.- El modelo neoliberal mexicano en una vision de conjunto

Como se menciond para el caso del modelo de IS, y haciendo referencia al Capitulo 1, las
revoluciones tecnoldgicas solo permiten, en el mejor de los escenarios, la ralentizacion en
la caida tendencial de la tasa de ganancia. Para el caso mexicano de la posguerra se observé
que de 1954 a 1973 la tasa de ganancia exhibio una estabilidad muy rigurosa. En cambio,
para el caso de la etapa neoliberal, la mayor estabilidad que se observa de la tasa de
ganancia (véase la Gréafica 4.9) es para la década entre 1989-1999. Pero, a diferencia del
periodo anterior, ademas de la duracion del periodo (19 afios en el modelo de ISI), en este
caso esta implicita la crisis de 1994-95 (el llamado efecto “Tequila”). A su vez, durante el
periodo general neoliberal hay tres caidas abruptas de la tasa de ganancia. La de 1986, a
causa de la fallida politica econémica respecto al sismo de 1985; la de 1995 a causa de la
crisis cambiaria de 1994; y la de 2008, como corolario de la crisis global detonada en EE
UU. Notese que a partir de esta Ultima caida de la tasa de ganancia, el capitalismo

mexicano no ha recuperado ese nivel.

Gréfica 4.9.- Tasa de ganancia en México 1982-2019
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Fuente: Elaboracion propia con datos de https://dbasu.shinyapps.io/World-Profitability/

En términos generales, la consolidacion de la estructura productiva mexicana,

perdurando en la cuarta revolucion tecnolégica (tanto en la industrias que se reconfiguraron
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como las que se generaron a partir de la revoluciéon de las TICs), no pudo generar una
estabilidad en la rentabilidad del capitalismo mexicano. Como se observa en la Grafica 4.9
la rentabilidad tiene una deriva casi constante. Lo anterior como efecto de la poca
modernizacion productiva. La década de mayor estabilidad relativa de la rentabilidad (los
afios noventa), fue arrastrada, en la primera parte, por el amplio ingreso de recursos al
sector publico por la venta de las empresas publicas y la expansion del gasto social y de
infraestructura. Y en la segunda parte de la década por la llegada de inversion extranjera

como efecto de la entrada en funcionamiento del TLCAN.

Algo que es necesario mencionar con fines de aclaracion es que aqui no se argumenta que
durante la época neoliberal no existen ramos productivos en los cuales no haya existido una
entrada importante de capital fijo con tecnologia actualizada. Esto si ocurrié en las plantas
de las empresas ligadas con los procesos de produccion globales. No obstante, esto no
sirvié para impulsar la productividad agregada de la economia. Lo cual significa que si
unos sectores estuvieron creciendo en cuanto a la productividad, pero la productividad
agregada cayo, lo que paso con el resto de sectores y empresas es que la productividad cayé
aun mas que el promedio en estos. El resultado fue que se incrementd la heterogeneidad

tecnoldgica dentro de la matriz productiva mexicana.

La gestion del proceso de acumulacién de capital por parte del Estado mexicano ha
significado el privilegiar la estabilidad econémica. Por lo tanto, enfocando los esfuerzos en
los resultados de corto plazo, lo que resulta en el abandono de una politica industrial activa.
La necesidad de mantener la estabilidad macroeconémica en términos de inflacion y tipo de
cambio, asi como en la generacion de empleo, sin importar las condiciones laborales y el
nivel de remuneracién del mismo, ha hecho que la economia mexicana repose en mayor
medida en la entrada de inversion extranjera directa. Tanto para hacer frente al déficit
estructural en la cuenta corriente de la balanza de pagos como para la generacion de divisas.
En estas condiciones resulta esclarecedora en grado superlativo la etiqueta asignada por
Villarreal (2005) para el periodo actual. Si el periodo de 1958 a 1970 se conceptualiz6
como el desarrollo estabilizador (dado que hubo crecimiento econémico, diversificacién de
la matriz productiva, con inflacién plenamente controlada y un tipo de cambio fijo), la

experiencia neoliberal en México se puede describir como de estancamiento estabilizador
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(sin crecimiento economico, sin diversificacion de la matriz productiva, con un relativo
éxito en el control de la inflacién y en el tipo de cambio), sobre todo, a partir del gobierno
de Ernesto Zedillo (1994-2000).

La paradoja de los resultados generales del neoliberalismo en México es que
mientras ha existido un cuasi estancamiento en el PIB per cépita y una deriva, aunque lenta
pero casi plena, de la rentabilidad, ha sido la época de mayor capitalizacion para ciertos
grupos y empresas enddgenas. Las cuales se beneficiaron de las privatizaciones en el
gobierno de Salinas y pudieron consolidar un posicién competitiva en el mercado mundial
(Basave, 2016). No obstante, por la misma gestion del modelo neoliberal han tenido que
depender en mayor medida del mercado mundial para realizar sus mercancias, dado el

socavamiento del mercado interno.

La mayor desigualdad que exhibe el modelo neoliberal ha sido un freno para la
implementacion del mecanismo de extraccion de plusvalor relativo, el cual resultaria en un
crecimiento mas dindmico y que necesitaria una difusion mas amplia del progreso técnico
en el entramado general productivo. Sin embargo, cuando se dice que el modelo neoliberal
ha fracasado para impulsar el crecimiento economico (Nadal, 2019), es verdad en términos
sociales, pero no para el aumento de la valorizacion de ciertos grupos o fracciones del
capital (GOmez, 2021).

4.4.- El alejamiento del capitalismo mexicano del eje nucleo tecnoldgico e industrial
contemporaneo

Durante la etapa del modelo de ISI, la competencia industrial del capitalismo mexicano se
refleja en los resultados internacionales. Si bien al principio de este capitulo se resaltaron
los logros en cuanto a productividad del trabajo y PIB per capita, una manera para
profundizar en estas indagaciones es observar el desempefio del capitalismo mexicano en
cuanto al desenvolvimiento del sector manufacturero y desde la perspectiva del valor
agregado. Lo anterior desde dos diferentes perspectivas indirectas. La primera comparando
las tasas de crecimiento del sector manufacturero con otros paises relevantes; y la segunda
viendo la cuantia en que el valor agregado interno representa aquel de EE UU, tomado

como referente.
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La Gréafica 4.10 nos muestra codmo durante las décadas de 1960 y 1970 la tasa de
crecimiento promedio anual del valor agregado del sector manufacturero en México es
competitiva segin diversos parangones internacionales. Como se aprecia en la grafica,
durante estas dos décadas la tasa de crecimiento en México es similar a aquella de China'y
superior a la de EU UU. No obstante, es menor que la de Corea del Sur y Taiwan. Esto
altimo explicado porque la base de la que parten estos dos paises es muy chica, por lo tanto,
resulta facilmente en tasas de crecimiento altas. En cambio, la comparacion con China 'y EE
UU nos revela que en México el valor agregado crecio a tasas mas altas que la economia
que representaba el capitalismo industrial por antonomasia; y crecia a tasas similares que
aquella economia que ya empezaba a dinamizar su crecimiento industrial (Herrera, 2021).
Siendo este desempefio relativamente exitoso de la economia mexicana consecuencia de lo
expuesto mas arriba, referente al proceso de diversificacion de la matriz productiva,
resultado de la estrategia de una politica industrial activa que busco tanto la ampliacion del
aparato industrial del pais como su acercamiento al patron industrial de ese momento

histérico.

Gréfica 4.10.- Tasas de crecimiento promedio anual del valor agregado del sector
manufacturero 1960-2018. Paises seleccionados.
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La situacion se modifica a partir de la década de 1980. El valor agregado del sector
manufacturero comienza a tener tasas de crecimiento ya no sélo menores a China y a los
“tigres asiaticos”, sino que del propio EE UU. Es en la segunda década del siglo XXI en
donde México empata en tasa de crecimiento a Corea y supera a EE UU. No obstante, este
acercamiento acontece cuanto ya los dos paises tenian tres décadas creciendo mas que
México; y, en mayor medida, debido este fendmeno a la ralentizacion de crecimiento de
Corea y EE UU maés que por la dinamizacion del crecimiento manufacturero en México.

La otra perspectiva para calibrar la competencia industrial del capitalismo mexicano
es comparando la participacion del valor agregado concentrado en México respecto a EE
UU. A su vez, comparando la participacion mexicana con la de otros paises. Como se
muestra en la Grafica 4.11, México eleva por alrededor de 6 veces la participacion del valor
agregado interno respecto al de EE UU durante la posguerra. Pasando de representar menos
del 2% en 1953 al 9% en 1981. Este dinamismo industrial le permitié seguir la tendencia de
los capitalismos nacionales de Corea y Taiwan, es decir, manteniendo la brecha de valor
agregado; y permitiendo al capitalismo mexicano sobrepasar en la década de 1970 a la
India. No obstante, a partir de la década de los 80 el desenvolvimiento erratico de la
dindmica de acumulacion en general en México Yy, en este caso, en particular en el sector
manufacturero lo mantuvo, a través de vaivenes, en el rango del 5-10% del valor agregado
de EE UU. Es decir, comparando la punta de 1981 con el mejor dato de la serie (2014), el
capitalismo mexicano pasé de representar el 9% del valor agregado manufacturero de EE
UU en 1981 al 10% en 2014. Un crecimiento en la participacion de 1% en 33 afios.
Ademas, esta pérdida de dinamismo provocd que México fuera rebasado didfanamente por
Corea del Sur en el afio 2000 y por la India en 2007. Mientras que Taiwan, que no
representaba ni el 20% de la participacion de Meéxico en 1953, para 2018 estad
practicamente empatado con México.
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Gréfica 4.11.- Participacion del valor agregado manufacturero respecto al de EE UU
1953-2018. Paises seleccionados.
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Esa pérdida de competencia industrial en el capitalismo mexicano, como ya se ha
argumentado, estd determinada por su alejamiento de las industrias del actual patrén
industrial: semiconductores, software y biofarmacéutica. A continuacion se analiza la forma

en que México se ha incorporado a cada una de esas industrias.
4.4.1.- Semiconductores

Como se mostrod en el Capitulo 3, la industria de semiconductores esta hegemonizada por 8
paises, entre los cuales concentran el 96% de valor agregado. Es el restante 4% el que esta
en juego para el resto del mundo. La produccion de semiconductores, en cualquiera de los
procesos parciales constituyentes de su cadena de valor, estd ausente en el capitalismo
mexicano (Ruiz, 2023b). Sin tener una desambiguacion de datos que nos permita precisar el
valor agregado especifico de la industria de semiconductores, y tomando como referencia el
ramo productivo de computadoras, productos electronicos y opticos, la Grafica 4.12 nos

permite ver la casi total ausencia del capitalismo mexicano de este ramo productivo®. No

*2 El propio Banco de México (2023) coincide con lo planteado aqui. Tanto en la casi plena ausencia de la
actividad de produccion de semiconductores en México, como en la incapacidad estadistica para aislar la
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solo eso, sino la tendencia a la desvinculacion de ese ramo productivo respecto a la
dinamica de acumulacion enddgena mexicana. Si bien existio, durante la segunda parte de
la década de los noventa, un proceso de crecimiento de la industria dentro de las fronteras
mexicanas, a partir del nuevo mileno se muestra una tendencia clara a la desvinculacién de
esa industria respecto al capitalismo mexicano. Por lo cual, los diferentes subramos
constituyentes del ramo de electronica, entre ellos los semiconductores, se enmarcan en una

fuerza centrifuga respecto a la actividad productiva en México.

Grafica 4.12.- Participacion de México en el valor agregado global del ramo
productivo de computadoras, productos electronicos y épticos, 1995-2018.
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Esta desvinculacién de la valorizacion del capital en México respecto de la industria
de electronica en general, y de semiconductores en particular, ha provocado que los
semiconductores sean el cuarto tipo de valor de uso en que se despliega mas gasto en su
importacion (ONU 2023, p. 231). Ademas de representar una posicion dependiente desde el
aspecto técnico para la puesta en marcha del entramado general productivo, y de cualquier

mercancia consumida en el pais de refinacion tecnolégica media o alta, es un claro

industria de semiconductores respecto del ramo mas agregado de computadoras y productos electrénicos y
opticos.
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indicador del desmarque de la economia mexicana del patron industrial de la revolucién

tecnoldgica de las TICs.

Perspectivas de futuro en los semiconductores

A raiz de la disputa geoecondémica y geopolitica entre EE UU y China, la cual genero el
proceso de relocalizacion de empresas norteamericanas, o de vinculacion importante con
EE UU, se ha dinamizado la llegada de inversion extranjera al territorio mexicano
(Quintana, 2023). A raiz de esto, se han generado perspectivas de la llegada de inversiones
en el rubro de semiconductores, sobre todo, dadas las estrategias geopoliticas de
relocalizacion de los ramos estratégicos en la zona circunscrita al T-MEC. La perspectiva
es que se busque la especializacion de México en la programacion de chips, la mayoria de
los cuales seran destinados al equipamiento de automoviles, localizando esa produccién en

la zona norte del pais y en Jalisco (De Luna, 2022).

No se debe confundir programacion con disefio. Si bien las dos actividades son
trabajo inmaterial en si mismo y necesitan fuerza de trabajo con cierto nivel de instruccion,
las dos actividades difieren en cuanto al nivel de blogue de conocimientos que es necesario
movilizar, asi como la cuantia de valor agregado en que esas actividades pueden redundar.
Prueba de lo anterior es que esas actividades de programacion ya se realizan en la economia
mexicana (De Luna, 2022). Por lo tanto, lo que se busca es extender esa actividad
productiva. Lo anterior exhibe que no se estd buscando, por lo menos en este momento,
basados en la informacion existente, un escalamiento productivo en la industria de
semiconductores, sino incrementar la instalacion de Meéxico en las actividades de
retaguardia de la cadena de valor. En este caso en una especie de actividad de ensamble

intangible, no en propiciar innovaciones.

Dicho de otra manera, la aparentemente inminente ampliacion en la incorporacion
de Mexico en la industria de semiconductores se cefiira al paradigma productivo del
modelo secundario exportador: en los eslabones de retaguardia de la cadena de valor y
donde el Estado sélo participa gestionando la llegada de esa inversion, con el objetivo

prioritario de la consecucion de divisas, pero no de escalamientos productivos y/o la
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busqueda de propiciar transferencias tecnoldgicas planeadas y no solo espontaneas o

circunstanciales.®®

En la logica de los escalamientos productivos (o catching-up), se busca ir
incrementando el conocimiento técnico de los procesos productivos, desde los procesos
parciales inferiores, en cuanto a los requerimientos de refinamiento de capital fijo y trabajo
intelectual, hacia aquellos superiores. En este sentido, la politica publica que ligeramente ha
anunciado el gobierno federal explicita que no se buscar el incursionar en la produccién de
obleas (Morales, 2022), es decir, aunque se postula que buscara incrementar la competencia
industrial tanto en los segmentos productivos de disefio y ensamble, la realidad objetiva
apunta a que la especializacion se realizara en el ensamble. Puesto que para competir en el
disefio se necesita la creacion de empresas lideres de la industria, lo cual queda
tecnolégicamente distante de la estructura técnico-productiva del capitalismo mexicano.
Por lo tanto, si ademas de que las posibilidades actuales de la economia mexicana impiden
la incorporacién de México en las actividades de vanguardia en el segmento de disefio, y se
anuncia especificamente que no se busca la incursion en la produccion de obleas, la
ampliacion de la incorporacion de México en los semiconductores serd en el polo
periférico. Agregado a esto, la no incursion en la produccion de obleas revela la
inexistencia de una politica industrial activa, puesto que para instalar una fabrica de este
rubro se necesita una politica publica que abarque los complejos y distintos requerimientos

de una planta de este tipo (Ruiz, 2023b).

4.4.2 .- Software

La industria de software se instal6 en México a partir de la década de 1990. Dos de los
factores estructurales que coadyuvaron para la incorporacion de México durante esa década
fueron tanto la entrada en vigor del TLCAN asi como la devaluacion de 1994, lo que

abaratd, en términos internacionales, el costo unitario laboral en México. El segundo

% Sj bien se han planteado acuerdos para la instruccion de fuerza de trabajo calificada por parte de empresas
lideres de la industria como es el caso de Intel (Carbajal, 2023), o la creacion de centros de investigacion
como es el caso de la busqueda de un acuerdo entre el gobierno de Sonora, la Universidad de Arizona y el
Conahcyt (Ruiz, 2023a). De momento esto se puede entender, en el mejor de los casos, como un hecho
meramente experimental que como una politica de desarrollo industrial activa por parte del Estado. No es
despreciable que se esté buscando formar fuerza de trabajo con calificacion para su incursion en la industria
de semiconductores, sino que esta politica publica, ademas de incipiente, llega 40 afios tarde respecto a la
region Asia-Pacifico.
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impulso a la llegada de inversion de este tipo de actividad productiva fue en la etapa
posterior a la crisis sistémica de 2008, puesto que México representd un lugar de cierta
estabilidad para la continuacion de la valorizacion del capital de las empresas
transnacionales de este ramo (CEPAL, 2010).

A pesar de lo anterior, la incorporacion de México en la division global del trabajo
de las actividades informaticas lo ha colocado en el polo periférico. Las actividades que en
mayor medida se han desplegado en México son las del tipo Business Processing
Outsourcing (BPO), quedando como faltante la incorporacién de México en las actividades
Knowledge Processing Outsourcing (KPO) y en el segmento superior de las actividades
Information Technology Outsourcing (ITO) (Mochi y Hualde, 2009). Siendo las primeras,
en las que existe cierta incorporacion de México, las que generan una baja cuantia relativa
de valor agregado. Siendo el caso contrario en aquellas en donde México no esta

incorporado.

Esta forma de incorporacion de México ha estado determinada por las directrices
marcadas por el paradigma neoliberal en su concrecion mexicana, buscando que sean las
empresas privadas las que se consoliden en esta industria sin una politica activa por parte
del Estado de gran envergadura®. Lo anterior ha determinado que la incipiente
incorporacion de México en la industria de software esté controlada por el capital
extranjero (estadunidense, hindd y asiatico mayoritariamente), el cual ha relocalizado en
México las actividades inferiores de su conjunto global. Actividades que requieren la
menor movilizacién relativa de bloques de conocimiento y que se reflejan en la menor
cuantia relativa de valor agregado. Ademas, desde el punto de vista estratégico, dadas las
caracteristicas especificas del objeto de trabajo en la industria de software (puesto que la
informacién codificada es un valor de uso no rival y su utilizacion no implica desgaste del

95),

trabajo objetivado™), las empresas hacen un uso muy selectivo de las actividades que

relocalizan para impedir la derrama de conocimiento y no propiciar la competencia

% Si bien se pueden rastrear los intentos de la estrategia del Estado mexicano para el desarrollo de la industria
de software, sobre todo a través de la Secretaria de Economia, como es el caso del proyecto ProSoft en sus
diferentes versiones, se postula aqui que no ha existido un programa con la fortaleza y eficacia suficiente para
el desarrollo de la industria de software. puesto que no se ha podido incrementar la participacion de México
en la dindmica de acumulacion global de la industria, como se muestra en la Gréfica 4.13.

% Cf. David y Foray (2002).
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(Gomez, 2020). Siendo este ultimo aspecto uno de los motivos especificos por lo que el
Estado mexicano deberia propiciar y regular la llegada de inversion extranjera directa en

este ramo productivo.

Todo lo anterior ha provocado que la vinculacion de la economia mexicana a la
industria de software este sujeta al clima productivo internacional y que, durante la vigencia
del TLCAN, como se observa en la Gréafica 4.13, se muestre el mismo desenvolvimiento
que en el caso de la industria de electronica: un incipiente crecimiento durante la segunda
parte de la década de 1990 y una tendencia a la baja desde el afio 2000. Aunque, a
diferencia de la industria de electronica, que llegd a representar en el mejor momento de la
década de los noventa casi 5% del valor agregado global, en el caso de la industria de
software nunca se logro el 0.2% del valor agregado mundial. Lo que revela la ausencia casi
plena del capitalismo mexicano en la dinamica de acumulacion global de la industria de

software.

Grafica 4.13.- La participacion de México en el valor agregado mundial de la
industria de software 1995-2018
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Fuente: Elaboracion propia con datos de https://stats.oecd.org/

La casi nula (en términos del valor global) pero existente industria de software en

México se ha desenvuelto conforme una dindmica dependiente, la cual indica una baja
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generacion de valor agregado, (Gomez, 2020). Por lo tanto, a pesar de que de 2005 a 2020
el nimero de empresas de software en México se duplico, pasando de 1,500 a alrededor de
3,000 (Vazquez, 2022), esto ha acontecido ante un contexto en donde se ha reducido la
cantidad de valor agregado (como proporcion del global) que es apropiado por México. Lo
que revela la condicidn precaria de la industria en el pais. Ademas, mas del 50% de la
fuerza de trabajo empleada en la industria de software en México no cuenta con la plenitud
de sus derechos laborales y se despliega bajos esquemas de ingreso inconstante (Gémez,
2020), lo que revela que el desenvolvimiento de la industria de software en México se ha
realizado bajo la configuracion del método de extraccion de plusvalor absoluto. El
desarrollo de las actividades de software en el caso mexicano se ha circunscrito al
paradigma neoliberal y ha tenido como resultado la precarizacion de las remuneraciones y

condiciones laborales.

La actividad de servicios informaticos en Meéxico esta caracterizada por grandes
limitaciones, tanto en términos de concentracion de valor agregado, como en su alcance
geogréfico y en la capacidad para absorber fuerza de trabajo (Gomez, 2020). Al presentar
estas caracteristicas la industria de software en México se puede conceptualizar como una
estructura productiva incipiente y dependiente. Donde su desenvolvimiento esta sujeto al
clima productivo internacional y el apoyo publico es bastante acotado. Lo cual ha resultado
en una desvinculacion creciente del capitalismo mexicano respecto a la dinamica de
acumulacion global de la industria. A su vez, se ha consolidado una posicion de la
economia mexicana como mercado de consumo de lo producido exteriormente. Durante la
década de 2010 han crecido las importaciones como proporcion de la oferta agregada
interna (Gémez, 2020).

4.4.3.- Industria biofarmacéutica

El desarrollo de la industria farmacéutica en México se puede rastrear a la época del
modelo de ISl (Wionczek et. al., 1984). Sin embargo, a partir de la reconfiguracion
neoliberal de la produccion y la consecuente forma de regulacion de la misma, asi como los
avances en la biotecnologia y su creciente aplicacion en la produccién farmacéutica, con el
paso de esta Ultima a la industria biofarmacéutica (Casalet, 2017), se presentaron cambios

importantes en su vinculacion dentro de la economia mexicana.
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Al igual que en las otras industrias dinamicas del eje nucleo tecnologico e industrial
contemporaneo, el desarrollo de la industria biofarmacéutica implicaba una politica
industrial fuerte por parte del Estado. No obstante, la aplicacion del paradigma neoliberal
implico el descanso del desenvolvimiento de esta industria a la dindmica de la empresa
privada. Esto resultdé en una incorporacion débil y periférica dentro de la industria

biofarmacéutica global.

En la Gréfica 4.14 se muestra la escasa participacion en la concentracion del valor
agregado global por parte de la economia mexicana, asi como su tendencia a la reduccion
en esa participacion. En sentido similar a las otras industrias del patron industrial actual y
en el mismo lapso historico, con una tendencia decreciente en la participacion a partir de la
década del 2000.

Gréfica 4.14.- Participacion de la economia mexicana en el valor agregado global de la
industria de farmacéuticos, quimica medicinal y productos boténicos 1995-2018
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Fuente: Elaboracién propia con datos de https://stats.oecd.org/

La evolucion de la participacion de México en su concentracion de parte del valor
agregado global, que es el reflejo del grado de desarrollo interno de la industria, es
consecuencia de la inexistencia de una politica publica que propicie el impulso a la

dindmica de acumulacion interna. Por lo tanto, se puede argumentar que la tendencia a la
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baja en la participacion mexicana en la acumulacién global de esta industria se debe a que
no ha habido una consolidacion de la industria biofarmacéutica en el pais (Amaro, 2023).
La participacion de México en la industria estd representada mayoritariamente por la
produccién de productos biosimilares (Amaro y Sandoval, 2019), lo que exhibe una
dindmica de alejarse de la frontera tecnoldgica, la cual esta representada por la creacion de

laboratorios para la produccion de nuevos ingredientes activos.

Tal vez algo especifico de la industria biofarmacéutica, o por lo menos en un grado
superior a los semiconductores y el software, es la relacion de la primera con los derechos
de propiedad intelectual puesto que, a diferencia de las otras industrias, los valores de uso
de ésta estan implicados en las necesidades mas esenciales de la reproduccidn material de la
sociedad. Por lo tanto, los valores de uso no se cancelan facilmente por la competencia vy,
dado esto, es necesario proteger, por lapsos mas prolongados de tiempo, la propiedad
intelectual de estos productos en la busqueda de preservar la rentabilidad capitalista. Es en
sentido de lo anterior que en el caso de la industria biofarmacéutica, con la entrada en vigor
del TLCAN, se restringié en mayor medida las posibilidades de desenvolvimiento de esta
industria en México, mediante la generacién de nuevas limitaciones a partir de los derechos
de propiedad intelectual (Aboites y Soria, 2008). Lo cual entra en sintonia con la creciente

desvinculacion de México respecto a esta actividad productiva a partir del afio 2002.

4.4.4.- El distanciamiento de la economia mexicana del patron industrial actual

Cuando Marx explica en el capitulo de Maquinaria y Gran Industria la concrecion de la
division internacional del trabajo se argumenta como el intercambio entre paises con
condiciones productivas asimétricas provoca un incremento de la brecha de desarrollo entre
esas naciones. Dicho de otra manera, cuando se deja la dindmica de acumulacion al amparo
del laissez-faire lo que sucede es que la “mano invisible del mercado” sujeta al polo
periférico, de la unidad organica capitalista, en la condicion del subdesarrollo, mientras que

los paises centrales incrementan su desarrollo via el aprovechamiento del progreso técnico.

Desde una perspectiva similar, se puede argumentar que el modelo de acumulacion
neoliberal, que implicé el repliegue del Estado respecto a su participacion directa en la
reproduccion ampliada del capital, en el caso mexicano implico una consolidacion de la

estructura productiva del modelo de ISI, basada en la cuarta revolucién tecnoldgica. Lo

161



anterior no significa que no haya existido una actualizacion tecnoldgica (Amin, 1988), sino
que las industrias que incrementaron su participacion, dentro del conjunto del trabajo social
y la dindmica de acumulacion de capital, fueron aquellas que venian creciendo durante el
modelo de ISI (Guillén, 2013).

De tal manera que al dejar el desarrollo productivo al libre juego de la empresa
privada, se sujetd el desarrollo productivo mexicano al clima productivo vigente en el
capitalismo global. Y fue en esta I6gica que en la segunda mitad de los afios noventa, con la
entrada en vigor del TLCAN, se increment6 la llegada al pais de inversion extranjera
directa. Parte de la cual estaba inmiscuida en las industrias del nuevo patrén industrial. Por
lo que, como se mostrd en este apartado, en el segundo quinquenio de la década de 1990, el
capitalismo mexicano gano participacién en el valor agregado global de las industrias de
electrénica, (bio)farmacéutica y software. Significativa en el primer caso, incipiente en el
segundo Yy casi nula en el tercero. No obstante, con la entrada de China a la Organizacion
Mundial del Comercio (OMC) a principios del nuevo milenio, la cuota de valor agregado
en el sector manufacturero, y, dentro de éste, en las industrias del nuevo patron industrial,
que habia empezado a crecer en México, cambio su tendencia hacia el declive (Dussel y
Gallagher, 2013).

Lo anterior es explicado porque no existio, mas alla de la apertura indiscriminada,
una politica industrial basada en la estrategia de diversificar la matriz productiva acorde al
nuevo patron industrial. Por lo tanto, asi como a partir del afio 2000 empez6 la tendencia a
caer la participacion de México en el valor agregado global del eje nucleo tecnoldgico
actual, se puso en marcha un proceso de consolidacion, aunque limitado, en la participacion
de México en el valor agregado mundial de la industria automotriz, como se muestra en la
Gréfica 4.15.
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Gréfica 4.15.- Participacion de México en el valor agregado mundial de la industria
automotriz 1995-2018
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Fuente: Elaboracidn propia con datos de https://stats.oecd.org/

El desenvolvimiento de la acumulacién de capital en México, acorde a las “fuerzas
libres del mercado”, lo consolido en las industrias del patron industrial de la cuarta
revolucion tecnologica. La explicacién de esto es que México contaba con ventajas
comparativas en esos ramos productivos (Guillén, 2013). Ventajas que fueron creadas
durante el modelo de ISI, a través de una politica industrial activa, que buscaba la
diversificacion industrial de la actividad de produccién enddgena (Villarreal, 2005;
Wionczek et. al., 1984). Por lo cual, al no existir ese nivel de desarrollo basico de las
industrias del actual patron industrial, un cambio subito en el mercado mundial, como fue la
entrada de China a la OMC, desplazé a México de las cuotas de mercado y valor agregado

gue empezaba a conseguir en la esfera de la revolucion tecnoldgica de las TICs.

No obstante, aun y con la consolidacién de México en la industria automotriz, no
deja de exhibirse la condicion periférica del capitalismo mexicano en esa industria. Esto es
asi, porque si bien México ha avanzado en la cuota de valor agregado que concentra, lo ha
hecho por acaparar mas mercado para la realizacion de los procesos parciales de
retaguardia, especificamente las actividades de ensamble. No se ha concretado un

escalamiento productivo de México en esa industria. Lo anterior da pie a varias
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confusiones. Es verdad que la industria automotriz en México ha implicado la llegada de
capital fijo con un nivel de modernizacion que no existia, por ejemplo, antes del TLCAN.
Pero no representa un escalamiento tecnoldgico sino solo una actualizacion. La prueba de
esto es que México sigue desempefiando su actividad en los eslabones de retaguardia de la

cadena.®®

Ademas de tener un limitado efecto en cuanto a la capacidad de concentrar valor
agregado, las industrias TICs en México tienen un efecto geografico muy limitado. Su
instalacion se da principalmente en las entidades federativas colindantes con EE UU y en
las grandes zonas metropolitanas como Ciudad de Meéxico, Guadalajara y Monterrey
(Micheli y Oliver, 2017; Amaro, 2023; De Luna, 2022), con lo cual se exacerba la brecha

norte-sur en lo tocante al desarrollo econémico.

La experiencia internacional, asi como la propia experiencia mexicana del modelo
de ISI, indica que para lograr el cambio de la dindmica de acumulacion hacia industrias de
mayor refinamiento tecnoldgico y la creacion de eslabonamientos productivos, es necesaria
la participacion amplia, significativa y también dinamica del Estado (Fajnzylber, 1983). Lo
cual difiere de la experiencia concreta de México durante el neoliberalismo. La actual
llegada a México de inversion extranjera directa, con una parte alicuota del rubro de
semiconductores, es algo que obedece al clima geoecondmico y geopolitico internacional,
mas no a una estrategia enddgena del Estado mexicano. Cualquier estrategia de desarrollo
industrial debe contemplar varios ramos productivos, la participacion del Estado via la
regulacion y el incremento de la inversion pablica. Lo cual permita crear eslabonamientos
productivos, continuar con la generacion de fuerza de trabajo calificada (Nadal, 1977), a la
vez que evitar la migracion masiva de la misma hacia el exterior (Wise, Chavez y Gaspar,
2023).

% En el texto de Guillén (2013) parece existir una contradiccion. Puesto que al tiempo que argumenta que el
neoliberalismo ha implicado una extranjerizacion en cuanto a la demanda de productos intermedios, utilizados
en las mercancias de exportacion mexicanas, también muestra como el indice tecnolégico, de la canasta de
exportaciones mexicanas, aumentd en el modelo secundario exportador respecto al modelo de ISI. No
obstante, lo que resuelve esa aparente contradiccion es el sefialamiento de que las actividades mas
demandantes de capital fijo de frontera y de trabajo intelectual de las mercancias que México exporta como
articulos finales, representan, para el proceso inmediato de produccién mexicano, trabajo pretérito que se
realizé en otra localizacion geogréfica, sobre el cual México realiza la accion de ensamble pero sin haber
tenido injerencia en él.
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Conclusiones

En la unidad organica global capitalista, son los paises que se situan en la vanguardia
tecnoldgica, que permite la generacion de innovaciones y su aplicacion a la actividad
industrial, los que dinamizan su dinamica de acumulacion de capital. A su vez, es en estos
paises en donde se genera el avance de las fuerzas productivas técnicas. Por lo tanto, es el
nivel de acercamiento relativo a las revoluciones tecnoldgicas lo que permite la

dinamizacion de la valorizacion de capital.

La acumulacion de capital esta en funcién del desarrollo técnico, el cual permite el
incremento de la fuerza productiva social de trabajo, la cual a su vez permite, dentro del
proceso inmediato de produccion, la implementacion del mecanismo de extraccion de
plusvalor relativo. Siendo este mecanismo de explotacion de la fuerza de trabajo lo que

permite atenuar la contradiccion inherente de clase de la sociedad burguesa.

En la trayectoria del modo especificamente de produccion capitalista en México,
que comienza a partir del gobierno de Lazaro Cardenas y que va hasta la actualidad, se han
concretado dos modelos de acumulacion, con métodos hegemdnicos de extraccion de
plusvalor diferenciados y con resultados sociales divergentes, que son permitidos por cada

uno de estos modelos de acumulacion.

El modelo de acumulacion, desde el cardenismo hasta la crisis de la deuda, se
caracteriz6 por el objetivo de diversificar la matriz productiva del pais. Para lograr lo
anterior se implemento una politica industrial activa por parte del Estado. Esa estrategia de
industrializacion permitié el incremento de la fuerza productiva del trabajo en mas del
doble en el periodo de 1950 a 1982. Lo cual fue resultado de la reconduccion de parte del
conjunto del trabajo social desde las actividades primarias hacia la manufactura. A su vez,
este modelo de industrializacion se despleg6 en un contexto de estabilidad de la tasa de
plusvalor, lo que se reflejo en resultados sociales significativos como fue el incremento de
la participacion de las remuneraciones al trabajo dentro del ingreso nacional, la
urbanizacion del pais y el incremento del empleo formal. No obstante, este modelo también
tuvo sesgos y limitaciones. Dentro de los sesgos se encuentran el detrimento de las zonas

rurales, asi como el nivel de ingreso de su poblacion, en favor de lo urbano. A su vez, el
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caracter proteccionista del modelo provoco el socavamiento de la competitividad
exportadora de las empresas manufactureras que iban generando o ampliando su
produccion interna. Dado esto, el sector que fungid6 como pivote del modelo de
industrializacion fue el campo. El cual suministrd6 materias primas y alimentos a los
procesos de produccion industriales, al tiempo que generaba divisas via las exportaciones.
Segun avanzaba el modelo, los requerimientos de divisas fueron aumentando y el modelo
tuvo su primer colapso en 1976. No obstante, gracias a los descubrimientos petroleros y la
disponibilidad aumentada de crédito en la esfera internacional, el modelo se pudo extender
6 afios mas. Pero en 1982 se concretd la crisis de la deuda y su resolucién implicd una

transformacion profunda del patron de acumulacion del capitalismo mexicano.

El nuevo de modelo de acumulacion implicd el repliegue del Estado en su
intervencion directa en la reproduccion ampliada de capital. Limitandolo casi
exclusivamente a las funciones de regulacion y, por lo tanto, reposando a un mas la
dindmica de acumulacion de manera casi plena en la empresa privada, tanto nacional como
extranjera. EI nuevo modelo no pudo expandir la fuerza productiva del trabajo, por lo que,
para seguir el proceso de valorizacién creciente de capital, éste se puso en marcha via el
mecanismo de extraccion de plusvalor absoluto. Lo cual significd el deterioro de las
condiciones de reproduccion material de la clase trabajadora. Comenzando por los salarios,
los cuales en 2009 representaban, en términos reales, menos de la mitad del nivel de 1982.
Por lo tanto, el patrén de acumulacién neoliberal secundario exportador ha significado un
deterioro en la dinamizacion de la acumulacion de capital, en la competencia industrial
internacional del pais, asi como un incremento de los rezagos sociales via la forma

hegeménica de valorizacion.

La dinamica de acumulacion en México, bajo el paradigma neoliberal, no represento
una transformacion cualitativa del conjunto del trabajo social hacia actividades mas
diversificadas y complejas, asi como en mayor medida demandantes de capital fijo con una
mayor refinacion tecnoldgica y fuerza de trabajo con un nivel de cualificacion mayor (en
comparaciones internacionales). La actividad productiva en México se reconvirtié hacia las
actividades de exportacion manufacturera. No obstante, desmantelando los incipientes

eslabonamientos productivos internos del modelo de ISI y haciéndose en mayor medida
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dependiente de la importacion de productos intermedios, ademas de la dependencia clasica
de la importacion de la maquinaria y equipo, para ejecutar el proceso inmediato de
produccion. De igual manera, con este modelo se incrementd la disociacion del proceso
general de produccion de capital interno en la economia mexicana, puesto que aumenté la
desunion de la esfera de produccion con la de realizacion. Volviéndose crecientemente
dependiente el capitalismo mexicano respecto del mercado mundial para la realizaciéon de

las mercancias.

El modelo neoliberal mexicano exhibe una apariencia falaz, en el sentido de que
muestra un incremento en su dinamismo y su desarrollo tecnoldgico respecto al modelo de
ISI. La cuestion no tiene el centro en la modernizacion tecnoldgica, puesto que eso es algo
inextricable al proceso historico, sino en la modificacion de la canasta de exportaciones. En
la fase neoliberal México pas6 de ser suministrador de valores uso agropecuarios o de
hidrocarburos hacia la exportacion valores de uso de alta refinacion tecnoldgica. No
obstante, el mentis de esa falacia es el sefialamiento de que México esta incorporado en el
eslabon de retaguardia de los procesos de produccién globales, ejecutando primordialmente
actividades de ensamble. Lo cual, visto en términos sociales y no materiales, ha implicado
una brecha de desarrollo de México respecto a los paises dindmicos en la etapa actual de
acumulacién de capital. Rezago que se observa en los rubros de crecimiento de PIB per
capita, expansion de la fuerza productiva del trabajo, incremento del salario, distribucién
del ingreso, independencia del exterior y, sobre todo, en el alejamiento del actual patrén

industrial.

El alejamiento de la economia mexicana respecto del actual patrén industrial se
debe al repliegue del Estado y a la minimizacion de su intervencién directa. Con lo que la
economia se consolidd en las industrias que venian creciendo desde el modelo sustitutivo
de importaciones. La consecuencia de este proceso fue la incapacidad del modelo de
acumulacion neoliberal de expandir la fuerza productiva del trabajo y el deterioro del

desempefio macroeconémico del pais.

Las industrias TICs tuvieron una incipiente instalacion en México a partir de la
entrada en vigor del TLCAN. No obstante, a partir del nuevo milenio, con la entrada de

China a la OMC, las cuotas de valor agregado y de mercado, que estaba ganando el
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capitalismo mexicano en esas industrias, comenzaron a declinar. Lo cual significo el

alejamiento de México respecto del eje nucleo tecnolégico contemporaneo.

La experiencia internacional indica que la incorporacion eficiente en el nuevo
patron industrial requiere de una politica industrial activa, eficiente y de gran envergadura.
La cual tenga la capacidad de contener, neutralizar y reconducir las tendencias inertes de la
actividad productiva, heredadas de épocas anteriores. Las cuales si bien pudieron ser
funcionales en su momento historico, necesitan ser reconfiguradas hacia las nuevas

industrias dindmicas.
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Conclusiones generales

La organizacion social que es hegemonizada por la relacion del capital tiene como
fundamento principal la produccion ampliada de capital. Para la consecucion de lo anterior,
el plusvalor funge como la sustancia nutricia del proceso. Por lo tanto, la tendencia
historica del capital es la generacion creciente de plusvalor, es decir, el incremento en la
eficiencia en la explotacion de la fuerza de trabajo. El método de produccién de plusvalor
que se machihembra con la reproduccion estable de la acumulacién capitalista es el método
de extraccion de plusvalor relativo. Este método de explotacion de la fuerza de trabajo
exige la revolucién periddica de los factores técnicos y sociales del modo de produccion.
Lo cual implica la tendencia al desarrollo de las fuerzas productivas, mediante el cual se
puede abreviar la parte de la jornada laboral que es asignada al obrero mediante la figura

del salario.

El desarrollo de las fuerzas productivas técnicas se plasma en la concrecion de
revoluciones tecnoldgicas que renuevan la base técnica sobre la cual reposa la generalidad
del entramado productivo. Si bien es importante que se generen nuevas maquinas-
herramientas, puesto que son éstas las que permiten la reconfiguracion de la organizacion
del trabajo, la expansion de la capacidad productiva del trabajo vivo y, por lo tanto, el
incremento de la explotacion; no es sino hasta que se revoluciona la base energética, que
alimenta al mecanismo motor, cuando podemos hablar de una verdadera revolucién
industrial. Ya que lo anterior permite la revolucion de las condiciones técnicas de la
actividad productiva general, con lo cual se puede desplegar el mecanismo de produccion
de plusvalor relativo. No obstante, la contradiccion inmanente y secular del desarrollo
capitalista de largo plazo es la combinacién de la creciente explotacion de la fuerza de
trabajo con la caida tendencial de la rentabilidad. Lo anterior es consecuencia de que el
progreso técnico a la vez que implica el incremento de la productividad del trabajo y de la
tasa de plusvalor, requiere de la sustitucion de trabajo vivo por trabajo pretérito, es decir, el
incremento de la composicion organica del capital. Por lo tanto, las revoluciones
tecnoldgicas aunque incrementan la tasa de plusvalor, solo sirven para contrarrestar

temporalmente la caida de la tasa de ganancia, puesto que al tiempo que incrementan la
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productividad del trabajo van erradicando la porcion de capital variable por unidad de

capital invertida.

No obstante, el desarrollo secular de la dindmica de acumulacion capitalista
representa un proceso adverso para la clase obrera en su conjunto. Lo anterior teniendo su
asidero en la propia forma en que se gestiona en el largo plazo la produccion de capital, que
tiene como base la produccion de plusvalor relativo. Son dos efectos, del plusvalor relativo,
los que impactan en el mundo del trabajo. Por un lado, si bien el desarrollo de las fuerzas
productivas y, con éstas, el incremento en la fuerza productiva social del trabajo, permiten
que la fuerza de trabajo pueda mantener sus niveles de consumo (e incluso incrementarlos
en cierta medida), la implicacion de la elevacion de la productividad del trabajo es que el
obrero produce tendencialmente cada vez mas para alguien ajeno. Puesto que, en términos
del tiempo de trabajo, de la jornada laboral se apropia de una porcién tendencialmente
menor, aunque esa porcion menor de trabajo se plasme en una mayor cantidad de valores de
uso. Y, por otro lado, el desarrollo de largo plazo capitalista, con su objetivo determinado
de eficientar la explotacion obrera, implica la tecnificacion del proceso productivo y, con
ello, el incremento de la parte del capital constante en el total del capital adelantado. Siendo
la consecuencia de lo anterior el desplazamiento creciente de fuerza de trabajo en
proporcion a la totalidad del capital invertido. Con lo cual se incrementa el ejército

industrial de reserva y la sobrepoblacion relativa.

La creciente objetivacion del conocimiento productivo dentro del capital fijo
permite la sustitucion de trabajo vivo por trabajo pretérito. Ademas, con el incremento de la
aplicacion de la ciencia en los procesos productivos, a través de la tecnologia, se
incrementa el caracter abstracto de la produccidn capitalista. Las consecuencias de esto son
dos. La primera, y de caracter directo, es que la creciente parcializacién del conocimiento
productivo y la consecuente objetivacion de ese conocimiento dentro del capital fijo
significa que, para la mayoria de los puestos de trabajo, los requerimientos de cualificacion
obrera se minimizan, con lo que se da el proceso de desvalorizacion de la fuerza de trabajo;
proceso que se circunscribe a la reproduccion dinamica de la produccién progresiva de
capital. La segunda, y de caracter indirecto, tiene que ver con que el incremento del caracter

abstracto de la produccion, impulsado por el sistema de maquinaria y su creciente
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renovacion y refinacion, provoca que el campo de fuerza de trabajo potencialmente
explotable por el capital se amplie, con lo que al haber una mayor proporcion de clase
obrera supernumeraria existe una presion de los salarios a la baja. Esta presién no obstante,
no esta dentro de la logica de las leyes de desenvolvimiento del capital sino que subsiste en
paralelo a las mismas, siendo, no obstante, totalmente contrastable en el mundo
fenoménico. Esta presion a la baja de los salarios en vez de una desvalorizacion de la fuerza
de trabajo, es un proceso de precarizacion salarial, el cual, en cierto punto de su avance,
puede llegar a convertirse en un proceso de pauperizacion de sectores especificos de la

clase proletaria.

Otra de las consecuencias de la tendencia al crecimiento del producto excedente,
dentro de la jornada laboral, es la creciente transferencia de recursos desde aquellos
destinados a la satisfaccion inmediata de las necesidades (es decir, la produccién de bienes
de consumo) hacia la produccion de capital fijo (maquinaria) y la expansién de las
condiciones generales de produccién (medios y vias de comunicacion, asi como equipo de
transporte). Expresado en otros términos es la participacion creciente de los sectores del
capital fixe, en detrimento de aquellos circuidos al capital circulant, dentro del capital total
adelantado. Siendo la creciente interdependencia internacional del circuito del capital su
consecuencia; y consolidandose la division internacional del trabajo. Esta forma de
estructurar la produccién a nivel global de manera diferenciada, en las especializaciones de
los dos polos de la unidad orgénica global del capital, significa que no so6lo existe la
division de clase en la organizacion de la produccién social sino que también existe la
division entre los capitalismos nacionales del centro y la periferia del sistema econémico
mundial. Uno de las principales determinantes de la ubicacion de un capitalismo nacional
en uno de los dos polos reside en el nivel de composicion orgéanica de capital con que
despliega su proceso general de produccion. Puesto que esto implica el nivel de
tecnificacion de su estructura productiva, el tipo valores de uso que son los primordiales en
su especializacion y, como consecuencia de los dos factores anteriores, los precios de
produccion que alcanza el trabajo objetivo sustraido a su clase obrera y la capacidad

alcanzada o anulada para anexarse plusvalor en el mercado mundial.
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Sustentando lo anterior, ahora no desde el punto de vista tedrico, sino historico,
podemos corroborar que es a partir de la instalacion del modo capitalista de produccién, y
su esqueleto productivo objetivo, alrededor de 1820, cuando constatamos un incesante
crecimiento sin precedentes de la riqueza social, reflejado en la disponibilidad de
satisfactores. Esto se corrobora porque la poblacién se incremento, desde 1820 hasta finales
del siglo XX, 20 veces y, aun asi, el PIB per capita se incremento6 alrededor de 8 veces. Lo
anterior es la mejor corroboracion del desarrollo de las fuerzas productivas técnicas
emanado de la Idgica capitalista de produccion. No obstante, cuando se apela al PIB per
capita, se habla de indicadores promediales, lo que nubla la vision respecto de las
consecuencias de la reproduccion ampliada del capital en el largo plazo, que se fundan en el
pilar subyacente del método de extraccion de plusvalor relativo. Necesariamente este
ultimo método de explotacion si bien, bajo algunas condiciones, podria significar una
reduccidn significativa de la pobreza, no puede desmarcarse del tindem que forma con el
aumento de la desigualdad en la apropiacion de la riqueza entre clases sociales. Por lo
tanto, un indicador que profundiza en la demostracién del incremento del bienestar, en
alrededor de los dos siglos hegemonizados a nivel mundial por el modo de produccién
especificamente capitalista, es el incremento de la esperanza de vida. Indicador que
necesariamente tiene que ser social. Siendo este Ultimo la constatacion de que el incremento
secular del bienestar en el capitalismo ha impactado, aunque inequitativamente, a las dos

clases sociales que subyacen a esta organizacion social.

Respecto al proceso secular de desarrollo capitalista es necesario destacar algunos
elementos. EI primero tiene que ver con la mancuerna entre el sector primario y el sector
industrial, que desnuda el caracter bifacetico del proceso de trabajo y valorizacion, que es
ejecutado desde la logica mercantil-capitalista. En primer término, a la revolucién
industrial, la instalacion del sistema de maquinaria, le antecedié una revolucion productiva
agricola, la cual permiti6 que la capacidad productiva del campo estuviera en las
condiciones de suministrar el nivel de materias primas que requeria la naciente produccion
fundada en la industria de gran escala. Y, en segundo término, lo que revela ese nexo
agricola-industrial es la necesidad reciproca de los dos sectores desde la perspectiva de la

forma-natural. Si bien desde la forma-valor la cuantia de trabajo abstracto se apelotona en
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el sector industrial, desde la perspectiva del valor de uso el sector primario sigue siendo

igual de necesario para la correcta produccion de una mercancia.

El segundo elemento es lo referente al desarrollo capitalista de largo plazo. En este
es observable la distincién de fases de desarrollo capitalista, las cuales estan determinadas
por la base técnica dominante, en base a la cual se pone en marcha el entramado general
productivo. Lo cual determina el conjunto predominante de valores de uso que se producen
y consumen, asi como la organizacion singular del trabajo, los pesos relativos de las
diferentes ramas productivas y la division internacional del trabajo. No obstante, si bien se
observa en el largo plazo una reiteracion de la renovacion y refinacion técnica, necesaria
para la ejecucion del mecanismo de extraccion de plusvalor relativo, esto no detiene la
caida tendencial de la tasa de ganancia. En consecuencia, en algunas fases histéricas del
capital existe un mayor freno a la caida de la tasa de ganancia que otras, pero en la vision
de largo plazo se impone la caida de la rentabilidad. Esto pone de manifiesto que no existe
un comportamiento oscilatorio en el comportamiento del modo de produccion capitalista, y
la tasa de ganancia que funge como su espina dorsal, en largo plazo, sino que se impone la
tendencia a la caida. Las fases capitalistas, a la vez que tienen diferente potencia en detener

la caida de la tasa media de ganancia, también difieren en cuanto a su duracion temporal.

Por Gltimo, el tercer elemento es que, a partir de la instalacion del modo de
produccién especificamente capitalista, es decir, desde la transiciobn de la etapa
manufacturera hacia la industria de gran escala, se han sucedido cuatro fases historicas en
el desenvolvimiento capitalista. La primera de ellas, que estd marcada por el crecimiento
del capitalismo industrial, abarca casi un siglo que corre a partir de 1820. Estd marcada por
la incorporacion dentro de esta fase de dos revoluciones tecnoldgicas: la revolucion
tecnoldgica del vapor y el ferrocarril (en donde el insumo clave fue el carbén) y la
revolucion tecnologica de la ingenieria y la electricidad (siendo el insumo clave el acero).
Concretandose la hegemonia, en la primera parte de la fase en Inglaterra y la posterior
nivelacion de este pais con Alemania y Estados Unidos. EI modo de regulacion de este
régimen de produccion estaba caracterizado por el liberalismo econémico, el cual, no
obstante, se empez6 a constrefiir al final del periodo. Dentro del mundo del trabajo, al final

del periodo, en el polo central de la unidad organica global del capital, se logran ciertas
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concesiones laborales a la clase obrera, en los rubros concernientes a la jornada laboral,

politica salarial y la instruccion educativa publica.

La segunda fase de desarrollo del capital, que va desde 1913 hasta la recuperacion
de los niveles de produccion anteriores de la primera guerra mundial, en 1950, esta
caracterizada por la gestacion de la revolucion tecnologica fordista, la cual, empero, se vio
bloqueada, en cierta medida (sobre todo en la capacidad de difusion internacional), por el
clima bélico comenzado en la segunda década del siglo y que finaliz6 hasta la mistad del
mismo. La revolucion tecnolégica que esta embebida dentro de esta fase es el fordismo. Las
industrias dindmicas de esta revolucién fueron la automotriz, la metalmecéanica y la
petroquimica; teniendo como insumo clave al petroleo. ElI desenvolvimiento de esta
revolucion se vio propulsado por el ambiente bélico internacional, pero al mismo tiempo se
vio limitado por los constrefiimientos en el mercado mundial. Por lo que la revolucion
fordista en esta fase de desarrollo del capital se vio orientada primordialmente hacia el
ambito militar. Y es el periodo en donde EE UU empieza a descollar respecto a sus

competidores en el mercado mundial.

La tercera fase de desarrollo capitalista es el periodo posterior a la segunda guerra
mundial. Esta etapa fue la de mayor crecimiento de la productividad a nivel mundial. Se
continud bajo la base técnica de la revolucion tecnolégica fordista, pero en donde cambié el
modo de regulacion a nivel nacional e internacional. En lo tocante a los capitalismos
nacionales, tanto por las oportunidades y nuevos espacios de valorizacion del capital, como
por la mayor organizacién obrera, se concedieron nuevas prerrogativas a la clase
trabajadora. La més importante, en lo concerniente a la estabilidad y profundidad de la
reproduccion ampliada del capital estuvieron los acuerdos para que los salarios crecieran
conforme al crecimiento de la productividad. Por lo que la valorizacion del capital se aboco
mas en téerminos de masa de ganancia que en la tasa de la misma. Todo lo anterior se
concreto de manera diversificada en los diferentes capitalismos nacionales, no obstante, la
politica estatal como prototipo fue conocida como el Estado de bienestar. A nivel
internacional, la politica econdmica se concretd en la imposicion de barreras al comercio
internacional y a la exportacion del capital, lo cual implico los mayores procesos de

industrializacion. Se crearon instituciones econdmicas supranacionales (Fondo Monetario
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Internacional y Banco Mundial) lo que ayudd a la estabilidad de los cimientos
internacionales de la acumulacion de capital. Fue Estados Unidos quien detentd la
hegemonia plena en esta fase histdrica del capital.

La dltima fase de desarrollo capitalista es la que estd basada por el modo de
regulacion neoliberal. El cual privilegia la libre movilidad internacional de mercancias
(exceptuando la fuerza de trabajo) y de capital. Este modelo econ6mico esta sostenido por
el régimen de produccién basado en la organizacion de la produccién en torno a las cadenas
de valor y la revolucion tecnoldgica de las TICs. Esta fase de desarrollo logrd estabilizar la
tasa de ganancia a partir de la mitad de la década de 1980 y hasta finales de la siguiente
década, no obstante a partir de ahi se han concretado momentos de desestabilizacion de la
misma. Ha existido una ralentizacion en el incremento de la productividad, por lo que los
mecanismos de extraccion de plusvalor absoluto han incrementado su importancia, aunque
sin convertirse en el centro primordial. En cuanto a la hegemonia internacional, ésta sigue
estando representada por EEUU, aunque con la incursién competitiva significativa por
otros capitalismos nacionales. Los cuales ya no proceden de Europa sino de la regién del
este de Asia, tales como Japon, China y, en menor grado, Corea y Taiwan.

La base técnica o revolucion tecnolégica de esta Gltima fase historica del capital esta
constituida por el paradigma hardware-software, el cual tuvo su periodo de dinamizacién a
partir de la década de 1970 y su apoteosis a partir de la década de 1990. Las dos industrias
que apuntalan esta revolucion son los semiconductores y el software. Siendo, la gran
mayoria del resto de industrias tecnoldgicas, s6lo subproductos de estas dos industrias. No
obstante, a partir de la década de 1990 la industria biotecnolégica se integré con las dos
industrias anteriores para ser parte constituyente del eje nucleo industrial y tecnoldgico

contemporaneo.

Desde el caracter bifacético que reviste el desenvolvimiento productivo dentro de la
I6gica mercantil, las industrias constituyentes de la actual base técnica se posicionan, desde
el aspecto técnico, como el nucleo habilitador del entramado general productivo y, desde el
aspecto social de valor, como parte substancial de las principales industrias en la captacion
de valor agregado y con tasas de rentabilidad que destacan dentro del conjunto de ramos

productivos.
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El eje nucleo tecnoldgico contemporaneo, al igual que las anteriores revoluciones
tecnoldgicas, es una concrecion en el proceso de enajenar a la fuerza de trabajo de su
concomimiento sobre el proceso productivo, incrementar el caracter abstracto de la
produccidn y, en consecuencia, aumentar la subsuncion del trabajo en el capital. En el caso
de la revolucién tecnoldgica de las TICs este proceso se sostiene en dos elementos
principales. El primero acontece en el proceso inmediato de produccion y consiste en el
proceso secular de descalificacion del trabajo vivo y la incorporacion del conocimiento
productivo en el capital fijo (que funge como representante cosificado del capital). El
segundo es el proceso de deslocalizacién internacional permitido por las TICs, lo cual
significa una fragmentacion de los intereses de la clase obrera a nivel internacional y su
puesta, sea méas directa o indirecta, a competir por la atraccién de esos capitales y los

puestos de trabajo que ella puede conllevar.

Por otra parte, asi como Marx sefiala que la coronacion de la produccion basada en
la industria de gran escala se logra cuando la produccion de maquinas se realiza a través del
propio sistema de maquinaria; en el caso de las industrias constituyentes del actual eje
industrial y tecnolégico, el cual permitio la reconfiguracién del proceso de produccion de la
generalidad de ramos industriales en torno a la figura de las cadenas de valor, la propia
produccién de los valores de uso del actual nucleo dindmico, especificamente los

semiconductores l6gicos, se configurd también en cadenas de valor.

La cadena de valor de chips, desde la perspectiva mas sintética, consta de tres
etapas: disefio, manufactura y ensamble. Siendo la primera etapa la que requiere de la
fuerza de trabajo con la mayor calificacion e insume el capital fijo de mayor refinacion
tecnoldgica. Lo que redunda, a su vez, en la mayor consecucion en la apropiacion de valor
agregado. Las etapas subsecuentes van degradando en orden descendente las caracteristicas
mencionadas y, por lo tanto, su capacidad de apropiacion de valor agregado. El pais que
controla y se posiciona como lider la industria es EEUU, puesto que controla la ejecucion
de los procesos parciales de produccion de los valores de uso de mayor refinacién
tecnoldgica de la industria. Implicando la mayor capacidad de este capitalismo nacional en
la apropiacion de valor agregado, el cual, para finales de la segunda década del siglo XXI,
ronda el 38% del total global. Los paises seguidores son Japon y Corea del Sur. Teniendo
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una posicion rezagada China en esta industria. Sobre este Ultimo pais se tienen que observar
dos cosas. En primer lugar es innegable el gran escalamiento productivo en esta industria
en las Ultimas tres décadas, desde no figurar como productor relevante hasta ser uno de los
cinco primeros lugares. Pero, en segundo lugar, sefialar el rezado actual de China respecto

al lider mundial que es EEUU.

En lo tocante a la estructura productiva global de la industria de software y servicios
informaticos, ésta no se configura conforme a la idea de las cadenas de valor puesto que el
valor de uso que es resultado de su proceso productivo no es fisico sino un servicio. Sin
embargo, esto no implica que no exista una division global del trabajo en esta industria. No
obstante, ésta no se observa en la fragmentacién de un proceso integro de produccion en
procesos parciales sino en la dispersién de diferentes procesos integros de produccion
(diferentes tipos de servicios) a través de unidad organica global del capital. Existen tres
grupos de servicios informaticos: ITO, BPO y KPO. Los servicios ITO incluyen tanto
algunos de bajo valor agregado, como aquellos de medio y alto valor agregado. Los
servicios BPO son aquellos que se posicionan en el alcance medio en la consecucién de
valor agregado. Siendo los servicios KPO aquellos de alto valor agregado y que insumen la
mayor movilizacion de bloques de conocimiento de la fuerza de trabajo. Son los paises
lideres en la industria de software los que ejecutan de manera directa los servicios KPO y
los de nivel alto del tipo ITO. A su vez, los servicios BPO y los de nivel bajo ITO son
desplegados por paises periféricos en la industria global de servicios informaticos. Desde la
perspectiva de refinamiento intelectual y en la consecucion de valor agregado EEUU se
exhibe como el lider de la industria, concentrando el 32% del valor agregado mundial.
Siendo el principal pais seguidor China, que concentra el 14%, es decir, menos de la mitad

respecto a EEUU.

La cadena de valor de la industria biofarmacéutica obedece a los lineamientos antes
sefialados, respecto a la correlacion entre el refinamiento intelectual y tecnologico de los
procesos parciales con la consecucion de valor agregado. El eslabon de vanguardia de la
cadena es la produccion de ingredientes farmacéuticos activos; en segundo lugar esta la
mezcla de ingredientes activos; Yy, en tercer lugar, se encuentra el proceso de manufactura y

empaquetamiento. De igual manera, dentro de esta industria EEUU concentra la mayor

177



cuantia de valor agregado, con el 25%. No obstante, a diferencia de lo que acontece en las
otras dos industrias mencionadas, la brecha de EEUU respecto del principal pais seguidor
(China) es menor. Ya que este Ultimo pais concentra el 19% del valor agregado mundial.
Ademas, otra de las singularidades de esta industria, es que los siguientes paises seguidores

quedan muy atras de los dos primeros.

En el conjunto de la dindmica de acumulacion global del eje ndcleo industrial y
tecnoldgico contemporaneo, EEUU ostenta la hegemonia al controlar mas del 30% del total
de valor agregado global, asi como a la mayoria de las empresas lideres de las industrias y
los procesos parciales de mayor refinamiento tecnolégico e intelectual. Ademas, durante la
etapa del modo de regulacion neoliberal, EEUU ha incrementado la consecucion de valor

agregado dentro de estas industrias.

De tal manera que, tanto en esta revolucién tecnolégica como en las anteriores, son
los paises que méas se acercan a ellas los que pueden expandir en mayor medida su
productividad y alcanzar mejores resultados sociales. Lo que a su vez funge como paliativo
a las contradicciones intrinsecas al modo de produccién capitalista. La correlacion histérica
entre el dominio de las actividades de investigacion y desarrollo, asi como de la innovacion,
con el desempefio industrial, indica que son los paises que en mayor medida controlan una
revolucion tecnoldgica los que descuellan en la reproduccion ampliada del capital y en el

dominio de la dinamica global de acumulacion del capital.

Para el caso de México, cuando se revisa su historia, es facilmente observable que
su historia como pais plenamente capitalista (es decir, a partir de 1934) estd marcado por
dos grandes periodos. Uno que va desde 1934 hasta 1982; y otro desde 1982 hasta la
actualidad. Lo mas importante a destacar es la divergencia en cuanto a sus resultados
macroecondmicos en una perspectiva relativa. En el primer periodo México crecio a una
tasa promedio per cépita (PIB per persona) mayor a la del promedio latinoamericano,
europeo y mundial, asi como respecto a Estados Unidos. En cambio, en el segundo periodo,
México se situa detras de estos paises y regiones, asi como de aquellos que detentaron la
vanguardia del catching-up durante este periodo, como son Corea del Sur, China y la India.
La primera forma de encontrar el sustrato de estos resultados divergentes estd en la

productividad. Puesto que, en el primer periodo (1950-1982), México mas que duplico la
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productividad por hora trabajada. En cambio, durante la vigencia del periodo neoliberal,
desde 1982 hasta la actualidad (2020 por disponibilidad de datos), la productividad
mexicana permanecio estancada. Por lo que se corrobora que el aumento de la fuerza
productiva del trabajo es un factor sine qua non para la dinamizacién de la acumulacién de

capital.

El modelo de acumulacién fordista precario de la economia mexicana, desde el
sexenio de Céardenas hasta 1982, permitio una expansion del capital con relativa estabilidad
e impulsando, aunque so6lo ligeramente, dos de los pilares del desarrollo econémico: la
redistribucion del ingreso y el crecimiento econémico acelerado por persona. Para lograr
esto fue totalmente inexorable el incremento de la productividad. No obstante, esta Ultima
es condicion pero no es un elemento que en si mismo garantice el impulso del desarrollo
econdmico. Para esto es necesaria la intervencion activa del Estado. La forma de expresion
fundamental de la regulacién del régimen de acumulacién se encuentra en la relacion
capital-trabajo. Dentro de la misma, lo que se observa es que dentro de este modelo
econdmico se logré un beneficio compartido de los resultados del incremento de la
productividad. Ya que la participacion de las remuneraciones en el ingreso nacional
aumento y, de igual manera, se mantuvo estable la tasa de explotacion. Lo cual redundo6 en
el incremento de salarios reales, en la creacion de empleo, en el incremento de consumo
obrero, en la estabilidad de la reproduccién capitalista y, en general, en un incremento
general del bienestar material de la sociedad. El cual, no obstante, si bien se destac sobre
muchos paises y algunas regiones, no fue la vanguardia internacional durante esta fase

historica.

El modelo de acumulacién de la posguerra tenia por objetivo la sustitucion de
importaciones y la ampliacion, asi como la diversificacion, de la matriz productiva interna.
Una de las caracteristicas de esta fase historica fue la amplia participacion de la inversion
publica dentro la inversion total y como participacion en el PIB. Inversion en gran parte
destinada a la creacién y consolidacion de empresas paraestatales en el ambito de
materiales auxiliares, parte constituyente del capital adelantado en gasto inversion. Lo
anterior propicié una redistribucion del conjunto del trabajo social hacia la manufactura.

Sin embargo, el propio modelo de industrializacion, que tenia como base la estrategia
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proteccionista se encamind en detrimento de la competitividad internacional de las
empresas industriales mexicanas. Por lo tanto, el Unico sector que obtenia divisas era el
primario (materias primas y productos energéticos), mismo sector que fue encontrando
cuellos de botella a su desenvolvimiento. Por lo que, en 1982, el modelo de acumulacion

fordista y de sustitucion de importaciones encontré su limite.

El modelo de acumulacion neoliberal en México se instalo mediante los procesos
graduales de privatizacion, desregulacién y apertura al exterior. La caracteristica
fundamental de este modelo es que no se pudo estabilizar el comportamiento de la tasa de
ganancia, a diferencia del modelo previo. Lo anterior no se logro, teniendo como su
fundamento principal, puesto que no se pudo impulsar la productividad. Por lo tanto, la
valorizacion creciente del capital se puso en marcha mediante un mecanismo del plusvalor
absoluto, como es la resustanciacion de parte del fondo de consumo obrero en fondo de
redito y acumulacion del capital. Su reflejo fue tanto la duplicacién, en los primeros quince
afios de vigencia del modelo de acumulacion neoliberal, de la tasa de plusvalor; asi como
en la caida de las remuneraciones dentro del ingreso nacional. Este modelo no pudo
expandir la productividad puesto que no se concretd una diversificacion de la matriz
productiva nacional, sino que se instrumento un proceso de desindustrializacion prematura.
Ademas, dada l6gica del Estado mexicano de desmarcarse del proceso de acumulacién de
capital, y que éste dependiera de manera casi plena del capital privado, se disminuyeron las
expectativas de ganancia y los paliativos al incremento de valor del gasto en el capital
constante, como es el caso de la mejora de las condiciones generales de produccion y en el
abaratamiento de insumos y materiales auxiliares. Todo lo anterior, al disminuir las
expectativas de ganancia, disminuyd la tasa de acumulacion de la economia, por lo que, a
su vez, se ralentizd la capacidad de reproduccion ampliada de la produccion capitalista en

el pais.

La pérdida de dinamismo en el ambito macroecondémico, asi como en el
comportamiento de la tasa de ganancia, es consecuencia de la perdida de competencia
industrial del capitalismo mexicano. Es decir, el crecimiento econémico, la estabilidad de la
tasa de plusvalor, el comportamiento de los salarios reales y de la tasa de ganancia se

correlacionan positivamente. Siendo la palanca que moviliza estas variables el
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desenvolvimiento de la fuerza productiva social del trabajo; y ésta, a su vez, se relaciona
con la especializacion de la actividad productiva de una sociedad capitalista. Por lo tanto,
durante el periodo de 1950 a 1982, en donde la productividad crece al 250% (desde el
inicio del periodo hasta el final), la tasa de crecimiento del sector manufacturero en México
es mayor a la de EEUU y se compara con aquella de China. En cambio, en el periodo de
1982 a 2020, en donde hay un estancamiento de la productividad, con el inicio y final del
periodo representando el mismo nivel, la tasa de crecimiento del sector manufacturero en
México es significativamente menor a la de China, EEUU y los paises dinamicos de Asia.
Ademas, en el periodo de posguerra hasta el inicio del neoliberalismo, la cuantia de valor
agregado de la economia mexicana, en su comparacion con aquel de EEUU, pasa de
representar alrededor del 2% para constituir mas del 9%; con un comportamiento estable y
creciente de esa participacion durante el periodo. En sentido divergente, durante el periodo
neoliberal, en el mejor momento de éste, la cuantia de valor agregado del capitalismo
mexicano respecto al de EEUU es de 10%. Es decir, en més de 30 afios, el crecimiento es
del 1%. Sin embargo, a lo anterior se tiene que agregar el comportamiento erratico del valor
agregado, puesto que éste no exhibe una ralentizacidn casi plena y un crecimiento magro
pero constante. Sino que la etapa neoliberal representa vaivenes, con caidas y

recuperaciones, del valor agregado mexicano en su comparacion con EEUU.

El nivel de desempefio de la competencia industrial del capitalismo mexicano desde
el sexenio de Cardenas hasta la actualidad esta correlacionado con el desenvolvimiento de
la productividad. A su vez, la productividad, que permite incrementar la eficiencia en la
explotacion de la fuerza de trabajo y la estabilizacion de la tasa de ganancia, se relaciona
con el acercamiento relativo de un capitalismo nacional con el patrdn industrial de la
revolucion tecnoldgica dominante en cada fase histérica del capital. Por lo tanto, si el
capitalismo mexicano tuvo un desempefio relativamente significativo durante la posguerra,
esto estuvo asociado con el mayor acercamiento relativo al patron industrial dominante en
esa fase histdrica (la cuarta revolucién tecnoldgica). Este acercamiento se exhibe en que
hubo impulso consciente y planificado directamente por parte del Estado, a través de las
empresas paraestatales, a las industrias de petroquimica y metalmecénica, a la vez que un
impulso mediante las politicas arancelarias y controles cuantitativos a la creacion de

empresas locales en el ramo de produccion automotriz.
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En cambio, en lo concerniente al periodo neoliberal, el capitalismo mexicano exhibe
un alejamiento casi pleno al actual patron industrial. Lo cual es la razon fundamental de que
exista un estancamiento de la productividad. Este alejamiento se debe a que no existio en
los albores de la quinta revolucién tecnologica, asi como en la actualidad, una politica
industrial activa que busque el desarrollo enddgeno de las industrias del eje nucleo
industrial y tecnoldgico contemporéneo. Antes bien, una de las empresas inmiscuida en las
actividades de la revolucion informética, como es el caso de Teléfonos de México, fue
privatizada durante la actual fase neoliberal. Por lo que el desarrollo interno de las
industrias de la actual revolucidn tecnoldgica se sujetd al desempefio del capital privado. Lo

cual, a su vez, vinculo este desarrollo al clima productivo internacional.

La forma de mostrar la dependencia del desarrollo de las actuales industrias
dinamicas al desenvolvimiento del capital privado mexicano y transnacional es mediante la
puesta en marcha del Tratado de Libre Comercio de América del Norte (TLCAN). Asi
como su reconfiguracion en el Tratado México, Estados Unidos y Canada (T-MEC). En el
primer quinquenio de la vigencia de este tratado hubo un crecimiento de empresas
transnacionales, y empresas nacionales subcontratadas por éstas, desarrollando actividades
productivas relacionadas con la revolucion informatica, lo cual redundé en el crecimiento
del valor agregado apropiado por el capitalismo mexicano dentro de estos ramos
productivos. No obstante, como el desenvolvimiento de estas industrias estaba sujetado al
clima global de produccién de capital, una vez que estas empresas encontraron un mejor
locus geografico para ejecutar estas actividades migraron hacia él. Con lo que la
participacion del capitalismo mexicano en la dinamica de acumulacion de estas industrias

se encamind al declive.

Sin embargo, la muestra mas significativa de que la actividad productiva de México
habia permanecido segun la légica e industrias de la cuarta revolucion tecnologica, es que
mientras, a partir del nuevo milenio, las industrias relacionadas con el actual patron
industrial instaladas en México bajaron su participacion dentro del valor agregado global, la
industria automotriz, una de las industrias insignia de la revolucion tecnoldgica fordista,
instalada en México, ha aumentado tendencialmente, desde la década de los noventa hasta
la actualidad, su participacion en el valor agregado global. Lo anterior es resultado del
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proceso de desarrollo de esta industria en el pais desde el modelo de acumulacion ISl el
cual, en cierta medida, logro volcar las ventajas comparativas de la economia mexicana
hacia este ramo productivo. Proceso que no se instrumenté con la actual revolucion

tecnoldgica.

De tal manera que el desmarcamiento de la accion estatal directa, en la busqueda del
desarrollo de las industrias de la actual revolucion tecnologica, ha significado el
alejamiento del capitalismo mexicano respecto de las mismas. Teniendo como resultado un
estancamiento de la productividad, lo que ha significado una desestabilizacion de la tasa de
ganancia, un apoyo de la blasqueda de valorizacion de capital en instrumentos propios del
mecanismo de extraccion del plusvalor absoluto y, como consecuencia de esto, un retroceso
en el dinamismo de la consecucion de logros sociales. Ejemplo de lo anterior es la caida de
los salarios reales, el impulso al alza de la participacion del empleo informal como
proporcion del empleo total y la caida en la participacion de las remuneraciones al trabajo

en el ingreso nacional.

No puede existir un proceso de desarrollo de una economia periférica sino no esta
planificado de manera dinamica y eficiente por parte del Estado nacional. En donde ese
plan logre neutralizar y reconducir la dinamica del capital transnacional para propiciar las
transferencias de tecnologia y conocimiento que se trasladen en el logro de escalamientos
productivos; y que la dindmica de la reproduccién ampliada del capital en el pais haga
presa de manera plena en el mecanismo de extraccion de plusvalor relativo. Y de igual
manera que la accion estatal pueda dirigir la relacion capital-trabajo, en donde la clase
trabajadora pueda participar de las ganancias de productividad y, con ello, concretar logros

sociales significativos y constantes para el conjunto general de la sociedad.
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